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INTRODUCCTION

A) EL PROBLEMA DEL METODO

El presente trabajo intitulado El Régimen Juridico-
Econbmico de la ALADI pretende constituir un estudio de
la integracibn econdmica latinoamericana desde la pers--
pectiva del Derecho Econdémico. Por esta razbn, resulta -
necesario definir lo que se entiende por esta discipli--

na.

Al respeéto resulta necesario aclarar que desde --
nuestro particular punto de vista existe una clara dife-
rencia entre el Derecho Econbmico y la Ciencia del Dere-
cho Econémico. El primero, cualquiera que sea la concep
cidén que siga (amplia, intermedia o restringida) es sbélo
un conjunto de normas, La segunda es una perspectiva --
tebrica o un enfoque metodolégico. Asi el presente es--
tudio busca analizar algunos de los problemas juridico-
econbémicos que se plantean al interior de la Asociacidn-
Latinoamericana de Integracién utilizando como método de
trabajo la Ciencia del Derecho Econdmico, Este plantea-

miento merece, en consecuencia, un mayor desarrollo.

Una primera aproximacidén a la idea de la Ciencia --
del Derecho Econfémico estid dada por Champaud quien afir-

ma.

"E1 Derecho Econémico es un «derecho de reagrupamiento
y de sintesis, que permite a los juristas enfren--
tar y considerar las necesidades de la economia en-
toda su amplitud y darse cuenta de las reglas de di
chas necesidades han podido suscitar, cualquiera -



que sean las disciplinas que bajo aspectos diver-
sos rigen la actividad econbmica... de tal suer-
te que el Derecho Econémico aparece hoy como --
una forma de considerar y quizid de sentir, en fun
cibén de estas necesidades de la economia, los pro
blemas del derecho”. (*)

No obstante, si los estudios en tor.ao al derecho-
econbémico resultan todavia escasos, las reflexiones en
torno a la Ciencia del Derecho Econémico no han sido -

afin exploradas.

La realidad es que hoy por hoy la mayoria de los-
trabajos en torno a esta nueva disciplina siguen apli-
cando las categorias de la ciencia juridica tradicio--
nal y en muchas ocasiones se confunde .al derecho econd
mico con la sociologia juridica o con el llamado régi-

men de la economia,

Para nosotros hablar con la Ciencia del Derecho -
Econdémico nos coloca necesariamente dentro de la rela-
cién entre derecho y economiIa, no porque consideremos
al derecho econdmico como el derecho de la economia, -
sino porque es al interior de esa relacidén que podemos
encontrar los elementos necesarjios para elaborar otra
Ciencia cuyo objeto de andlisis sean las normas del de

recho econdmico,

En torno a esta relacidén, existen al menos tres -

_enfoques que deben ser revisados, a saber: el marxista,

(*) Tomado de: Fajart,Gérard. '"Las cnsecfianzas de medio siglo de
Derecho licondmico' en Estudios de Derecho Econdmico. México,
UNAM, 1977, Tomo Il pp.i0.




el weberiano y el de Rudof Stammler. /ﬁ
!
Como es sabido, la idea central del materialismo-
histbrico afirma que los fenbdmenos econdmicos son los -
que determinan preponderantemente y en (iltima instancia

el acontecer social.

Aunque en realidad, Marx no se ocupd gran cosa --
del derecho, a pesar de ser originalmente jurista, y --
fueron los marxistas quienes se encargaron de desarro--
llar -esta relacién, lo cual, sin embargo, llevd a tergi
versar los postulados de la propia teoria marxista al -
seflalarse que las formas super-estructurales no son si-
no un mero reflejo del acontecer econdmico.

Esto llevé a Engels, en una serie de escritos pos
teriores, a senalar que los discipulos de Marx habfan -
exagerado la idea y a aclarar en ese sentido sefialando-
.que si bien la estructura econdmica es la base, los di-
versos factores de la superestructura que sobre ella se
levanta, entre otros, las formas y las ideas politicas,
juridicas y aln morales ejercen también una influencia-
determinante sobre las formas del acontecer social y de
terminan en muchos casos su contenido. (%)

Asi una mala interpretacidn de las ideas marxis--
tas nos puede llevar a negar la existencia propia del -
derecho econbmico si se parte de la idea que toda norma
jurfdica tiene y esté condicionada por un contenido eco
némico.

(*)Carta a Bloch., Londres 21 (22) de septiembre de 1890 en: Obras
escogidas de Marx y Engels., Editorial Progreso, 1976.Tomo II.




_Para Stammler, '"Derecho y Economia estan en rela-
cidn de forma y materia, Stammler entiende la economia-
social como la cooperacién para la satisfaccidn de las --
necesidades humanas, afirmando, asimismo que tal coopera-
cién se desarrolla necesariamente condicionada a un con--
junto de reglas exteriores de conducta, gran parte de - -

ellas de naturaleza juridica". (*)

De manera que para Stammler es ]n.regulacién ex-
terna de la conducta humana el elemento que permite dar -
unidad a la consideracién de los fendmenos sociales, "to-
da vida social es por fuerza una convivencia exteriormen-
te regulada'™., Por esta razbén niega que la economia y el
derecho sean factores que gozan de existencia independien
te y que por lo tantc puedan encontrarse en una relacidn

de causa efecto.

Para é1, "todo fendmeno econdémico se desarrolla-
conforme a las formas normativas externas, por otro lado,
toda regulacién social tiene por materia la conducta huma
na en un sistema econdmico. Asi pues, mientras que la --
economia social no puede fisicamente dejar de tomar en --
cuenta la regulacién juridica de las conductas comparati-
vas que ella estudia, el derecho tampoco podrad desprender
se de la materia por €1 regulada, es decir, de la Econo--
mia Social". (*#%)

Es decir que, a diferencia de Marx para quien el
orden juridico estd determinado por el orden econdmico, -
la relacidn de Stammler sefiala que la regulacién legal de
termina el acontecer de los fendmenos econdmicos,

(*) Véase: Stammler, Rudolf. Economia y Derecho segfin la concepcidn -
materialista de la historia. Trad. W. Roses. Madrid, Reus 1929 -

pp.8

(**)Tomado de: De la Madrid, Migucl “Economia y Derccho™, en Estudios
de Derecho Constitucional. México, Testimonios de Nucstro Tiempo.
1980 pp.8




. Max Weber, en conocida obra "Economia y Sociedad",
seflala las siguientes tesis sobre la relacibn entre dere
cho y economia, a saber:

"1.- E1 Derecho (siempre en sentido sociolégico)--
no garantiza (inicamente intereses econdmicos-
sino los intereses mds diversos desde el nor-
malmente mis elemental, la proteccidn de la -
seguridad personal, hasta los puros bienes --
ideales como el propio "honor" y el de los po

deres divinos". (*)

Esta primera tesis se encuentra complementada por-

la cuarta, en la que se afirma:

""4,- Naturalmente, la garantia juridica est& en el
mis alto grado al servicio de los intereses -
econdmicos. Y cuando en apariencia o en rea-
lidad no es el caso, los intereses econfmicos
son los factores més‘poderosos en la forma- -
cidn del derecho". (#*%*)

De tal forma que si bien es cierto toda norma juri
dica estd al servicio de la economia o en la formacidn -
de la misma los factores econdmicos son decisivos, esto-
no significa que la Gnica funcidén de aquella sea garanti

zar intereses econdmicos. Mis afln:

"2.- En ciertas circunstancias un 'orden juridico'
puede seguir sin modificacién alguna a pesar-
de cambiar radicalmente las relaciones econd-

micas'"., (***)

(*) Véase: Weber, Max. Economia y Socicdad. México, FCE, 1979.
pp. 2069 .

(**)  loc. cit. pp. 270

(***%)  Loc. cit. pp. 269




Por otra parte:

"3.- Considerado desde el punto de vista de las -
categorias del pensar juridico, el orden ju-
‘ridico de una situacién real puede ser funda
mentalmente diferente sin que por ello las -
relaciones econfmicas sean afectadas en medi
da considerable'. (*)

Pareciera que Weber vind a compatibilizar las - -
ideas de los dos anteriores tefricos. En efecto, como -
también lo afirmé Engels, el derecho estd determinado --
por el acontecer econdmico, pero también el derecho pue-
de determinar a este filtimo. Entre ambos existe una re-
lacidén de interdependencia que pocas veces es apreciada-

en toda su magnitud.

Pero para el Derecho Econfmico, entendido como --
ciencia, dicha relacién es el eje en torno al cual giran

sus enunciados.

En este sentido, a la Ciencia del Derecho Econémico

(*) IBID. ’



corresponde el estudio de las formas sggﬁn las cua- - -

les las normas del derecho econdmico (que constituyen su

objeto de estudio) determinan modificaciones en la estrucg
tura econémica, asi como las condiciones bajo las cuales-
las modificaciones en la estructura econbmica pueden de--
terminar cambios en las normas juridicas. Este estudio -
abarcaria los niveles nacional, regional e internacional-

del derecho econdmico,

Bajo esta perspectiva se pretende iniciar el anfili-
sis de la comunidad juridica denominada: ALADI, analizan-
do dicha correlacién entre relaciones econémicas y produc

cibn normativa,

B) EL CONTENIDO

Desde 1la visién que arriba ha quedado acotada, es-
‘necesario iniciar nuestro trabajo ubicando a la economia

latinoamericana y al derecho latinoamericano en el orden-
econémico internacional, cuestifn que se pretende abordar
en el capitulo primero, con el objeto de dejar claro el -
papel que la integracién econémica vendria a jugar den---
tro de las relaciones comerciales entre latinoamerica y -

el primer mundo, fundamentalmente,

Por otra parte, resulta fundamental, para entender
la produccién normativa al interior de la ALADI, rea- - -
lizar el andlisis de la problemfitica de la integracidn --
econbmica al interior de 1la teoria del comercio interna-

cional. A ello dedicamos el capitulo segundo, resaltan-



do la propuesta cepalina de la integracidén como camino
para el desarrollo, dentro de la cual el derecho ven--

dria a jugar el papel de promotor de éste.

Como una comprobacién de la relacidén que guarda-
la produccidén normativa con la realidad econdmica, en-
el caso de la ALADI, en el capitulo tercero damos cuen
ta de la creacidn y derviacidn de comercio intrazonal-
a la luz del Tratado de Montevideo 1980.

Con las bases anteriores, en el capitulo IV se -
busca dar una explicacién al derecho comunitario lati-
noamericano presentando a este como un elemento deten-

dor del avance integracilonista.

El capitulo V se destina al andlisis de la corre
lacibén entre el orden juridico mexicano y los requeri-
mientos tedéricos del mercado comGn poniendo énfasis en
el caridcter maleable del sistema de rectoria estatal -
consagrado en la Constitucidén Politica de los Estados

Unidos Mexicanos.

Finalmente, de lo dicho en los capitulos menciona

dos se pretende derivar algunos argumentos conclusivos.



I. AMERICA LATINA EN EL ORDEN INTERNACIONAL

/

Las colonias latinoamericanas lograron su inde--

1. EL NEOCOLONIALISMO

pendencia entre los afios 1810 y 1825 (*). Una vez lo
grada ésta, importaron para su organizacidn politica-
el modelo liberal francés, que postulaba el Estado co
mo gendarme abstencionista y en todo caso moderniza--
dor. A nivel de las instituciones juridicas consagra
ron el principio de propiedad absoluta, el contrato -
entendido como Ley, la seguridad juridica como valor-
supremo y la interpretacidédn exegética de las normas -

(**) .

Este esquema juridico politico les permitid que-
hacia la segunda mitad del siglo XIX lograsen imple-
mentar un modelo de desarrollo capitalista. Sin em-
bargo, ante la ausencia de una burguesia nacional y -
lo precario de las economias latinoamericanas devasta
- das por las guerras de independencia, éste se llevd a
cabo a través de la inversidén extranjera directa e in
directa.

Por otra parte la insercibn de América Latina al
mercado mundial se presenté dentro de una divisidén in
ternacional del trabajo, que otorgd a aquélla el ca--

rlcter de exportadora de productos primarios.

(*) Argentina,el 9 de julio de 1916; Brasil,en1927; Chile,el 18
de septiembre de 1810; México,en 1910; Paraguay el 14 de ma
yo de 1811; Perti,el 28 de agosto de 1821; Uruguay,el 25 de-
de agosto de 1825 Colombia,el 20 de JUllO de 1810; Ecuador
el 10 dec septiembre de 1809; Venezucla,cl 5 de julio de 1811
y Bolivia, cl 6 de septiembre de 1825,

(**)Véase:Wnite,Eduzrdo. "E1 Derecho Econdmico en los pafses del
Tercer Mundo, El Casc e América Latina' en:Estudios de De-
rocho Econdmico. Comp.Héctor Cuadra. México, UNAM; 1977. To
mo II.




Mis tarde, durante la segunda mitad del siglo XIX,
surgieron nuevas potencias econémicas internacionales-
- que substituyeron a los imperios tradicionales, al --
tiempo que las empresas transnacionales comenzaron a -

abarcar gran parte de la economfa mundial.

El siglo XX se inicid con el surgimiento de la --
primera replblica socialista cuya presencia en el 4m-
bito internacional modificdéd el equilibrio de fuerzas -
hasta entonces existente. Aunado a esto, las dos gue-
rras mundiales que acontecen en la primera mitad de 1la
actual centuria produjeron serios cambios en las rela-
ciones econbémicas internacionales, las que pasaremos a

comentar,

2. LA FORMACION DE BLOQUES DE PODER

Cualquiera que sea el enfoque explicativo que se-
pretenda dar, es un hecho que el siglo XX desde su pri
mera mitad ha empezado a caracterizarse por esta '"Nue-
va Fase' del capitalismo que Lenin denomina imperialismo,
y que implica, la creciente extensibén de las empresas-
transnacionales y la fusién del capital industrial con
el caﬁital'bancario. Ahora bien, la exportacién de ca
pitales que caracteriza a esta etapa es fundamentalmen
te un factor estimulante para los Estados Unidos que,-
por una parte, lo colocan en la posibilidad de lograr-
un alto grado de desarrollo tecnolégico, y por otra, -
le permiten controlar gran parte de la economfia mundial
que incluye obviamente a América Latina a través de 1la

proclamacién de la Doctrina Monroe. (*)

(*) Michelena, Silva. La formacibn de Bloques de Po--
der, México, Siglo XXI, 1983.

A



Aunque el fracaso del libre cambio habia quedado -
‘evidenciado durante la crisis del 29. Por otra parte, -
el surgimiento del capital transnacional empieza a en- -
trar en contradiccién con el poder soberano de los Esta-
dos-nacidén, planteando la apertura de los mercados nacio
nales a través de la liberacidn de¢ las relaciones comer-

ciales a nivel internacional.

En otro orden de cosas, la paz resultante de Versa
lles fue precaria en tanto que ni vencedores ni vencidos
lo aceptaron como algo permanente. Tuvo como producto -
de un orden inestable que sirvidé dec estimulo a los vie--
jos sentimientos nacionalistas en los paises en donde se
abrigaba la esperanza de modificar el orden establecido
en dicho Tratado. De ahl que los propios regimenes - -
nazi-fascistas una vez efectuados sus objetivos internos
dirigen sus actividades al logro de sus aspiraciones ex-
pansionistas, con lo cual se acelera la llegada de la se

gunda guerra mundial

La Unién Soviética después de haber sufrido tremen
damente durante el pericdo de Comunismo de Guerra y la -
etapa conocida como al N.E.P. (*), logra finalmente du--

rante el perido Stalineano en cierto grado de desarro- -

(*) Nueva Politica Econfmica.



1lo econémico-militar comparable al de cualquier pafs -
i@perialista europeo. En definitiva, la participacién
dé la U.R.5.S5. en la Segunda Guerra marcé un rumbo espe
cial a las relaciones econémicas internacionales al fi-

nalizar ésta.

Como es sabido, los vencedores difinitivos de la -
contienda fueron por una parte, los Estados Unidos y --
por la otra la Unibn Soviética. A partir de entonces -
el mundo quedd dividido en dos bloques de poder (el so-
cialista y el capitalista) a los cuales, los paises en-

desarrollo deberfan en adelante alinearse.

Las nuevas instituciones del Orden Econédmico Inter
nacional, comienzana emerger. La primera de eftas que-
puso en evidencia la supremac{a de los Estados Unidos -
fue la UNRRA que nace en 1943, y cuyo objetivo era otor

gar ayuda econbémica a los pueblos liberados.

En 1945 la ONU sustituyd a la frustrada Sociedad -
de Naciones. En ella también resultan beﬁeficiados los
Estados Unidos, en cuanto que nacién fundadora de la --
misma y en cuanto que ejerce un dominio financiero por-
una parte, y politico por la otra, mediante el derecho-
de veto en el Consejo de Seguridad, as{ como por poseer
el mayor niimero de paises alineados en los distintos or

ganismos que las conforman.

En materia financiera, los organismos claves son -
sin duda el FMI y el BIRF, ambos surgidos de los acuer-
dos de 1944 y complementados por la constitucién del --

GATT que establecié un Cbédigo de Conducta para el comer



cio basado en el principio del libre cambio.

E1l FMI opera como una especie de socio del BIRF, -
en la medida en que sus politicas resultan complementa-
rias para la mayor estabilidad del sistema capitalista-
mundial siendo sus fines el crear un sistema monetario-
internacional estable, mediante la minimizacibén de los-
problemas de pagos de sus miembrds, promocién de la coo
peracién en problemas monetarios, facilitar la expan--
sibén del comercio internacional, promover la estabili--
dad de las tasas de cambio y eliminar las restricciones
de cambio de monedas que impidan u obstaculicen la ex--
pansidén del comercio internacional, todo ello basado en

el esquema del patrdén dbélar (*).

E1l Banco Internacional -para la Reconstruccidn y Fo
mento tiene como fines cooperar en la reconstruccién y-
desarrollo de los paises miembros mediante 1la interven-
cién de capital, la promocibén de las inversiones extran
jeras mediante garantias, la participacidn en los prés-
tamos y en general complementar la inversidn privada, -
promover un desarrollo a largo plazo del comercio inter
nacional y el mantenimiento del equilibrip en la balan-
za de pagos. Una vez que los paises europeos se recupe
ran de los efectos de la guerra el banco dejé de ser de

recuperacién y pasé a ser de fomento.

Tanto el FMI como el BIRF, se encuentran controla-
dos por los Estados Unidos a través de la posesién de -
la mayoria del capital social de los mismos, lo que im-
plica que los pafses latinoamericanos que necesiten de

sus scrvicios deban cefiirse previamente a los programas

(*) Véase: Lichtensznj, Samuel y Ménica Baer. El Banco Mundial. -
México, CIDE. 1982.




econémicos que éstos les planteen.

El GATT, creado en 1947, es un programa de libera-
cibén del comercio que beneficia Unicamente a los paises
desarrollados que cuentan con una planta idustrial para
explotar productos, ya que éste no cubre algunos de los
campos que cn la Carta de la Habana constitufan cuestio
nes prioritarias para los paises en desarrollo, tales -
como el problema de los acuerdos sobre productos bési--
cos, las prélcticas restrictivas del comercio, el desa--

rrollo econdémico y reconstruccibn, etc.. (*)

La idea fundamental del acuerdo es la liberacibn -
de las barreras arancelarias al comercio interestatal y
el mecanismo para llevarlo a cabo es la Cliusula de la-

Nacién mds favorecida.

En 1947 se crea el Plan Marshall, como'un programa
de reconstruccién financiera por parte de los Estados -
Unidos, tras el cual se ocultan las necesidades inheren
‘tes del capitalismo americano. Y en 1948 surge el Plan

Clayton, como una idea regular el libre comercio.

En la organizacién del Nuevo Orden Polfitico-econé-
mico jugé un papel importante la constitucibén de la --
OTAN (1949) que surge como un instrumento en el cual --
los pafses se organizan en su dcfensa contra la amenaza
comunista, cuyas fronteras, en 1947, ya habfian sobrepa-
sado el Elba y cortejaban peligrosamente en ¢l centro -
de Europa.

(*) Véase: Alvarez Soberanis, Jaime. "Consideraciones -
sobre el papel del GATT frente a los pafses en desa

rrollo”™. En: Relaciones Internacionales. Revista --

del Centro de Relaciones Intérnacionales de la Uni-

versidad Nacional Auténoma dec México. Nos. 24-25.
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La Conferencia de las Naciones Unidaé sobre Comercio
y Desarrollo (UNCTAD), que constituye la contrapartida -
del GATT, se inaugura hasta marzo de 1964 acordandose --
que deberfa reunirse cada cuatro afios, es el (nico foro-
en el que los paises en desarrollo formulan una nueva =--
concepcidn de las relaciones econdmicas mundiales y en -
donde se teoriza sobre los principios de politica econb-
mica '"orientados' a favorecer el desarrollo de los pai--

ses atrasados. (¥)

La escaza préctica que existe de esta teorizacibn se
da a través de los modelos de integracidn regional, aun-
que estos paraddjicamente encuentran su sustento en el -
G.A.T.T. (**)

3 . LA REACCION LATINOAMERICANA DESARROLLISTA Y LAS --
FORMAS DE INTEGRACION NACIONAL,

El problema del subdesarrollo latinoamericano comien
za a ser una preocupacidn general hacia los fines de la-
década de los cincuentas. Es precisamente en 1948 cuan-
do surge la CEPAL, que trataria de darle una explicacibn
al problema del subdesarrollo, cuando se proponen las --
formas de integracidn regional como un medio para lograr
el desarrollo mediante la expansibn, mis allé de sus fron
teras, de 1los mercados nacionales.

De tal forma que el problema de la integracibn en --
América Latina va intimamente ligado al problema del sub
desarrollo, siendo su historia relativamente joven. Su-
desarrollo obedece a las necesidades de adaptarse al nue
vo modelo de acumulacibn de capital a escala mundial que

se gencran en ¢l marco plantcado en el inciso anterior.

(*) C.F.R.: México y la UNCTAD. F.C.E.

(**)Véasc articulo del Tratado.



En el mundo desarrollado, es cuando las empresas --
transnacionales comienzan a borrar las fronteras inter-
estatales, otorgando un caracter especifico al "Orden --
Econdmico Internacional', que surgen los planteamientos
en torno a la integracién, en la medida que las fronte-
ras. nacionales constituyen un obstfculo para la expan--
sidén de los mercados reclamada por la transnacionaliza-
cibén del capital. En contraste, las fér:ulas regiona--
listas para el Tercer Mundo se plantean como una alter-
nativa para incrustarse, bajo mejores condiciones de --

competividad, en la economia mundial,

Ahora bien, los intentos por integrar la regibdn la-
tinoamericana han sido varios. Sin embargo éstos han-
constituido sb6lo aproximaciones parciales al objetivo -
global de 1la integracién ello por dos razones:

1) Abarcan sblo algunos paises.

2) Son concebidas como pasos hacia la configuracibn

del mercado regional. (*)

Tal vez habria que hacer una excepcidn en el caso -
del SELA que sin ser un mecanismo de integracién abarca

a la totalidad de los paises latinoamericanos. (**)

A continuacidn expondremos los principales modelos -

de integracidn vigentes en latinoamérica.

(*) Véase:Cuadra, Héctor "SELA:Sistema Econbmico Latinoamericano''-
en: Derecho Econbmico Internacional. México F.C.E. - 1976

{(**)En efecto el SELA funciona como organismo multilateral de coo
perac1on economlca siendo sus funciones:A)Promover la coopera-
cidn intraregional, con el fin de acelerar el desarrollo econo
mico y social de sus miembros., B)}Promover un sistema permanen-
te de consulta y coordinacibn para la adopC1on de posiciones y
estrateglas comines sobre temas econdmicos y sociales, en los-
organismos y foros internacionales como ante terceros paises y
agrupaciones de palses. (articulo 3q. del Convenio de Panama)
Y expresamente se prevee que "las acciones del SELA deberin --
respctar las caracteristicas propias de los distintos procesos
dc integracibn regional y qubreglonal as1 como los mecanismos
fundamentales y su estructura juridice'r,



31. El Mercado Comfin Centroamericano.

Mirando hacia el sur de México, nos encontramos con
la primera Asociacibén Econbmica, el "Mercado Comfin Cen-
troamericano' (MCCA) cuyo Tratado fue suscrito en 1958,
por: Guatemala, E1 Salvador, Honduras, Nicaragua y Cos-
ta Rica. (*)

En 1960 este tratado fue sustituido por el Tratado-
General de Integracidn Econdmica con lo cual se madura-
la idea del MCCA, que llega a su mejor definicidn en --
1962. Este tratado tuvo un fortisimo impacto inicial -
en el desarrollo econbmico de la subregidn, Las expor-
taciones centroamericanas, partiendo de niveles exiguos,
llegaron a méis de veinte-veinticinco por ciento de las-

exportaciones totales de estos paises.

Durante los primeros aflos de vigencia del Mercado -
ComGn &ste tuvo gran incidencia en la inversibén indus--
trial y en la actividad econbmica general.. Desde 1962
hasta 1968 la tasa de crecimiento de Centroamérica fue-

del 7 por ciento,
Sin embargo enfrentd las siguientes deficiencias:

En primer lugar surgid un problema con la carencia
del sistema de un apoyo a los paises de menor desarro--
1lo econbmico relativo. En este caso, el pais de menor
desarrollo econbmico fue Honduras, que no llegd a utili
zar el esquema de integracidn en forma efectiva, como -
palanca para sz2lir de su propio subdesarrollo,

Los demis paises tenian fuertes superavit comercia-

(*) Veéase:Comercio Exterior. Junio de 1977 p.645,




les con Honduras. Esto llevbd a pensar a los hondureiios
que su pais no estaba recibiendo suficientes ventajas -
del mercado centroamericano y condujo luego a su separa

cibn préctica del organismo.

Un segundo problema que ha experimentado el Mercado
Comfin Centroamericano ha sido el excesivo uso de los --
l1lamados incentivos fiscales a la promocibn industrial.
Desde 1962 los paises se apresuraron a establecer una -
legislacidn que eximia derechos de importacién y otros-
impuestos a aquellas industrias que se¢ establecian en -
plazos determinados dentro del pais. Cuando se consti-
tuyd entonces el Mercado ComGn Centroamericano se ini--
cib, por asi decirlo, una carrera de incentivos fisca--
les entre los paises, a los efectos de verificar que --
pais podria obtener una mayor radicacibén de industrias-
en su propio territorio para exportar a los vecinos, --
por oposicidén a las radicaciones que los vecinos podrian

obtener para exportar al propio territorio.

Es asi como se eximieron millones de dblares en im-
puestos a empresas, algunas de las cuales eran naciona-
les, pero la mayoria extranjeras, para la produccibn --
con destino al Mercado Comlin Centroamericano. Gran par
te de estas industrial fueron de armado con una alta -
intensidad en el uso de materias primas y bienes de ca-
pital importados y una escasa utilizacibé4n de mano de --

obra local y de materias primas locales.

Aunado a lo anterior la culminacibén de la revolucidn
nicaragiiense, la no lejana salvadorefia, la presencia de

los marines estadounidenses en Hqnduras, y en general -



" los problemas econbdmicos que aquejan a Centroamérica, rec
percuten sobre el Mercado Com(Gn y por consiguiente lo --

hacen poco viable,

3.2. La Asociacidn del Libre Comercio del Caribe.

En 1968 se establecib la Asociacibén de Libre Comer--
cio del Caribe (ALCC) que afios después se transformd en
la Comunidad del Caribe (CARICOM) reuniendo en su epi--
centro a un grupo de heterogeneos pequefios paises: Jamai
ca, Trinidad y Tobago, Barbados, Santa Lucia, Granada, -
San Vicente, Dominicana, Antigua Anguila, San Cristbdbal-
Nieves, Montserrat, Guayana y Belice. A-pesar de lo --
cual su poblacidn es relativamente pequefia: 5 millones -
de habitantes. (*)

Originalmente el CARICOM tenia como orientacidn prin
cipal lograr una integracibén econdmica mediante acuerdos
de mercado comOGn del caribe, asi como la de organizar --
servicios comunes de educacibn, salud, transporte, cultu

ra; y delinear polfitica exterior también comdn.

Esta regibén también tiene hoy en dia fuertes contra-
dicciones debido a la presencia de distintos intereses -
econdmicos como los de los Estados Unidos. En 1981 un -
tercio de las importaciones de la regibn (casi 7000 mi--
llones de dblares) provino de éste pais. En 1982 estas-
llegaron a mas de 8000 mills. de dbélares, al timepo que
sus importaciones de origen norteamericano llegaron a --
mis de 6 300 mills. de dls.

(*) Véase: Comercio Exterior, Junio de 1979 p. 682
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3.3. El Tratado de Cooperacidn Amazbnica,

Quizé una de las integraciones econbmicas latinoame-
ricanas menos conflictivas sea el Tratado de Cooperacibn
Amazbnica. Este fue suscrito en Brasilia en julio de --
1978 por los miembros de relaciones exteriores de los --
ocho paises que comparten la cuenca Amazbnica: Bolivia,

Colombia, Ecuador, Guayana, Per(l, Surinam y Venezuela. (*)

El Tratado, como el resto de las integraciones lati-
noamericanas, busca resolver los problemas comunes a to-
dos los paises que la integran caracterizindose por lo -

siguiente:

A. Dentro del aspecto juridico e institucional con-
templa "una distribucibn equitativa de los bene-
ficios del desarrollo" en el sentido de que las-
preferencias se otorgan a los paises menos desa-

rrollados.

B. La decisibn de las partes contratantes en asun--
tos de su zona fronteriza, sensible desde el pun
to de vista geopolitico, asi como por los peli--
gros ecolbdgicos que plantea la desenfrenada ex--

plotacidn de la regibn.

C. En sintesis, para los integrantes del Tratado de
Cooperacibn Amazbnico, es necesario mantener un-
equilibrio entre el crecimiento econbmico y 1la

preservacién del ambiente.

(*) Confrontese: Landaw, Georges. '"El Tratado de Cooperacién Amazb
nica, Audaz Instrumento dec Desarrollo'. en: Comercio Exterior,
Vol. 31, nim, 12, México, dicicmbre de 1981. pp. 1386-1396.




Sin embargo, surge una interrogante, si la preserva
cibén del ambiente es responsabilidad inherente a la sobe-
raﬁia de cada Estado, 3C6mo un convenio internacional que
no rebasa la eliminaciébn de la soberan{a nacional de los-
estados miembros puede regular la preservacibn del am---
biente de manera com(n?, més an, .Cbmo puede hacerse ---
efectivo el convenio cuando la Guayana Francesa es practi

camente un enclave colonial?

4.4, La ALALC, 1la ALADI y el Pacto Andino.
A) La ALALC

El mecanismo de integracibn latinoamericana més im-
~ portante es hoy por hoy la ALADI. Su antecedente inmedia
to, la ALALC surge en 1960 con la firma del Tratado de --
Montevideo por: Argentina, Brasil, Colombia, Chile, Ecua-
dor, México, Paraguay, Per y Uruguay.

En la ALALC la liberacibn del comercio se efectuaba
mediante negociaciones destinadas a establecer: (*)

a) Listas nacionales que especificaban las concesio
nes anuales que cada pais otorgaria a los demés;
y

b) Una lista comﬁn que incluia todos aquellos pro--
ductos respecto de los cuales las partes contra-
tantes convenian de manera colectiva, en elimi--
nar por completo, en un lapso que no excederia -
de 12 afios, los derechos, los recargos y otras -
restricciones que pesaban sobre el intercambio -

dentro del Area de libre comercio.

(*) Tomado de: Wionzek, Miguel. '"La Historia del Tratado de Montevi
deo". cn: Intcgracién de América Latina. Experiencias y Expecta
tivas. México, F.C.E., 1964, Comp, Miguel Wionzek., pp 53-999
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Este tratado establecid dos brganos: a) La Conferencia
de Partes Contratantes formada por fepresentantes de los -
paises miembros, cada uno de ellos con derecho a un voto y
que debila reunirse por lo menos una vez al afio, b) El1 Co-
mité Ejecutivo Permanente que era el responsable de super-
visar la efectividad de las disposiciones del Tratado, y -
que estaba formado por representantes de cada pails miembro
y tenla una Secretaria, encabezada por un Secrectario Ejecu

tivo, y compuesta de personal técnico y adwinistrativo.

La corriente de opinibén dominante considera que duran-
te la vigencia del Tratado hubo muchas complicaciones. A-

ello nos pasaremos a referir en adelante.

En efecto, el mecanismo mis importante para la integra
cibén, como ya mencionamos, era el de las negociaciones pro
ducto por producto, segln el cual los paises otorgaban una
concesibn para importar un articulo determinado incluido -
en sus listas nacionales. Negociaban, por ejemplo, Argen-
tina y Brasil, Argentina concedia ¢l producto A y Brasil-

en compensacidén el producto B.

" Al mismo tiempo, terceros paises se beneficiaban con -
esas concesiones, puesto que el tratado de la ALALC conte-
nia la Cléusula del Mis Favor entendida en un sentido abso

Iuto.

Este sistema de negociacidn por producto tiene sus in-
convenientes. Cuando un sdlo pails o ninglin pais produce -
el articulo negociado, no hay intereses que se opongan a -
que Se otorguen concesiones y asi se registra un gran pro-
fusidn de éstas en aquéllos. Pero cuando los industriales

de varios paises producen un mismo articulo, no desean la-



!
competencia del industrial del otro. En gﬁnsecuencia, en-
esos productos es dificil liberalizar el comercio, Los in
tereses creados se oponen firmemente a que sfibitamente, se
libere el comercio de ese producto y que, de una produccidn
del 100% o del 50%, que usualmente tenfia la industria en
el mercado cautivo nacional, de repente haya que enfrentar
la competencia latinoamericana con una produccién del cero

por ciento,

Otro problema que presentd el sistema de la ALALC fue-
la ineptitud de su mecanismo de apoyo a los paises de me-

nor desarrollo econdmico relativo.

Un tercer problema institucional en la estructura del-
tratado de la ALALC fue la regulacidn establecida por la -
Cl4usula de Mayor Favor.

La ALALC habfa previsto, para liberalizar el comercio,
un sistema de negociacibdn producto por producto, olvidando
que por esta via se favorece la capacidad de presibébn de -
los industriales de cada pais que no quieren la competen-
cia de los demés y en consecuencia, influyen sobre las au-
toridades para paralizar los procesos de integracibén. No-
hubiera ocurrido igual si el proceso de liberalizacibdn hu-
biera sido parejo, igual para todos los productos y hubie-
ra procedido automidticamente.

Es oportuno recordar que no fue posible perfeccionar la zona de
libre comercio en 1972, que era el plazo originalmente es-
tablecido en el Tratado, a pesar de ser la obligacibdn princi--
pal que ésta fijaba, Por ello, los paflses miembros acor-
daron simplemecnte prorrogar dicho plazo hasta el 31 de di-

cicmbre de 1980, pero ni con ello fue posible prosperar en

ri



las .mencionadas negociaciones. (*)

Desde el principio se habla planteado la necesidad de
una reforma institucional., Sin embargo, ni se pudo avan-
zdr hacia el objetivo mAs ambicioso, ni se plasmbd la re--
forma institucional, debido fundamentalmente a que no to-
dos los paises estaban de acuerdo con el sentido y el al-
cance de las reformas. Se habia producido un conflicto -
de concepcidn con respecto al proceso de integracidn que-
en realidad era incipiente desde la negociacidn misma del
Tratado de Montevideo.

Por otra parte, la estructura funcional de la ALALC -

adolecia de serias deficiencias, a saber:

1) La Secretaria a pesar de su capacidad técnica ca-
recid de independencia y de los recursos necesa--
rios para cumplir con eficacia sus funciones de -

concertacidn de los intereses en juego,

2) El Comité Ejecutivo Permanente, si bien asegurd -
la representatividad gubernamental, se fue intro-
duciendo cada vez mis en terrenos propios de un -

6érgano técnico de concertacidn y administracidn.

A lo anterior hay que agregar que el Tratado no refle
jaba necesariamente lo que los paises se proponian origi-
nalmente y lo que cn recalidad hicieron, ya que hubo que -
introducir en &l la figura de la zona de libre comercio -

como consecuencia de las exigencias del GATT. (**)

(*) Vease: Comercio Exterior. Volfmen 29, nfim.6 México, junio dc 1979,
Pp.621.

(**)VCasc: Articulo XXIV del GATT No.42 y 52, Es nccesario recordar
quec originalimente Argentina y Brasil cran micmbros del fcucrdo-
General a la vez Jde la ALALC, y que Mlxico ingrcsa a este orga-
nismo cn 1986.




B) El1 Pacto Andino’

De esta manera, el origen del Pacto Andino puede atri-
buirse a la insatisfaccibn generada por la ALALC en los --
paises considerados de desarrollo intermedio o mercado in-
suficiente (Colombia, Chile, Ecuador, Perfi, Venezuela) asi
como los paises de menor desarrollo (Bolivia). Ello debi-
do a los pocos bencficios que les representaba, y a que no
contribula a potenciar sus politicas de desarrollo en vir-
tud de que se limitaba a buscar la creacidn de un mercado-
ampliado. Lo que beneficiaba sobre todo a los paises mhs-

desarrollados del 4rea (Argentina, Brasil y México).

Ello movib a los gobiernos de Colombia, Chile, Venezue
la, Ecuador y Perfi a celebrar una reunidn en la ciudad de
Bogotd en la cual participaron los presidentes de los pai-
ses nombrados en los tres primeros lugares y representan--

tes personales de los mandatarios de Ecuador y Per(.

Esta reunibén finalizb el 16 de agosto de 1966 con la -
"Declaracidn de Bogoté'.

MAs tarde, la conferencia de las partes contratantes -
del Tratado de Montevideo, en su sexto perfiodo de sesiones
extraordinarias, aprobd las bases para un acuerdo subregio
nal entre Colombia, Chile, Ecuador, Per(t y Venezuela en su
resolucibébn 203 (C M-11/VI-E).

Prebisch, Lleras Restrepo y Salgado coinciden en sefia-
lar que el acuerdo de Cartagena muestra cuatro innovacio--
nes: '



1) Crea un 6rgano comunitario: La Junta, facultado pa
ra colegislar al lado del 6rgano intergubernamental
(La Comisidn) y de ejecutar normativamente el pro-

ceso de integraciodn,

2) Prevé una accibn consistentec respecto de la situa-
cibn de los paises de menor desarrollo en la subre
gidn (Bolivia y Ecuador) que intenta compensar sus
desventajas iniciales frente a los demis partici--

pantes.

3) La programacidn industrial, inspirada en los acuer
dos de complementacidn de la ALALC, se convierte -

en pieza clave,

4) Tratamiento comfin al capital extranjero.

No obstante, quizhs el problema mayor del Grupo Andi-
no haya sido el sistema de programacidn sectorial de 1las
industrial como una forma alternativa de promover el cre-
cimiento de los paises de menor desarrollo econdmico rela
tivo dentro del grupo y de acelerar el desarrollo indus--
trial del conjunto. Se pensd que bastaba asignar a los -
paises determinadas producciones para que ésto pudiera ma

terializarse. En la préictica, el sistema no ha funciona-
do.

Otro problema que ha experimentado el Grupo Andino ha
sido la carencia del sistema de apoyo a los pailses de me-
nor desarrollo econbdmico relativo dentro de la subregibdn,
en este caso Bolivia y Ecuador. En parte el problema se-
confunde con el anterior porque se prentendid solucionar-

lo asignando determinadas producciones a Bolivia cuando -



este pais no estaba en condiciones de encararlas.

Otro inconveniente que se ha registrado en el Grupo -
Andino ha consistido en que esta subregidn experimenta --
fuertes costos de transporte debido a las montafias y otras

caracteristicas fisicas.

C) La ALADI.

La ALADI nace en 1980 con la disolucibén de la ALALC -
que venla integrado como ya se menciond a: Argentina, Bra
sil, Chile, México, Paraguay, Perft, Uruguay, Colombia, --
Ecuador,ﬁVenezuela, Bolivia. En el capitulo siguiente nos

avocaremos a su anflisis.(*)

(*) Al respecto, en 1979 escribila Eduardo Alcaraz Ortiz:

”La Asociacibn Latinoamericana de Libre Comercio (ALALC) estable
cid en su filtima conferencia ordinaria, celebrada en noviembre -
de 1978 un nuevo y trascendental proorama de trabajo. El propb-
sito es reestructurar al organismo mediante la aprobacibn de di-
versas disposicicnes por parte del Consejo de Ministros de Rela-
ciones Exteriorcs, que se reunird antes del 31 de julio de 1980.

Se pretende reallzar negociaciones previas para los altos funcio
narios de los paises miembros dispongan de propuestas sobre asun
tos de mayor importancia para la Asociacién. Como resultado de-
todo ello puede deteriorarse o inmovilizarse el organismo, o --
bien recibir un impulso, incluso, podria produc1rse un reoreso a
la situacidén que imperaba antes de la suscripcidn del Tratado de
Montevideo de 1960, esto es, el establecimiento de acuerdos bila
terales no subordlnados a un brgano miltilateral de negociacio--
nes',

Tomado de: Comercio Exterior, Volfmen 29, nfim. 6. México, junio
de 1979. p.62I.




ITI. LA ASOCIACION LATINOAMERICANA DE INTEGRACION

1.- La integracién econémica en la teoria del Comercio -

Internacional.,

Desde los mercantilistas hasta los economistas neo-
clédsicos han atribuido gran importancia al comercio exte-
rior. Para los primeros este es el cambio ideal para lo-
grar una balanza de pagos favorable; para los segundos un.
pais puede crecer mis répidamente cuando vende en el exte
rior m4s allid de su mercado interno. Sin embargo, para -
aquéllos lo importante es exportar mis e importar menos,-
para éstos, en cambio, lo primordial es la obtencidén de -

ventajas comparativas. (*)

(*) La idea de ventajas comparativas fue acufiada por Ricardo quién -
demostrd que los paises pueden hacer uso del comercio internacio
nal no sélo para abarrotar sus existencias de oro, como lo propc
nian los mercantilistas, sino también para incrementar la canti-
dad de bienes disponibles por sus habitantes; siendo esto posi--
ble no ‘micamente si un pais puede producir un bien mis econémi-
camente en términos de horas-hombre mientras que otro pais produ
ce otro bien en iguales condiciones, sino también si un pais es-
menos eficiente en todas las lineas de produccién, aunque no de-
modo uniforme. Lo anterior se explica con el siguiente ejemplo:
Ricardo formulé un modelo simple:

COSTO DE UNA UNIDAD EN HORAS-HOMBRE

INGLATERRA PORTUGAL
VIRO 120 80
PARO 100 20

Si estas relaciones coste-productividad permanecen, entonces, su
poniendo que los bienes producidos con una hora-hombre tienen el
mismo valor en el mismo pais, en Inglaterra: 1/120 unidades de -
vino = 1/100 unidades de pafio. 1 unidad de vino = 120/100 unida
des de paiio. -

De esa forma, la relacibén de intercambio de vino por pafio seri :
1 unidad de vino = 1,2 unidades de pafio, en Inglaterra; 1 unidad
de vinc = 0,89 unidades de pafio, cn Portugal.

Si los dos pafscs comicnzan a comerciar, en estc modelo simplifi
cado los portugucscs podrin obtener mis pafio por su vino en In--
glaterra que cn su pais, y los ingleses mis vino por su pafio cn
Portugal. En otras palabras, las rclaciones de intcrcambio (pre
cios) antes del comercio son diferentes en los dos paiscs, difc-

TCnCia que atrac a los comerciantes., Como resultado, los portu-
gucses reduciréin su produccibn de pafio, aumentarin su produccién



De acuerdo con ésta Gltima idea, cada pais busca es
pecializarse en aqdellos sectores para 1los cuales posee -
ventajas comparativas, a cambio de adquirir en el exte---
rior los bienes en que otro pafses poseen costos compara-
tivos menores a los suyos (divisién internacional del tra
bajo).

Sin embargo en esta divisién internacional del tra-
bajo asigné a una gran mayoria de los paises del mundo 1la
tarea de exportar materiasprimas y alimentos, y otra ming
rfa, la de preveer manufacturas, insumos, tecnologias y -
capitales. La teorfa clésica postuld con estas bases el-

libre cambio entre las distintas economfas nacionales.

Bajo este modelo, durante los afios veinte las expor
taciones primarias de América Latina se distribuian en --
las siguientes proporciones: el 30% a los Estados Unidos,
el 17% al Reino Unido, el 30% a los paises de Europa Occi
dental y menos del 2% al Japén. En cambio el comercio in
tralatinoamericano absorvia sélo el 6% y el resto era --

asignado a otras regiones en vias de desarrollo. (*)

La crisis de 1929 y la brusca cafda de los precios-
de los productos primarios pusieron fin al libre cambio y
obligaron a los Estados a intervenir en el control de su-
comercio exterior. La mayorfa de los pafses intentaron -
resolver su problema de la crisis protegiendo su produc--

cién interior para sostener sus tasas de empleo, lo que -

de vino, exportarin vino e importarin pafio. Lo contrario ocu--
rrird con los ingleses. De esta forma, los portugueses se espe-
cializarén en la produccién de vino y los ingleses en la de pa-
fio, y los dos paises comerciarin esos bienes.

Tomado de: L. Sirc. Iniciacién al Comercio Internacional. Curso
Universitario de Economia. Trad. Juan Bueno. México, Siglo XXI,
1976. p. 71-72.

(*) Vgr. La Alemania Nazi y la Unién Soviética.



los 1llevd al grado mAximo de autarquia y comercio bilate-
ral. :

Para América Latina esto significé el paso del mode
lo de desarrollo "hacia afuera" al modelo de desarrollo -
""hacia adentro'" a través del proteccionismo arancelario y
comercial que buscéd sustituir las importaciones y fomen--
tar un desarrollo industrial interno. Los milagros mexi-
cano y brasilefio, asf como el relativo é: ito econémico de
paises como Argentina, Colombia, Chile y Uruguay, durante

dicho periodo son atribuibles a esta nueva estrategia.

La radicacibén, a partir de la década de los 50s., -
de empresas transnacionales en diversos paises del 4rea -
periférica; asf como la baja en la demanda mundial de pro
ductos bésicos, atribuible a su sustitucibén por productos
sintéticos y la existencia de barreras proteccionistas en
los paises industrializados, rompieron toda ilusién de un
desarrollo econémico independiente para los paises lati--

noamericanos.

Sin embargo la propia transnacionalizacién del capi
tal exigfa una nueva 1légica para el modelo de relaciones-
econbémicas mundiales. Con miras a ello, entre los afios -
de 1947 y 1948 se celebrd en la Habana una conferencia 50
bre comercio y en ella se elaboré el borrador de un docu-
mento sobre liberalizacién del comerio, conocido como ---
Carta de la Habana. Sin embargo ésta no fue ratificada -
por Estados Unidos y otros paises que ya la habian aproba-
do en virtud de contener algunas disposiciones que otroga
ban ciertas preferencias para los paises en desarrollo, -
por lo que al final se tuvo que recurrir a un acuerdo pro
visional denominado Acuerdo General Sobre Aranceles y ---
Comercio (GATT).



El objetivo del GATT consiste en favorecer la elimi
nacidn de dbstlculos al comercio internacifnal mediante - -
la abolicibn o reduccibn de los derechos .de aduana y - -
otras barreras comerciales. La piedra angular de esta 11
beracibn esta constituida por Cl4usula de la Nacibén Més -
Favorecida y la sustitucidn del sistema de permisos pre--
vios para importar por el sistema del arancel. (*)

El propio Acuerdo General propuso la creacibn de --
agrupaciones de paises (integraciones econbmicas), que --
buscaban eliminar todas las barreras arancelarias entre -
ellos, con el objeto de mantener concesiones reciprocas -
dentro de un grupo limitado sin tener que extenderlas al-
resto de los paises signatarios. (**) Pero también contri
buyeron al nacimiento de éstas los deseos expansionistas-
de algunas economias que como la de la Alemania Nazi bus-
caron, so pretexto de la liberacibn, expandir sus merca--
dos més alld de sus fronteras.

Los efectos de la integracidn econbmica sobre el co
mercio exterior son explicados por Viner de la siguiente-

manera.

Se parte de distinguir entre creacibn y desviacibn-
de comercio. '"La creacibén de comercio tiene lugar cuando
un pals miembro da término o reduce la produccibén de un -
determinado bien, después de 1la eliminacién de los arance
les dentro de la agrupacibn, y comienza a importarla de -
otro pais miembro que puede producirlo mids econdmicamen--
te, La desviacibn de comercio es, por el contrario, el -
cambio que tiene lugar cuando un pais miembro deja de ---

importar de un pais no miembro y comienza a importar de -

(™) Seghn esta clfusula cualquier concesidén arancelaria dada por
un pais a cualquicr otro debe ser cxtendida automAticamente-
a todos los demis palses signatarios del tratado.

(**) VéasQ: articulo del Acucrdo Gencral Sobre Aranceles y Co-
mercio,



un pais miembro, no porque €ste Gltimo produzma mis econd
micamente, $ino porque no existe un arancel sobre el pro-
ducto del pafis no miembro, mientras que sobre el bien mis
barato del pais no miembro hay que pagar un derecho de --
aduana"., (%)

En consecuencia, los beneficios de la integracidn -
econdmica entre paises desarrollados no se derivan de la- |
ventaja comparativa cldsica, en la medida en que las cua-
lidades similares, sino que se obtienen de la mancomuni--
dad de sus mercados ya que un mercado mids amplio permite-
explotar plenamente las economias de escala, que se en---
cuentran potencialmente presente en una produccidn basada
en su tecnologia mds avanzada, tal como la electrdnica, -
la quimica, la energia nuclear, la aerondutica, las miqui
nas herramientas, los automdviles, etc..[**); situacidn -
que no se aplica para el caso de las economias latinoame-

ricanas.

2.- La integracién Latinoamericana como propuesta de la -

CEPAL. (Integracidn para el Desarrollo)

En 1948, la CEPAL pasd a ocuparse del problema del -
subdesarrollo latinoamericano estructurando su pensamien-

to sobre tres ejes fundamentales, a saber:

ADR XOCHNILED SERVICIOS DE NFORMACION

ARCHIVO HISTORICO "

(*) Tomado de: Sirc. Op. cit. p. 183-184.
{(**} Loc. cit. p. 185-186,

o



2,1.

2.2.

.La teorfa del "Sistema Centros - Periferia'. Segln -

‘esta, los centros son las economias donde primero pe-
netran las técnicas capitalistas de produccidn-y la -
periferia aquellas cuya produccidn permanece inicial-
mente rezagada, desde el punto de vista tecnolbgico -
organizativo., (*)

Esta teoria considera que, mientras en el centro los-
métodos indirectos de produccibn, que el procesoc téc-
nico genera , se difunden en un lapso relativamente -
breve a la totalidad del aparato productivo, en la pe
riferia se parte de un atraso inicial y las nuevas --
técnicas sblo se implantan en los sectores exportado-
res de productos primarios y en algunas actividades -
econdmicas directamente relacionadas con la exporta--
cibn, coexisten con estos sectores econdmicos rezaga-

dos.

Asi, la estructura productiva de la periferia se ca--
racteriza por el hecho que por un lado una parte sus-
tancial de los recursos productivos se destina a am-
pliar el sector exportador de productos primarios, --
mientras que la demanda de bienes y servicios, que --
aumenta y se diversifica, se satisface mediante impor
taciones.

La expansibén de la brecha comercial. Esto es, para -

la CEPAL, durante la evolucidn a largo plazo del sis-
tema econbémico mundial, se ensancha la brecha entre -
el centro y la periferia,

(*) Tomado de: Rodriguez, Octavio. La Teorfa del Subdesarrollo de la

CEPAL. 42 edicibn. México, Siglo XXI. pp.25-26




Para demostrar lo anterior s¢ parte de la premisa de que-

la demanda de productos primarios tienden a crecer con -

lentitud y con manifiesto retraso en comparacién con el-

incremento del ingreso de los centro industriales, sien-

do las causas principales: (*)

HA)

B)

9

D)

Los bienes primarios representan una proporcién de--
creciente del gasto o demandas globales a medida que

se aumentan las rentas;

Hay sustituciones cada vez mis generalizadas de pro-

ductos bésicos.

Con el proceso técnico va reduciéndose la participa-
cién de los insumos primarios en el valor de los ---

bienes finales;

Politicas y diversos instrumentos proteccionalistas
en los paises industrializados estrechan el acceso a
sus mercados de los productos bAsicos en que se es--

pecializa la periferia".

De estas consideraciones se desprende que: (**)

|l1)

En la medida en que es mas r4pido el aumento de la -
demanda de los bienes industriales, resultaria inevi
table que las economias que se especializan en su --
produccién se desarrollen con mayor celeridad que --
las que siguen dependiendo de los bienes primarios.-
De este modo, la distancia que separa los bienes cen
trales y los bienes periféricos tenderi a aumentar -
con el tiempo, a menos que se modifique la situacién
estructural de origen.” (***)

™
(**)

(***)

CEPAL, El1 Pensamiento de la CEPAL, Chile, Editorial Universi
taria, 1969. pp. 18 B

IRID. p. 19
TOC. CIT.



3.3-

"2) Mirando el problema desde el lado/de la economia
periférica puede verificarse que sus ingresos en
divisas dependen bisicamente de la exportacibn -
de sus productos b&sicos cuya demanda, como --
hemos seflalado, se incrementa muy lentamente, --
mientras que su propia demanda de productos in--
dustrializados tiende a elevarse a una tasa ma--
yor que la del ingreso interno y la de sus entra
das por exportaciones, todo ello hace que las ba
lanzas de pagos estén sometidas a constantes pre

siones". (*)

El deterioro de los términos de intercambio. Auna-

do a lo anterior existe una evolucibn desigual de -
la productividad ya que el progreso técnico se con-
sidera mis acelerado en los centros que en la peri-
feria, al tiempo que se postula que los incrementos
de la productividad en el trabajo, como consecuen--
cia del progreso técnico, son mis extensos en la in
dustria del centro que en los sectores primarios ex

portadores de la periferia.

Estas dos (iltimas consideraciones configuran la 11la
mada tendencia al deterioro de los términos de in-
tercambio, la cual implica que el poder de compra -
de bienes industriales de una unidad de bienes pri-
marios de exportacidén se reduce con el transcurso -
del tiempo.

Para la CEPAL el problema del subdesarrollo latinocameri

cano hacia los afios 60s. puede sintetizarse en los si--

guientes puntos: (**)

IBID. p. 20

(**) IBID. pp.163-189



v 1)

2)

3)

4)

5)

El bajo nivel medio del ingreso en América Latina-
estid determinado por el hecho de que la economia -
de estos paises no evoluciona con el dinamismo que
se requiere para aprovechar plenamente el poten--
cial humano y los recursos materiales de que dispo

ne, e incorporar el progreso técnico,

La gran crisis de 1929 y la politica que aplicaron
los paises industrializados desquiciaron una forma
de crecimiento que venfian siguiendo las economias -
latinoamericanas (basado en las exportaciones de -

productos primarios).

Algunas medidas de los paises latinocamericanos que
en un principio fueron dirigidas a resolver proble
mas de balanza de pagos y a atenuar los efectos de
la caida de los precios en el mercado internacio--
nal y la contraccidn de las exportaciones prima--
rias estimularon el proceso de sustitucibn de im-
portaciones que después se-transformb en el objeti
vo de la politica de industrializacidn de los mis-

mos y en la forma de crecimiento.

No obstante, no todos los paises latinoamericanos-
avanzaron igualmente en el proceso de industriali-
zacibén, algunos, los mAs atrasados, continuaron ba

sindose en las exportaciones primarias.

Los paises que mis avanzaron en el proceso de sus-
titucidn, comprendiendo sus coeficientes de impor-
tacidn y exportaéién, vieron con el tiempo debili-
tarse el ritmo de su crecimiento y se enfrentaron-

con graves dificultades para emprender etapas ulte



6)

7)

teriores de desarrollo, esta declinacibn se exten-
did incluso al grupo de paises de menor desarrcllo
industrial que mantuvo formas de desenvolvimiento

relativamente mAs abiertos hacia el exterior.

Lo anterior, explica porque la sustitucibén de im--
portaciones no tuvo pricticamente influencia algu-
na en la diversificacidén de las exportaciones lati

noamericanas ya que €stos paises continuaron depen

diendo de las exportaciones de productcs primarios, ,

mientras, al amparo de una fuerte proteccidn, el-
proceso de industrializacibén se confinaba a los es
trechos mercados nacionales, por lo que los paises
latinoamericanos no pudieron resolver el problema-

del desequilibrio del balance de pagos.

De un lado, las exportaciones sufrieron pérdidas -
considerables por la caida de los términos de in--
tercambio y el poder de compra externo se estanch-
0 crecid muy lentamente, Del otro, la sustitucibn
de importaciones cambid la composicibdn de éstas, -
pero no disminuyb el volumen global de las necesi-
dades de abastecimiento del exterior, las cuales -
tendieron a crecer por el aumento del ingreso y --
por las mayores necesidades en los rubros no sus-
tituidos, El financiamiento externo vino a resol-
ver por periodos los desequilibrios de balance de-
pagos y participd activamente en el proceso de sus
titucidén pero las condiciones fueron haciéndose ca
da vez mhs restrictivas, a tal.punto que el ritmo-
de crecimiento y la continuacidn ulterior del mis-
mo proceso de sustitucidn hicieron de sobremanera-

vulnerables a las balanzas de pagos.



Lo anterior, lleva a la Cepal a plaﬁtear que es ne-
cesario expandir el comercio y establecer gradualmente -
una estructura diversificada de produccidn cuya demanda-
trascienda los limites de los mercados nacionales y haga
posible el acercamicnto de las corrientes de importacio-
nes. :

La Cepal considera que la magnitud del mercado na--
cional en la mayoria de los paises latinoamericanos es -
tan pequefia que son muy numerosas las actividades indus-
triales para cuyas inversiones no existe justificacibn -
técnica, por lo cual, en muchos casos, la continuacibn -

del proceso de sustitucidn es préicticamente imposible. (*)

S61lo al establecer una unibdn econédmica, las econo--
mias nacionales aprovecharian los recursos y el poten--
cial de la regidn y podrian organizarse para producir --
con una productividad mucho m&s alta que la existente, -
Asi habrian encontrado los paises latinoamericanos el me
dio de resolver el estrangulamiento que sufren en su co-

mercio exterior. (**)

(*) Bn uno de sus estudios anteriores a la firma del Tratado de Mon
tevideo en 1960, la Cepal sefialaba respecto a los paises de Amé
rica Latina:''S6lo encontrarin solucidn si se reconoce un hecho-
fundamental:América Latina por grande que sea la ayuda exterior,
por fuerte que sea el ritmo de sus exportaciones -y no podri ser
lo en alto grado-, no estari en condiciones de cumplir su desig
nio de crecimiento, ni podrd siquiera recuperar la tasa que tu-
vo en los diez afios posteriores a la guerra, si no hace un es--
fuerzo sostenido en el sentido de crear en su propio seno las -
industrias de bienes de capital que con tanto apremio necesita-
en estos momentos y que requeriri en gran escala en el proximo-
cuarto de siglo... para producir estos bienes de capital, desa-
rrollar todas las industrias de bienes, intermedios que requie-
re para entrar cn éstas industrias dindmicas complejas... Améri
ca Latina necesita el mercado comin'. -

(**) In palabras de Diana Tuussie estos sc cxplica dec la siguiente -
manera:"'En la primera etapa de sustitucidn de importaciones -la
ficil- los bajos impucstos y las tasas cambiavias favorables pa
ra la importacidén de maquinaria y las tasas cambiarias favora--
bles para la importacidén de maquingria que llevaron al derroche
en las compras. Asi, las nuevas industrias tenian, en general,
en exceso de capacidad instalada. Sc 1legd a csta fase a fines
dc los aijtos cincuentas. Como (inica salida al cstancamiento, la
CEPAL propugnd la integracidn ccondmica',



Asi la CEPAL postulb:

1)

2)

3)

"La integracidén econdmica regional contribuiri, di
rectamente y por dos caminos complementarios a sal
dar el déficit del comercio exterior que impide el
desarrollo mhs rédpido de los paises latinoamerica-
nos. De un lado, acrecentaré el comercio entre --
los paises mediante nuevas corrientes de productos
manufacturados y la intensificacidn de los produc-
tos tradicionales, y , de otro lado, hari posible

la continuacidén del proceso de sustitucidén de im--

portaciones de terceros paises".

"En el curso de esta evolucidn, el coeficiente de
importaciones del resto del mundo podri descender-
en la medida en que lo requieran los balances de -
pagos, mientras que el coeficiente de importaciones
con los paises integrados aumentari con rapidez. -
En efecto, cuando las economias nacionales avanzan
en un proceso de integracidén, la coordinacién de -
politicas, la rebaja de derechos aduanercs y la --
eliminacibn de otras trabas y obstfculos estimulan
la creacibdn de comercio, y las preferencias o los-
acuerdos que se celebran para reservar el mercado-
nacional a las inversiones del 4rea integrada tien
den a desplazar corrientes de comercio en terceros

paises",

"La integracidn regicnal contribuiri directamente-
a resolver todos estos problemés del desarrollo --
que se originan en el tamafio del hercado. En la -
medida en que se avance en este proceso las produc

ciones que se¢ radiquen en cada uno de los paises -



contarin con la demanda poténcial de toda el Area-

integrada''.

4) "La ampliacidn potencial del mercado seri extraor-
dinaria en relacibén con los paises de tamafio geo--
grafico econdmico pequefio y mediano de la regibn.-

Asi como para los paises grandes',

Lo anterior se traduce en la consideracibn de que -
‘mediante la creacibén de un mercado regional gracias a -
la liberacibdn de las corrientes entre las naciones del -
firea, el subsecuente aprovechamiento de las economias de
escala, y la coordinacidn de las politicas nacionales de
industrializacién, podrian movilizarse de manera mis re-
gional, los factores de produccibdn desocupados y se con-

seguiria acelerar el crecimiento de América Latina. (*)

Todos estos postulados tedricos, asi como la firma-
en 1957 del Tratado de Roma van dando lugar a quec en la-
Conferencia Econdmica Interamericana celebrada en Buenos
Aires en el mismo afio se discutiera por primera vez la -
idea dc¢ la cooperacidn econdmica regional noténdose la -
resolucidn que sefialaba ''la conveniencia de establecer -
gradual y progresivamente, de una manera multilateral, y
competitiva, un mercado com@n latinoamericano'", y que re
comendara que la CEPAL con la participacibén de la O.E.A.
elaborara propuestas especificas sobre la estructura y -

modalidades de semejante arreglo regional, (**)

Un afio después, en la primera reunibn del grupo de-

trabajo de la CEPAL sobre el mercado comfin (en Santiago-

(*) Op. Cit. p. XVII ‘

(**) Tomado de:Wionzck, Migucl, "La liistoria decl Tratado de Montevi
deco™ en: Integracidn de América Latina. Experiencias y Pers--
pectivas, Mcxico, F.C.E. pp.55-93.




de Chile en febrero de 1958) se presentaron a la reunibn
bienal de la CEPAL (1959) los principios fundamentales y
las recomendaciones bésicas sobre un arreglo que.abarca-
ria todo el subcontinente, La mayoria de estos princi--
pios fueron recogidos en los Tratados de Montevideo de -
1960 y 1980, a saber: (*)

1.- La adhesidén al mercado regional debe estar abier

ta a todos los paises latinoamericanos.

2.~ La meta G1tima del mercado regional deberia con
sistir en la inclusidén de todas las mercancias-
producidas dentro del A&rea, sin que esto signi-
ficara en cambio, que el mercado regional fuera
efectivo de manera inmediata para todas esas --

mercancias.

3.- A los paises menos avanzados se les deberia con
ceder un tratamiento especial para capacitarlos
mediante la industrializacidn progresiva y el -
fortalecimiento global de sus economias, a com-
partir plenamente los beneficios del mercado --
global,

4,- Seria deseable establecer una tarifa aduanal --

Gnica frente al resto del mundo.

5.- La especializacibn de las industrias y de otras
actividades, que es uno de los objetivos del --
arreglo, debe ser el resultado del libre juego-

de las fuerzas econdmicas,

6.- En intcrés de una mayor eficiencia, el mercado-

regional debe posccr un sistema especial de pa-

(*) CEPAL. Op. Cit. p. 63



10,

11,

12,

gos multilateral, que conduzca a la maxima reci
procidad en cl comercio centre los palises latino

americanos,

Los paises miembros deben tener derecho a esta-
blecer restricciones temporales a la  importa

cibn.

Los paises participantes también deben poder --
restringir las importacionecs de productos agri-

colas.

Se deben establecer rcglas de competencia, para
evitar que el comercio de exportacidn de un --
pais miembro perjudique las actividades de otros

participantes en ¢l mcrcado regional.

Convendria proporcionar al mercado regional un-
sistema ejecutivo de créditos y de asistencia -

técnica.,

Seria Gtil estableccer un cuerpo consultivo cons
tituido por paiscs micmbros, as{ como un siste-

ma de arbitraje.

Durante la formacibn dc un mercado regional, se
ria altamente descable obtener la cooperacibdn -
activa de la iniciativa privada latinoamerica--

na.



3.- EXPOSICION ESQUEMATICA DEL TRATADO 75 MONTEVIDEO-1980

El tratado de Montevideo de 1980 da origen a la Aso-
ciacidén Latinoamericana de Integracién (ALADI), la cual -
agrupa en su seno a: Argentina, Brasil, Colombia, Chile,-

Ecuador, México, Paraguay, Perfi, Uruguay y Venezuela.

La ALADI, recogiendo el espiritu progresista de su -
antecesor, la ALAC, se presenta como un mecanismo para --
acelerar el proceso de desarrollo econdmico y social" de
América Latina mediante la expansién de los mercados na--
cionales a la totalidad de la regidén, eliminando las tra-

bas al comercio entre los paises miembros.

3.1. ESTRUCTURA DOGMATICA

A} Objetivos de la ALADI

A largo plazo, el Tratado se plantea como objetivo del es
tablecimiento de un mercado comin latinoamericano, seglin-
se desprende del articulo primero del mismo. Esto es, a
largo plazo se plantea la eliminacidén tanto de las res- -
tricciones al comercio entre los paises miembros, como de
aquellas que dificultan el libre movimiento de los facto-

res de la produccidn: capital y trabajo.(?*)

Para lograr este objetivo general el propio instru--
mento juridico analizado se plantea los siguientes obje-

tivos a corto y mediano plazo:

(*) Coincide en cierta forma con lo plantcado por el articulo 12 del -
Tratado de Roma cucndo expresa: '"La Communauté a pour mission, par
i'éstablissement d'un marché commun et par le rapprochement progre
ssif des politiques dconomiques des etats membres, de promouvoir -
un dévelppement harmonicux des activités Cconomiques dans enscmble
de la communauté, unc cxpansion continue ct &quilibre, unc estabi-
lité accrue, un relévement acclere du niveau de vie ct des rela- -
tions plus étroites entre les étuts qu'eclle réunit',



b)

d)

)

g)

Promover y regular el comercio reciproco, comple
mentacibén y desarrollo de acciones de coopera--
¢ibn econdmica que coadyuven a la ampliacidn de-

los mercados. (art. 2Zdo.)

Privilegiar el intercambio reciproco, mediante -
el establecimiento de un margen de preferencia -

regional. (art, 5to.)

Promover ¢l comercio de los paises mediante co--
merciales, sean de alcance regional y parcial, -
(art, 10mo.)

Promover al miximo el aprovechamiento de los fac
tores de produccibn, estimular la complementa--
cibn econbmica, asegurar condiciones equitativas
de competencia, facilitar la congruencia de 1los
productos al mercado internacional, mediante --

acuerdos de complementacibdn econbdmica. (art.112)

Fomentar y regular el comercio agropecuario in--
traregional mediante la concertacidn de acuerdos

agropecuarios, (art. 122)

Establecer condiciones favorables para la parti-
cipacién de los paises de menor desarrollo econd
mico relativo, basindose en los principios de la
no reciprocidad y de la cooperacibn ceconbmica. -
(art. 32 letra D.)

Multilateralizar progresivamente las denominadas

acclones parciales, (art. 32 letra B.)



h) Establecer regimenes de asociacibén o de vincula-
cibn multilateral que propicien la convergencia-
con otros paises y 4reas de integracidn econdmi-

ca de América Latina. (art. 24)

i) Vincularse con pai{ses o &reas de integracidn eco

némica del mundo en desarrollo (art. 29)

B) Principios que rigen la accibén de la ALADI.

De acuerdo con el articulo 82 del Tratado, los prin

cipios que rigen la accidon de la ALADI son:

1) Pluralismo politico y econbmico.

I11) Convergencia de las medidas de alcance parcial
hacia la multilateralizacibén y hacia el merca-
do comiin,

I11) Flexibilidad, opciones y capacidad para permi-
tir la concertacibén de variadisimas acciones -
de alcance parcial.

IV) Tratamiento diferencial, segln el nivel de de-
sarrollo de los paises.

V) Licencia a todo tipo de mecanismos que dominen

o amplien los mecanismos a nivel regional.

C) Los mecanismos de la ALADI
El Tratado de Montevideo sefiala como mecanismos pa-

ra lograr sus objetivos los siguientes:

1) Una preferencia arancelaria regional, otorgada -

reciprocamente por los paises miembros y aplica-



da con referencia al nivel que %!ja para terceros
paises (art. 5%}, La preferencfa arancelaria con
siste simplcmente en una rebaja tarifaria que ca-
da pais de la ALADI otorga a las importaciones --
provenientes de otros paises de la Asociacidn. -
Si el nivel de preferencia se estableciera en 20%
y Venezuela, por ejemplo, tuviera un impuesto adua
nero de 50% a la importacibdn de un producto deter
minado en caso de realizarse la importacidn de un
producto de Argentina, de Brasil o de cualquier -
otro pals de la ALADI, el derecho arancelario ba-
jaria del 50 al 45%.

La preferencia arancelaria tiene varias ventajas, a saber:

a)

b)

c}

Se aplica a todos los productos del universo con-
muy pocas excepciones, Esto representa un avan-
ce en relacibn a la ALALC, en la que las negocia-

ciones se realizaban producto por producto.

Es reciproca, lo que sin embargo plantea proble--

mas para los paises de menor desarrollo.

Ninguno de los paises renuncia a su propia sobera
nia tarifaria respecto de las importaciones que -
se realicen con paises no miembros, Aunque el ar
ticulo 24 abre la posibilidad de que la preferen-

cia sc otorgue también a paisces no miembros.

Cabe mencionar, por otra parte, que si bien es cier-



to el margen de preferencia es grédual,hasta que no lle-
gue al 100% no podemos hablar de una zona latinoamerica-
na de libre comercio, y menos atn de un Mercado Comin La
finoamericano, pero este tema lo abordaremos con profun-

didad ma4s adelante,

Respecto al margen de preferencia arancelaria, en -
la reunidn que siguid a la firma del Tra:ado, el Consejo
de Ministros de Relaciones Exteriores aprobd la resolu--
cién No.5 en la que se sefiala que ésta debe sujetarse a-
las siguientes pautas: -

a) Abarcar en lo posible la totalidad del universo-
arancelario, aunque los paises estén facultados -
para establecer sus listas de excepciones,

b) No implicarid consolidacibén de gravémenes.

¢) Tiene carfcter minimo y su intensidad podri ser-
profundizada a través de negociaciones multilate
rales,

d) Podréd ser distinta de acuerdo con el sector eco-
némico de que se trate.

e) Se eliminarin las restricciones no arancelarias,
con objeto de hacer efectiva la preferencia aran
celaria.

Es necesario comentar que el tratamiento de la pre-

ferencia arancelaria regional varia segfin el grado de de
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sarrollo econdmico de los paises miembros. Al respecto,
la resolucibn No.6 del Consejo de Ministros de Relacio--

nes Exteriores hace la siguiente distincidn:

- Paises de menor desarrollo econbmico relativo: Bo

livia, Ecuador y Paraguay;
- Palses de desarrollo intermedio : Colombia, Chile,

Perfi, Uruguay y Venezuela ; ¥y

- Otros paises miembros: Argentina, Brasil y México._

2) Acuerdos de alcance regional, Son aquellos en -~
los que necesariamente participan todos los pai-
ses miembros, y que pueden celebrarse segin 1los
objetivos y mecanismos de los acuerdos de alcan-
ce parcial, asi como referirse a las mismas Areas
que éstos. Se encuentran reglamentados en los -
articulos: 4; 6; 18; 37 letra F; 35 del Tratado,
asi como en el articulo 42 de la resoluciéa No.l
y 32 de la No.3 del Consejo de Ministros,

Seglin el articulo 18 del Tratado y 42 de la CM/

Resolucién I, los acuerdos de alcance regional -
tienen por objetivo formalizar las negociaciones
que lleven a cabo los paises miembros para rene-
gociar las concesiones otorgadas en listas nacio
nales negociadas a la luz del Tratado de Montevi
deo de 1960, con el propbsito de alcanzar un ma-
yor fortalecimiento y equilibrio de las corrien-

tes comerciales.

Asimismo, de acuerdo con‘el articulo 32 de la --
CM/ Resolusidbn 3, éstos instrumentos juridicos -

pueden tener por finalidad formalizar las accio-



/

nes en favor de los paises de mepor desarrollo -

econbmico relativo.

Finalmente, segin dispone el articulo 62 del Tra
tado, los acuerdos de lacance regional,'se cele-
brarin en el marco de los objetivos y disposicio
nes del presente Tratado, y podrin referirse a -
las materias que comprenden los instrumentos pre
vistos en los acuerdos de alcance parcial'", Es-

to significa que pueden referirse a:

Acuerdos comerciales.

De complementacibén econbmica.

t

Agropecuarios.

De promocibn del comercio.

3) Acuerdos de alcance parcial. De aucerdo con el-
arti{culo 72 del Tratado, son aquellos en los --
que sblo participan los pafses signatarios del -
acuerdo respectivo. Es oportuno mencionar que -
la posibilidad de concertar acuerdos de alcance-
parcial, que contuviesen compromisos no extensi-
bles necesariamente a todos los Estados miembros
de la regidn, fue uno de los temas mis importan-
tes que se plantearon en las negociaciones colec
tivas de la ALALC. Sin embargo, en el Tratado -
de 1980, (a su art. 9 asi como la CM/ Resolucibdn
2 en su articulo 42) se plantearon las siguientes
condiciones para celebracibén de este tipo de ~-
acuerdos. '

- Previa ncgociacién dcberéin estar abiertos a la -

adhesidn de los demis pafses miembros.

- Deberin contener cliusulas que propicien la con--



vergencia a fin de sus beneficios alcancen a -

todos los pafises miembros.

- Contendrin tratamientos diferentes en funcidn-
de las tres categorias de paises reconocidos -
por la Resolucidn No.6

- La preferencia arancelaria se¢ estableceri en -
relacién con los gravamenes aplicados a las im
portaciones provenientes de paises miembros de
la ALADI, no signatarioé del respectivo acuer-

do de alcance parcial.

- Deberén tener un plazo minimo de 1 afio de dura
cidén salvo en el caso de acucrdos de complemen

tacibén que durarén un minimo de tres afios.

Al igual que los convenios de alcance regional,-
estos acuerdos tienen por objeto formalizar la renego
ciacibén de las listas nacionales entre los paises --
miembros, asi como formalizar las acciones_en favor -
de los paises de menor desarrollo econbmico relativo-
(art. 42 CM/ Resolucibn I y art. 32 CM/ Resolucibn =--
No.3).

Los acuerdos de alcance parcial constituyen una-
excepcibén a la Cldusula de la Nacibdn M4s Favorecida -
al interior de la ALADI, en la medida que, las venta-
jas, favores, franquicias y privilegios producto de -
ellos, no deben extenderse neccsariamente al resto de
los miembros de la comunidad., Ello constituye un --
avance sustancial en relacibn al Tratado de 1960.

De acuerdo con la CM/ Resolucibn No.2, los acuer



dos de alcance parcial podrin ser: /

a)

b)

ll-

Comerciales. Aquellos que tienen por finalidad-

exclusiva la promocibén del comercio entre los --
palises miembros (art. 10 del Tratado y 62 de la-
CM/ Resolucibn). De acuerdo con la resolucibn -
citada estos acuerdos tendrdn las siguientes ca-

racteristicas:

No deben contener compromisos en materia de espe

cializacibn de la produccibdn.

Delimitaréin tanto el universo arancelario al que
se referirin como las modalidades de desgravacibn. .

Las concesiones que otorguen pueden ser tempora-
les, por grupos o mixtas, sobre excedentes y fal
tantes o sobre intercambic compensatorio.

Ser4n inmediatamente extensibles a los paises de

menor desarrollo econbmico relativo sin necesi--

dad de negociacibn previa.

De promocidén del comercio. Son aquellos que se-

refieren a materias no arancelarias y que tien--
den a promover las corrientes de comercio intra-
regionales., (art. 132 del Tratado y 92 de la CM/
Resolucidn 2)., Estos acuerdos pueden tomar en -

consideracidn los siguientes aspectos:

Normas de conducta comercial. Es decir, subven-



ciones y derechos compensadores, practicas des-
leales de comercio, licencias y tréimites de im-
portacibn.

2.-Normas en materia arancelaria. Esto es, pagos,
cooperacidn financiera, cooperacibn tributaria,
cooperacibén zoo y fitosanitaria, cooperacibn --
aduanera, facilitacidn del transporte y compras
del Estado.

¢) Acuerdos de Complementacidn Econbmica. Estos -

pueden tener objetos que van desde la promocibdn
al miximo aprovechamiento de los factores pro--
ductivds, la promocidén de complementacidn econd
mica de la competencia equitativa, hasta el lo-
gro del desarrollo regional equilibrado. (arti-
culo 11 del tratado y séptimo de la CM/ Resolu-
cibn 2)., De tal forma que tales a;uerdos esta-

rén sujetos a las siguientes normas:

- Podrfn contener normas relativas a desgravacibdn

arancelaria o programacibn industrial.

- Podran ser sectoriales o subsectoriales y ten--

drin vigencia minima de tres afios.

- Deberin incorporar medidas que procuren el apro
vechamiento cquilibrado y armbnico de sus bene-
ficios a los paises participantes, en funcidn -
de las categorias de los paises, y procedimien-
tos de evaluacibn y correcién de desequilibrios.

-



d) Acuerdos agropecuarios. Tienenrpor objeto fo--

mentar y regular el comercio de productos agrope
cuarios, por productos especificos o grupos de -
productos pudiendo basarse en concesiones tempo-
rales, estacionales, por cupos o mixtas, © en --
contratos entre organismos estatales o paraesta-
tales. (articulo 12° del tratado y octavo de la-
CM/ Resolucibdn 2).

De acuerdo con la multicitada resolucibn, estos-
acuerdos podrén contener disposiciones referen--
tes a:

- Volumen y condiciones de comercializacién;
- Periodo de duracibn del acuerdo;

- Requisitos de sanidad y calidad;

- Sistema de determinacidn de precios;

- Financiacibn;

- Mecanismos de informacibn; y

- Compromisos sobre insumos o bienes relacionados-

con el sector agropecuario.

4,- Sistema de Preferencias.

El tratado de Montevideo - 1980 en su capitulo III-
establece un sistema de apoyo para los paises de menor -
desarrollo econbmico relativo. Este sistema esté estruc
turado conforme a los principios de no reciprocidad y de

cooperacibn comunitaria. (artficulo 15).



Los Acuerdos dec Alcance Regiénal y Parcial son los-
instrumentos a través de los cuales se desarrolla este -
sistema de preferenciaspara los paises de menor desarro-
110 econbmico relativo., En ellos se estipulan las nor--
mas que garantizan la preservacidn de las preferencias -
arancelarias, la eliminacidn de las restricciones no --
arancelarias y la aplicacibén de cléusulas de salvaguar--
da. (articulo 17)

El tratamiento preferencial en los acuerdos de al--
cance regional se reglamenta en el articulo 18 del trata
do y en el 32 de la CM/ Resolucidn 3. Conforme a estos-
preceptos eéte mecanismo se refiere a la facultad de 1los
paises desarrollados para aprobar listas negociadas de -
apertura total e inmediata para favorecer a productos, -
preferentemente manufacturados, originarios de los pai--

se¢s de menor desarrollo.

El tratamiento preferencial en los acuerdos de al--
cance parcial en los articulos 19 a 28 del tratado asi -
como en la CM/ Resolucibn 4. Mediante Acuerdos de Alcan
ce Parcial se trata de acordar programas de cooperacidbn-
econbmica en A4reas de reinversidn e inversidn, acciones-
conjuntas para impulsar proyectos de interés comfin con -
el propbsito de captar la financiacibn y la asistencia -
técnica adecuada, programas de desarrollo tecnolbgico --
orientados a estimular el desarrollo de los paises menos
avanzados y sentar las bases para que estos puedan apro-

vechar las preferencias arancelarias,

Es necesario comentar que la CM/ Resolucidn 5 creb-
los Programas Cspeciales de Cooperacidn como mecanismos-

para promover una efectiva cooperacidn colectiva en fa--
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vor de los pafses de menor desarrollo econémico relativo.

(Artficulo primero).

Asimismo el artfculo tercero de la resolucibn cita-
da dio vida a la Unidad de Promocién Econdémica que tiene
por objeto proporcionar el apoyo necesario a los pafises -
de menor desarrollo econémico relative a fin de que éstos
logren su plena participacién en el proceso integracio---
nista. La labor principal de esta institucién es asis---
tir a los pafises en cuestidén en las negociaciones del ---
patrimonio histérico, en 1la elaboracidén de las listas an-
tes mencionada, en la definicién de los criterios de aper
tura inmediata, asi como en el establecimiento de las ---

estrategias para las negociaciones futuras.

3.2, ESTRUCTURA ORGANICA.

De acuerdo con el articulo 28 del Tratado, la ALADI
cuenta con tres 6rganos de carécter politico: El Conse-
jo de Ministros de Relaciones Exteriores, la Conferencia-
de Evaluacion y Convergencia y el Comité de Represen---

tantes; y uno de caricter técnico: La Secretaria General.

El Consejo es el érgano supremo de la Asociacidn --
(artfculo 30} y adoptaré las decisiones que correspondan-
a la conduccién polftica superior del proceso de integra-
cién econdémica. Es un érgano de carécter intergubernamen
tal mids que comunitario, en la medida que estd constituf-
do por los ministros de relaciones exteriores de los esta
dos miembros (articulo 31) y en consccuencia no se desli-
gan del vinculo quc los liga a sus paises de origen. El1 -
Consejo sesiona y adopta resoluciones por mayoria de vo--

tos. (Articulo 32 a contrario sensu) rcquiriendo de la -
totalidad de sus miembros para sesionar.



Es el 6rgano legislativo de la Asociacién. De acuer
do con el artfculo 30 literal A, el Consejo podré: "Dictar
normas generales que tender4n al mejor cumplimiento de 1los
objetivos de la Asociacién, asi como al desarrollo arméni-
co del proceso de integracién'. Con base en esta facultad
hasta el mes de agosto de 1980 se habian dictado 9 resolu-
ciones que reglamentan aspectos diversos del proceso de in

tegraci6én latinoamericano.

La Conferencia de Evaluacién y Convergencia se inte-
gra por ministros plenipotenciarios de los paises miem--- -
bros, es decir, que al igual que el Consejo es un érgano -
intergubernamental (articulo 34). Sesiona cada 3 afios y to ..
ma decisiones con la presencia de todos los paises miem---
bros. Promueve, evalla y examina el funcionamiento de la-

ALADI.

El1 Comité es un 6rgano permanente de la Asociacién -
que al igual que los dos anteriores es un érgano intergu--
bernamental, en tanto que esti constituido por un represen

tante permanente de cada pais miembro. (Art. 36)

Finalmente, la Secretaria General es, seglin el - - -
artfculo 29 del tratado, el érgano técnico de la Asocia---
cién, cuyas funciones se encuentran detalladas en el ar---

ticulo 38 del mismo ordenamiento.



Ili.- EL COMERCIO INTRAZONAL. . EL CASO DE MEXICO

La crisis econbmica de principios de los ochentas, -
ha afectado severamente a casi todos los paises Latinoame
ricanos grandes o pequefios, democridticos o autoritario.
Brasil, el gigante de 1la regién, ha acumulado la deuda --
més cuantiosa del mundo; mientras que, en el otro extremo
Costa Rica, la pequeila democracia centroamericana, se en-
frenta a una de las deudas 'per cépita” mayores del plane
ta. Al parecer la profundidad de la crisis no se relacio-
na con el tipo de sistema econdmico: Cuba, pais de planea
cibén central, esti en dificultades econbmicas y lo mismo-
ocurre con Chile,que por casi diez afios se ha ufanado de-
mantener una de las economias de mercado mis libre de 1la

tierra. (*)

En vista de estos antecedentes y penurias con el ex-
terior, los paises Latinoamericanos deberian de volcarse-
hacia el fortalecimiento y el impulso de la integracibn -
econdmica regional, "debido principalmente a la perspecti
va de la lenta recuperacién de los paises industriales vy
sus posibilidades de absorber un aumento significativo de
las exploraciones latinoamericanas'", (**) Por ello, ten
dria sentido que los paises de la regidn se inclinaran a

aumentar el comercio mutuo multilateral.

Sin embargo, la situacidn que guardan los paises de
América Latina, con respecto a la deuda externa, la nece-
sidad de importar bienes intermedios y finales, aunado a
la aguda crisis de divisas para satisfacer todas estas ne
cesidades; obligan a los paises de la regibn a buscar el-

comercio fuera del 4reca. Cabe mencionar que un factor im

(*) Josep Grunwold (traducc1on del inglés de Sergio Ortiz H.) Mex1
co, Comercio Exterior., Nim. 3, marzo 1984 pp. 215-220

(**) Op. cit. p. 218



portante para esta conducta, es sin duda, la poca diver-
sidad de la produccibn que ofrece la regibén, Por ello,-
suena lbégico que en vez de buscar el comercio interior, -
los mismo paises latinoamericanos, compitan por los mer-
cados internacionaes, para colocar sus productos poco --
diversificados,

En las siguientes lineas, trataremos de ver cual es
la conducta comercial de los pafises inte,rados a la =---
ALADI, haciendo especial énfasis en el caso de México.

La corriente comercial de México en la ALADI, es el
punto de partida. México, integrante de la Asociacibn -
Latinoamericana de Integracibén (ALADI) desde su nacimien
to en 1980, y de su antecesor la ALALC, tiene una corrien
te comercial con el resto de los paises que la forman, -
de gran importancia, pero ésta no se¢ compara con la que-
tiene con los Estados Unidos (E.U.). En 1982 México ex-
portd hacia los E.U, un total de 11'129,675, dlls. que -
representaron el 53,17%, de su comercio exterior, mien--
tras que las exportaciones hacia la ALADI ascendieron a-
sélo 4.85%, es decir; 1'014,259 mil dlls,, cifra no com-
parable con el 12.37% que 1levd a cabo con la Comunidad-
Econémica Europea, (2'590,047 mil dlls.) (*). Por otra-
parte, el propio comercic con la ALADI no muestra un in-
cremento con la firma del Tradado en 1980, Es decir, --
mientras que México exportd a la regibén un total de ----
551,401 miles de ddlares, en 1982, esta cifra desciende-
hasta 195,523 miles de ddlares en 1983 pasaron a 488,717
y 564,793 miles de délares en 1984 y 1985 respectivamen-
te, de donde se deduce que este rubro cuando mucho man--
tiene actualmente su nivel, El caso, sin embargo, es --
ms alarmante en tratdndose de las expoftaciones, ya que
éstas decrecen sensiblemente pasando de 1'014,259 miles-

(*Y Ver cuadro 1



de délares, en 1982 a 830,061, 825,499 y 579,364 miles de
délares en 1983, 1984 y 1985 respectivamente.

Esto nos da una idea de la critica situacién del co-
mercio mexicano con la ALADI. Asimismo, si vemos los ni-
veles de importacién que México realizé de la ALADI, nos-
quedamos frios, pues sdlo alcanzaron para el afo de 1982,
la cifra de 551,401 mil dlls. equivalente a 3.67% del ---

total de importaciones que México contratd.

El restante 94% de flujo comercial lo llevd a cabo -
con los E.U., por un valor equivalente a 9'006,474 dlls.,
cifra que significd el 59.88%; con Canadid el 2.12% y con-
la Comunidad Econdémica Europea 14.77%. Estas cifras nos-
muestran que el .comercio dentro de la Tegidn presenta una
pendiente negativa. A esta situacidn se agrega la falta-
de diversificacidn y especializacidn de la produccidn den

tro de la regidn.

El cuadro # 12. que se¢ refiere a la exportacidn por
bienes, nos permite ver que a pesar de que México exporta
bienes de consumo, intermedios y de capital, el comercio-
tiende a acentuarse fuera de los paises de la ALADI, En
1982, México exportd tan sélo el ,24% hacia Argentina, --
3.42% hacia Brasil y .38% a Uruguay; mientras sus importa
ciones ascienden a .89%% 2.31% y 0.40% respectivamente,-
que con mucho .no se comparan con las importaciones - -
hechas .con L.U. mismas que ascendieron en 1982 a --------
4' 006,474 mil dlls., equivalente al 59.88%, del total im-

portado, o con el 14.17%, dc la Comunidad Europea.

Cabe mencionar que las relaciones comerciales que --
México sostiéne con los paises de la Asociacién Latinoame
ricana de Intecgracidén, son cquivaiente y a veces rebasa--
das, por ¢l comercio que sosticne con el Mercado ComGn --

Luropco.



Para 1985, Gltima cifra disponible, el comercio de
la integracibn eﬁ vez de desarrollarse, tendid a decre--
cer. México no fue la excepcidn, en 1982 exportaba a --
Argentiﬁa un total de 50,629 mil dlls., para 1985 esta -
cifra tan sblo ascendid a 36,720 mil dlls.,, esto es; ---
27.4% menos; Con Brasil, uno de los paises con los cua-
les México habfa tenido mayor dinamismo comercial, pasd-
con el mismo lapso de 714,728 mil ddls., a sblo 297,787-

mil dlls., esto es; 141% menos de comercio.

Lo anterior nos muestra una desviacidn negativa de-
comercio provocada por la aguda situacidn por la que ---

atraviesa el pais.

Esta desviacidén de comercio se inclind mas hacia los -
E.U. que hacia Europa, pues el comercio con la CEE, in-
cluso disminuyd durante este lapso, En 1982 México ex--
portd a los E.U. 11'129,675 mil dlls., es decir, en tér-
minos absolutos el incremento fue de 2,211,335 mil dlls.

equivalentes a un 19.9%.

En cuanto a las importaciones, sblo con Argentina, -
México siguibd manteniendo su volumen de importacibn, ---
mientras que, con los deméis paises de la regidén de la --
ALADI, tendib a caer dristicamente. Asi por ejemplo el-
Comercio con Brasil cayé un 41.3%, con Colombia 52.9%, -
respectivamente, mientras que con Venezuela y Chile el -
comercio se mantuvo estable, Estos niveles de importa--
cidn por producto, en el caso de Argentina, se marcaron-
pridcticamente en los bienes intermedios al pasar de ----
102,076 mil dlls. en 1982, a 235,870 mil dlls. en 1985, ~
con Venezuela en cambio lo que sc¢ incrementd fueron las-
importaciones de bienes de consumo, al pasar de 1,290 mil
dlls., en 1982 a 13,259 mil dlls., es decir; México impor
td de Argentina biencs intermedios, dec Venezucla bienes-
de consumo y de Chilc bienes de consumo, intcermedios y -
de capital.



Obviamente, estos niveles de importacibn no se com
paran ni con mucho, a las cifras que México importa del
Canadi, de E.U. y de Europa, Echemos un vistazo a és--

tas importaciones:

En 1982, México importd de los E.U. un total de -
9' 006,474 mil dlls., 59.8% del comercio total, de los -
cuales 10% eran bienes de consumo, 61.5% bienes interme
dios y 28% bienes de capital.

Para 1985 las cifras eran las siguientes: el monto
equivalente de las importaciones norteamericanas, ahora
representaban el 62,9% del total, de las cuales el 8% -
eran de bienes de consumo, el 69.3% bienes intermedios-
y el 22% bienes de capital, lo que nos da un indice del
comportamiento del crecimiento de México., En otras pa-
labras, es importante saber que la unibén comercial lati
noamericana representada por la ALADI, no ha sido motor
de bienestar hacia sus integrantes, como lo propone su-
convenio,obien el incremento de bienestar que deberia -
de traer, se ha visto minado por las necesidades parti-
culares de cada uno de los paises integrantes,

Lo cierto es que la ALADI como motor del bienestar
al interior no ha logrado sus objetivos, pues ni con mu
cho la Asociacibén Latinoamericana de Integracidn ha lo-
grado "crear comercio", es decir que en vez de volcar-
se el comercio hacia dentro de la integracibn y con --
ello fortalecer el comercio entre los paises de la Aso-
ciacibén, se ha dado una "desviacibén de comercio" pero -

hacia afuera, hacia los mercados de los paises desarro-



llados, buscando con ello mayores divisas que les per-
mite solventar la crisis financiera y comercial que en-

. frentan,

Por otro lado, cabe mencionar que los niveles aran
celarios dentro de la Integracibn no ha podido motivar-
a los paises a buscar ventajas comerciales, y por otro-
lado a pesar de las barreras arancelarias de los paises
desarrollados para con los productos latinoamericanos,
éstos han seguido intentando desbordarlas para ubicar -
sus productos. Por consiguiente es necesario hacer una
nueva revisibn de la ALADI, que responda a los proble--
mas que hoy en dia se le presentan, '



IV.- HACIA UNA TEORIA DEL DERECHO COMUNITARIO LATINOAMERICANO

1.- EL DERECHO REGIONAL EN LA DIVISION TRADICIONAL DEL -
DERECHO.

La teoria clésica ha dividido al Derecho Internacio-
nal en dos grandes apartados:Derecho Internacional PGbli
co y Derecho Internacional Privado. Este Gltimo, es ---
bien sabido, no constituye una rama del Derecho Interna-
cional sino una técnica procesal de conflictos de Leyes,

y por tanto queda fuera de nuestro campo de estudio,

Por 1o que hace al Derecho Internacional Piblico, --
este ha sido definido como el conjunto de normas juridi-
cas que regulan las relaciones de los Estados entre si.-
Aunque, en el presente siglo este concepto ha sido subs-
tituido por el que sefiala que se trata del Derecho de --
Gentes que rige las relaciones entre los sujetos o perso
nas de la comunidad internacional - incluyéndose asi a -
las organizaciones internacionales como sujetos del mis-

moe-,

Sin embargo, esta doctrina sigue ignorando hasta aho
ra a los sujetos econdmicos privados en el grado de ----
desarrollo capitalista actual vienen a ser los protago--

nistas de las relaciones internacionales.

Esta visidén considera que puede hablarse de tres ---
niveles juridicos a saber: (*)

(*) Véase: Seplilveda, César, Derecho Internacional. México. Porrfia-
13a. Edicibn 1983. pp. 3 .




- Derecho Internacional Universal, que es aquél con-
junto de normas que obliga sin excepcién a todos -

los miembros de 1la comunidad internacional.

- Derecho Internacional General, que es el grupo de-

reglas vigentes entre un gran nimero de Estados.

- Derecho Internacional Particular, formado por ----
aquellas normas de caricter contractual fundamen--
talmente, que Tigen entre dos Estados o entre un -

nimero pequefio de ellos, . s

Las principales criticas que se han hecho a esta teg(
ria se basan en negar el caricter mismo de "Derecho'" al --
Derecho Internacional, partiendo de la imposibilidad de un
Estado supracional que garantice la vigencia del mismo co-
mo tal, que encontraria su sustento en el caricter sobera-

no de los Estados-Nacién.

Y es precisamente, desde esta perspectiva, la presen
cia de una autoridad supracional la que nos llevarfia a ha-

blar de un régimen juridico transnacional o comunitario.

1.1 GLEXISTE O NO UNA AUTORIDAD SUPRACIONAL?

Vamos a abordar el problema desde una perspecctiva --
positivista clésica, es decir a través de la doctrina de -
Kelsen.

Quienes niegan el carlcter de "Derecho" al Derecho -

Internacional parten de considerayr que detras del Derecho-



- §7 -

Nacional esté el Estado (titular de la soberanfa nacional)
que constituye la autoridad suprema que ordena la conducta
dehsus sibditos y en consccuencia entre aquél y éstos exis
te una relacién de superioridad e inferioridad. Ahora ---
bien el Derecho Internacional, se ha dicho, no muestra la-
existencia de tal autoridad ni poder soberano que garanti-
ce ese orden y que se halle situado por encima de los suje
tos (Estados) y por tanto no hay esa relacién de superiori
dad e inferioridad. Esto es as{ porque los Estados-Nacién
son soberanos y su soberania rechaza, por naturaleza pro--

pia, un poder superior a ellos.

Sin embargo, para Kelsen el problema es distinto. -
Si existe un orden juridico nacional no existe entonces un
orden juridico internacional. Es decir, Kelsen partidario
de 1a teorfa monista del derecho, considera a la soberania
como una cualidad del orden jurfdico que se suponga como -
vdlido, es decir, como vigente., En otras palabras, la ---
soberanfa de un orden jurfdico reside en que este sea su--
premo, que su vigencia no se derive de ningén otro orden -
superior. Conforme a esto, carecerd de soberanfia aquélla-
comunidad cuyo ordenamiento estid situado bajo otro supe---

rior y encuentre en éste su razédn de vigencia. (*)

Para el positivista alemé&n, el problema de 1la sobera
nia estd intimamente ligado al problema de las relaciones-
entre érdenes normativos. Estas relaciones pueden ser de-
supraordinacién o de subordinacién. Desde este punto de -
vista es 1mposible la existencia de dos sistemas de normas
soberanos,

(*) Véase: Kelsen, H. Compendio de Teorfa del Estado. México. Edito--
rial Nacional. 1980. pp. 134-148




Un orden juridico es soberano sblo cuandd&

1,- No hay sobre el mismo ningfin otro orden juridi-

co, ni siquiera el de derecho internacional,

"Z2.~ No pueden ser reconocidas otras comunidades ju-
ridicas coordinadas a &1, otros estados también

soberanos.

‘Para Kelsen el dnico orden juri{dico soberano es el-
internacional y su razbén no deriva de la existencia de -

una autoridad supracional.

Afirma el positivista alemin que para que exista la
relacibén concreta de superioridad e inferioridad no es -
necesario en absoluto que el orden invista de superiori-
dad a un individuo para crear normas o decretar mandatos
que otros deben obedecer, y sefiala como ejemplo de ello-
al derecho consuetudinario que es creado por los propios

paises destinatarios de la norma.

En tal sentido, la relacibén de superioridad e infe-
rioridad no se da entre el sujeto y el drgano investido-
de autoridad sino entre el sujeto y el orden normativo.-
Los estados estén subordinados al Derecho Internacional-

como los individuos 1o estén al orden juridico nacional.

1.2, (EXISTEN NORMAS JURIDICAS DE CARACTER COMUNITARIO?

Uno de los clhsicos del derecho econbmico interna--

cional, Georg Schwarzemberger (*) seilula que una de las-

(*)Georg Schwarzemberger.The Priciples and Standars of Intermational
Economic. Law,




limitaciones frontales a la soberania nagional esta cons
tituida por las uniones econdmicas, en las que la juris-

diccibén de la Unidn substituye a la estatal,

C. Colliard, (*) francés experto en organizaciones-

econdmicas divide a éstas en dos grupos:

1.- Las que conservan el caricter internacional, in

terestatal, y

- 2.~ Las llamadas organizaciones internacionales que
tienden a realizar construcciones tipicamente -
federales cuyos miembros perderian la propia ca
lidad de estado en la aceptacidn de derecho in-
ternacional. Esto implica privar a los Estados

miembros de su soberania.

En el mismo sentido, la critica fundamental de Kuz-
netzov (**) a la Comunidad Econdmica Europea consiste en
seflalar que, dadas las contradicciones constantes, pro--
pias del sistema capitalista, entre los miembros de la -
misma, se hace necesaria la existencia de érganos supra-
nacionales (***) y como consecuencia de ello la restric-

£ién a la soberania nacional.

(*) Tomado de Kusnetsov. La Integracién Econdmica, dos modos de --
abordar el problema. Mosci,Progreso. 1975 P.B,

(**) Kusnetsov. Op. cit.

(***) El concepto de organizacibn supranacional aparecib en el len--
guaje juridico internacional, con el surgimiento de las comuni
dades eurooccidentales, el propio término supranac1onal se¢ em-
pleb por primcra vez cn el tratado que instituyd a la Comuni--
dad Econdmica Puropea del Carbbn y del Acero de 195i. FE1 ras-
go fundamental dc la supranacionaltidad es el derecho de los ér
ganos de una Organizacidon Internacional a dictar Leyes directa
mentc obligatorias para las personas {isicas y juridicas en el
territorio de los Estados miembros. Cf. Kuznetsov. Op. Cit.



Todas estas argumentaciones llegan a conclusiones -
incorrectas porqﬁe parten de una premisa falsa: La Teo--
ria Dual del Derecho. En la teoria monista la existen--
cia de un orden juridico comunitario es posible desde el
momento en que los Estados est4n facultados por la norma
"Pacta Sunt Servanda' para crear acuerdos aplicables a-
ellos mismos y a través de dicha facultad pueden crear -
fmbitos de aplicacidn que abarcan territ~rios de dos o -

mias de ellos,

El Gnico fundamento entonces del derecho regional -
es el orden juridico internacional soberano. Ahora bien
si el orden juridico regional carece de una autoridad su
pracional, entonces la produccidn de normas juridicas se
encuentra descentralizada y puede suceder que existan 63
denss juridicos nacionales cuyo grado de centralizacidn-
en la produccidn de normas dificulte la recepcidn de nor

mas comunitarias.

Esta situacidn particular se precsenta en el caso de

América Latina,

2.- EL DERECHO REGIONAL FRENTE AL DERECHO NACIONAL EN --
AMERICA LATINA.

El derecho comunitario tiene afin una corta vida, --
sus origenes pueden vincularse al desarrollo del derecho
internacional econbmico, posterior a la Segunda Guerra -
Mundial. (*) En consccuencia, el desarrollo tebrico y-

legislativo cn torno a éste es todavia precario. Un ma-

(*) Por tal entendemos al conjunto de¢ normas juridicas, emanados de
la comunidad internacional mediante-los cuales se intenta racio
nalizar a la economia mundial, conforme al orden econbmico in--
ternacional.



yor grado de evolucibén sblo puede encontfrarse en el mo-

delo presentado por la Comunidad Econbémica Europea. (*)

En América Latina, la discusibén en torno a la inte
gracibén econbmica ha prestado poca atencidn, hasta el -
momento, al fenbémeno juridico. La mayoria de los estu-
dios al respecto apuntan hacia el analisis econdmico ba
sado en la demostracidn del fracaso de la vida comunita
ria fundado en la falta de complementariedad de las eco
nomias de la regidn y en la carencia de ventajas compa

rativas al interior de la misma,

La crisis econdmica que enfrenta el mundo en la ac
tual década reclama -quizd con mayor intensidad con rela
cibén a la problemitica que, en los cincuentas, llevd a-
la CEPAL a proponer la expansidn de los mercados nacio-
nales como un mecanismo tendiente a lograr el desarro--
1lo de los paises latinoamericanos- 1la blsqueda de nue
vas alternativas de viabilidad para las economias de la

América de las venas abiertas.

El derecho econdmico no debe ser ajeno a estas al-
ternativas. El derecho econdmico debe asumir un carfc-
ter instrumental al servicio de sistemas econdmicos al-

ternativos a los existentes.

Planteamos lo anterior porque consideramos que has
ta el momento el derecho (E1 Constitucional Latinoameri
cano) ha constituido un obstdculo para el desarrollo --

pleno de la ALADI, Este argumento constituye el punto-

(*)V.CGR.Los 6rganos de la C.E.E. pueden dictar normas que son apli-
cables dircctamente a los individuos sin pasar por el Estado.Véa
se art,189, 191 y 148 del Tratado de Roma. -



medular -del anflisis en este capitulo.

2.1. PRIMERA RAZON

El modelo de integracibn propuesto por la ALADI se -

autolimita en el Tratado de Montevideo.

Como ya lo mencionamos seg@n el articulo primero ---
del Tratado, el proceso de integracibn latinoamericana --
tiene como objetivo a largo plazo "el establecimiento, en
forma gradual y progresiva, de un mercado comin latinoame
ricano'"., 8Sin embargo, mientras que en el casoc de la ----
ALADI el mercado comln es el fin, en la C.E.E. es un me--
dio para lograr la integracién,.de ahi que el modelo pro-
puesto por aquélla sea autolimitante.

En efecto, la integracidn econbmica constituye un --
proceso gradual de evolucién, que va desde el estableci--
miento de una zona de libre comercio (*), pasando por la-
Unidn Aduanera (**), el Mercado Comin (***), la Unidn Eco
nbémica (****) y la Integracidn Econbmica Total (*****),

(*) Esta etapa se caracteriza porque en ella las tarifas aduane-
ras y las restricciones cuantltatlvas entre los paises parti
cipantes son abolidas, pero cada pais mantiene sus propias -
tarifas frente a terceros paises. CF: Bela Balaza. Teoria -
de la Integracién Econdmica., Edit. Euthea.

(**) La Union Aduanera se caracteriza por la ausencia de restric-
ciones cuantitativas y el establecimiento de tarifas comu---
nes, pero sobre todo por la existencia de un arancel externo

co Cabe senalar que en esta etapa la interior de la Co-
munldad la Chusula de la Nac16n Mas Favorecida tiene plena -
vigencia.

(***)  El Mercado Com(m no sbélo implica eliminar las restricciones-
al comercio sino también las que dificultan el libre movi---
miento de factores, esto es: Capital Y, Trabajo.

(****) La Unidén Econdmica con51gna la supresién de restricciones al

movimiento de mercancias y factorcs de la producc1on, pero -

con un cierto grado de armonizacidn de politicas econbmicas-
nacionales,

La Integrac1on Econdmica Total presupone ademis ta unifica--

cidn de politicas monetaria, fiscal, social y anticiclica.

(*****)



El paso de una a otra etapa va significando, para

los estados miembros, la cesibn de parte de su '"sobera-

nfa" (*). En efecto, el establecimiento de un Mercado

Comin presupone las siguientes premisas: (**)

A, La supresibn de tarifas y restricciones cuantita-
tivas entre los paises miembros,

B. Equiparacibn de las tarifas arancelarias en el co

mercio con paises no miembros.

C. Supresidn de las restricciones al trifico de fac-
tores de la produccibn (capital y trabajo).

Sin embargo, si bien es cierto que el Tratado de ---
Montevideo busca el establecimiento de un mercado comln,-
los mecanismos que el mismo incorpora no apuntan a ese --
objetivo. Por otra parte los bérdenes juridicos naciona--
les tampoco permiten el establecimiento de éste.

En efecto, los mecanismos propuesto por la ALADI (la
preferencia arancelaria, los acuerdos de alcance regional;
los acuerdos de alcance parcial y los sistemas de prefe--
rencias) apuntan al establecimiento de la zona de libre -
comercio pero no del mercado com@in., El establecimiento -
de éste requeria de serias afectaciones, formales y expre
sas al carfcter centralizado en la produccién de normas -
de los Estados, en el sentido ya apuntado.

(*) - Nos referimos a 1la soberania como la facultad del Istado para-
regular ciertos aspectos de la vida econdmica nacional, seg(in -
la discusién que abordamos en el inciso anterior.

(**) Véase: Bela Balaza. Op. Cit.



2.,2. SEGUNDA RAZON

El Derecho Constitucional Latincamericano Vs. la --

Integracién Econémica.

Ahora bien, si suponemos entonces como ya lo hicimos
que el orden juridico internacional o regional. Si quere-
mos afirmar la existencia del derecho regional y/o interna
cional entonces debemos negar la soberan.a del orden juri-
dico nacional. O se limita la soberanfa nacional o ésta -
limita el desarrollo del proceso de integracibén regional.

Al respecto es de destacarse que todos los paises de
la ALADI postulan en sus constituciones politicas el prin- .-
cipio de la soberania nacional. (*) Pero el problema es -
mis que el de una declaraciédn politica. Dentro de un pro-
ceso de integracién los paises miembros deben renunciar --
paulatinamente, a medida que éste avanza, a regular cier--
tos aspectos de la vida econdémica nacional. As{ dentro --
del Mercado Comin es necesario que aquéllas renuncien a le
gislar sobre: aranceles aduanales al comercio entre los --
miembros de la Regibn, y restricciones a la Movilidad de -
factores (capital y trabjo), trasladando expresamente esta

facultad a un 6rgano de la comunidad.

Sin embargo en el caso de la ALADI, el derecho nacio
nal constituye un obsthculo para la integracién econémica.
Ello es fAcilmente constatable. Basta con analizar los --

siguientes aspectos:

1) El1 carlcter que las constituciones politicas otor
gan a la integracidén econdbémica y la jerarqufa ---
que se confiere al derecho internacional.

+

2) La existencia de normas constitucionales que re--

(*} Véasc articulos: 2° de la Constitucién colombiana; 22 de la para
guaya; y 52 de 1a chilena; 12 y 22 de la boliviana; 42 de la uru-
guaya; 12 de la ccuatoriana; 42 de la venczolana y 392 de la moxi-
cana.



gulan el establecimiento de tarifas aduaneras.

3) El tratamiento constitucional a la movilidad de-

factores de la produccibn (capital y trabajo).

En este apartado pretendemos demostrar que las nor-
mas de derecho constitucional latinoamericano constitu--
yen, en la mayoria de los casos, factores negativos para
el desarrollo de la ALADI, Para lograr este objetivo --
analizaremos tres cualidades que se encuentran en las -
distintas constituciones politicas en los Estados que in
tegran a ésta, a saber: La contradiccibn entre el recono
cimiento de la necesidad de la integracidn econbémica (por
parte de algunos paises) y la subordinacién del derecho-
internacional al orden juridico nacional; la existencia-
de normas rectoras de la politica arancelaria nacional;-
y los obsthculos a la libre movilidad de factores de la

produccidn,

2.2.1.- La contradiccidn entre el reconocimiento de la -

integracibén econbmica y la subordinacibén del ---

derecho internacional al orden juridico nacional

Mientras que, a excepcidn de Bolivia y Chile; todos
los paises de menor desarrollo econdmico relativo recono
cen a nivel constitucional la necesidad del proceso de in
tegracibén, los paises de mayor desarrollo econbmico rela
tivo son omisos al respecto (México, Argentina y Brasil). Ello
es explicable en la medida que, 1la politica proteccio=---

nista de la industria nacional trajo como consecuencia,-



durante el periodo de sustitucibén simple de importacio-

nes, su crecimeinto sostenido hacia adentro,

Pareciera entonces que, el primer grupo de paises,-
arriba mencionado, es de una gran vocacibdn integracio--
nista. Sin embargo, este argumento viene a menos por -
el hecho de gue ninguno de los miembros de la ALADI re-
conoce para lo tratados internacionales una jerarquia --
superior a la del orden jurfidico nacional. La jurisdic
cibén nacional priva sobre la jurisdiccidn regional, ce--
rrando con ello las puertas a la evolucibén del proceso-
integracionista, que ''per se'", segln apuntemos en el -

apartado anterior, e5 autolimitado en sus objetivos,

Asi, el arraigo del territorialismo juridico en los
paises de América Latina cierra la posibilidad de expan-
sibén de los mercados nacionales frustandro el intentc de
lograr superar el subdesarrollo mediante la integracibn-

econbmica,

En otras palabras, las declaraciones prointegracio-
nistas contenidas en las Constituciones Politicas de al-~-
gunos paises miembros de la ALADI no van acompafiadas --
por un acto de cesibn, de su soberanfia nacional, a los -

6rganos comunitarios (*).

(*) Un dato muy ilustrado de lo que al respecto acontcce en los --
paises de la Cominidad Econbmica Buropca esti dado en el art,
24 de la Ley Fundamental dc la Rep(iblica Federal Alemana, que-
disponc: 'La Federacibén podri transferir derechos de sobera---
nfa, mediante Ley, a instituciones internacionales'.



‘ Condicidn necesaria para la existencia de un orden
econdmico - juridico regional es la limitacién frontal a la idea
de la soberania nacional. Mientras ello no suceda el -
proceso de integracibn latinoamericano no podri evolu--

.cionar mis alli de la zona de libre comercio.

Una somera revisidn de las Constituciones Polfiti--
cas de los paises miembros de la ALADI puede respaldar-

lc antes mencionado,

Por una parte, la Constitucién Politica Argentina-
es omisa en lo referente al proceso de integracibn y --
por la otra otorga a los tratados internacionales el --
mismo nivel jerirquico que a las leyes secundarias, El

articulo 31 dispone;

"Esta Constitucibn, las leyes Federales de 1la
Nacibn que en su conseccuencia se dicten y --
los Tratados con potencias extranjeras son -

Ley Suprema de la Nacidn..."

La Constitucidbén Politica del Brasil, poco aclara -

al respecto, se concreta a sefialar:

"Articulo 72 Os conflitos internacionais de-
veT38 ser resolvidos por negociaciSE% dire--
tas, arbitragen e outros meios pacificos,com
a cooperagﬁﬁ des organismos internacionais -

de que o Brasil participe".

)

“"Articulo 82 a Uniao:
I mantener relacoes com esfados extrangeiros
e com elles celebrar tratados e convendocs; -

participar de organizacocs internacionais..,."



/

La Constitucibén Politica Colombiaﬂa es omisa tanto
en lo referente al proceso de integracidn como en lo re-
lativo a la jerarquia conferida a los Tratados Interna--

cionales.

En el caso de Chile, el articulo 50 de la Carta --

Magna dispone:

"Articulo 50.- Son facultades exclusivas del
Congreso:

1) Aprobar o desechar los Tratados Interna-
cionales que presentare el Presidente de la
Reptiblica antes de su ratificacibn, La --
aprobacidén de un tratado se someteri al tri

mite de una Ley.,.."

En la misma li{nea, la Constitucibn Politica de los-
Estados Unidos Mexicanos omite cualquier declaracidn re-
ferente al proceso de integracibn y otorga, en su articu
lo 133, igual jerarquia a los Tratados Internacionales -

*
que a las Leyes Federales.( )

A diferencia de lo anterior, las Constituciones Po-
1{ticas del Ecuador, Paraguay, Perll, Uruguay y Venezuela,
reconocen la necesidad del proceso de integracidn econd-

mica.

Asi, la Constitucibn Politica de la Repliblica del -
BEcuador aprobada el dia 15 de enero de 1978 establece en
su preimbulo una declaracibdn profundamente regionalista,

al sefalar: "Ecuador ha sido, es )y scrd un pals amazbnico'.

(*) Sin perjuicio de mencionar que cn torno a €llo existe toda una
discusidn cn la doctrina nacional,



En este sentido, el articulo 3¢ dispone: "El Estado. ecua
toriano acata los principios del derecho internacionalj;-
proclama la igualdad juridica de los Estados, Propugna-
la solucibdn pacifica de las contraversias entre naciones
y la asociacidn de estados con miras a la cooperacidn y-
a la integracibén econbmica social de sus pueblos, espe--
cialmente por los iberoamericanos, a los que se¢ halla uni
do por vinculos de solidaridad e independencia, nacidos

de su identidad de origen y cultura",

La Constitucién de la Repliblica de Paraguay, sancio
nada por la Comisibén Nacional Constituyente el 25 de --
agosto de 1967, faculta a la Replblica, en su articulo -
noveno para ''incorporarse a sistemas multilaterales in--

ternacionales de desarrollo, cooperacibn y seguridad".

Al igual que en el caso del Ecuador, el preambulo -
de la Constitucidén Peruana establece una declaracidn pro
regionalista, a saber: "Convencidos de la necesidad de -
impulsar la integracibn de los pueblos latinoamericanos-

y de afirmar su independencia contra todo imperialismo..

Asimismo en el articulo 100 se establece: "El Perti-
promueve la integracidn econdmica, politica, social y --
cultural de los pueblos de América Latina con miras a la

formacibén de una comunidad latinoamericana'.

En igual sentido, el articulo 62 de la Constitucibn
de la RepGblica Oriental de Uruguay, aprobada el 27 de -
noviembre de 1967 dispone: '"La Repiblica procurard la in

tegracidn social y cconbmica de los estados latinoameri-
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canos, especialmente en lo que se refiere/a la defensa-

~comGn de productos y materias primas...' |

Finalmente, la Constitucibén de la Repfiblica de Ve-
nezuela, en su articulo 108, dispone que: "La Repliblica
favoreceri la integracién econbmica latinoamericana. A-
ese fin se procuraré coordinar recursos y esfuerzos pa-
ra fomentar el desarrollo econdmico y aumentar el bie--

nestar y la seguridad comunes'',

No obstante lo anterior, es importante destacar, -
que, al igual que los paises de mayor desarrollo econé-
mico relativo, estos @iltimos confieren al derecho inter
nacional una jerarquia menor a la del orden juridico na

cional,

Asf, la Constitucién Politica del Ecuador estable-
ce en su articulo 1372.- "La Constitucibén es la Ley Su-
prema del Estado. Las normas secundarias y las demis -
de menor jerarquia deben mantener conformidad con los -
preceptos constitucionales. No tienen valor alguno de-
las leyes, decretos, ordenanzas, disposiciones y trata-
dos o acuerdos internacionales que, de cualquier modo, -
estuvieren en contradiccibn con la Constitucibén o alte-

ren sus prescripciones',

Similar situacién se presenta en el caso de la ---
Constitucién Paraguaya que dispone en su articulo 8°: "Es
ta Constitucidn es Ley Suprema de la Nacibén. Los Tratados,
convenios y demis acuerdos internacionales ratificados-
y canjeados, y las lcyes, integran el derecho positivo-



nacional en el orden de prelacidn anunciado'.

Por su parte, el articulo 87 de la Constitucibn Pe-
ruana sefiala que: '"La Constitucidn prevalcce sobre toda-
norma legal. La Ley sobre toda norma de inferior jerar-
quia y asi sucesivamente, de acuerdo con su jerarquia ju
ridica". Este precepto viene complementado por lo dis--
puesto por el articulo 1012 en el sentido de que: 'Los -
Tratados internacionales celebrados por PerQ con otros -
Estados, forman parte del derecho nacional. En caso de
conflicto entre el Tratado y la Ley, prevalece el prime-
ro". Es decir en este caso se otorga una jerarquia, a-
los tratados internacionales, superior a la legislacibdn-

secundaria, pero inferior a la Constitucidn,

Uruguay y Venezuela omiten, en sus respectivas Cons
tituciones Politicas, definir la categoria jerdrquica --

del derecho internacional.

2,2.2,- La existencia de normas, a nivel constitucional,

que regulan el establecimiento de tarifas adua-

neras.
Al respecto se distinguen dos grupos de paises:

1) Aquellos cuyas constituciones politicas reglamentan -
lo relativo al establccimiento de tarifas aduaneras:
Argentina (art. 92), Brasil (art. 21%¢), Paraguay (art.
97¢ y 982}, Venezuela (art. 1362 y México (art, 131%)
Pert (art., 1172).



2) Paf{ses cuyas constituciones politicas son omisas al -

respecto: Colombia, Chile, Ecuador y Uruguay.

A) Dec los paises que forma el grupo No. 1 Gnicamente la-
Constitucibén del Per(i establece algo que podria apro-
ximarse a la liberalizacidn del intercambio comercial

ente los paises de la regidn, a saber:

"Articulo 117: El comercio exterior es libre -
dentro de las limitaciones que la ley determi
na por razones de interés social y de desarro
1lo del pais".

El resto de los paises, son estrictamente naciona--

listas al respecto. Asi tenemos:

1) Argentina: articulo 92 "En todo el territorio de
la Nacidén no habr4 méds aduanas que las naciona-
les, en las cuales regirin las tarifas que san-

cione el Congreso',

. ‘ . ~ r~ -
2) Brasil: articulo 212 "Compete a Uniao instituir-
. o~ J
imposto sobre: I.- Importacoes de productos extran
geiros, facultado ao Poder Executivo, nas condi-
coes e nos limites estabelecidos em lail, alterar-
i N ~
imes as aliquotas ou as bases de calculo; II.-Ex
L - -
portacao, para o extrangeiro, de productos nacio-
nals ou nacionalizados, observado o disposto no -

final do item anterior'.

3) Paraguay: articulo 972 "Dentro del territorio de
la Replblica circularin libremente los efectos de
produccibén o fabricacidn nacional y los de proce-

dencia extranjera introducidos ilegalmente".



4)

5)

Articulo 982 "La Ley podri otorg % franquicias-
fiscales a la introduccibén de materiales para -
la ensefianza, la cultura, y la investigacibén --
cientifica y tecnolbgica; y de maquinarias,equi
pos, herramientas y otros elemcntos indispensa-
bles para el fomento de la agricultura, la gana

deria, la industria y la mineria'.

Veneczuela: articulo 1362 "Es de la competencia-
del Poder Nacional; nGm. 9 la organizacibn y ré

gimen de las aduanas",

México: articulo 1312 "Es facultad privativa de
la Federacibn gravar las mercancias que se im--
porten 0 exporten o0 que pasen de tréinsito.por -
el Territorio Nacional, asi como reglamentar en
todo tiempo y afin prohibir por motivos de segu-
ridad o de policia, la circulacibn en el inte--
rior de la RepGblica de toda clase de efectos,-
cualquiera que sea su procedencia; pero sin que
la misma federacidn pueda establecer, ni dictar
en el Distrito Federal, los impuestos y leyes -
que expresan las fracciones VI y VII del articu
lo 117.



El ejecutivo podré ser facultado por el Congreso -
de la Unibén para aumentar, disminuir o suprimir las cuo
tas de 1a$ tarifas de exportacibn ¢ importacibn expedi-
das por el propio Congreso y para crear otras, asi como
para restringir y para prohibir las importaciones, las-
exportaciones y el trinsito de productos, articulos y -
efectos, cuando lo estime urgente, a fin de regular el-
comercio exterior, la economia del pais, la estabilidad
de la produccibn nacional, o de realizar cualquier otro

propbsito en beneficio del pais...".

2.2.3,~ Tratamiento Constitucionalal movimiento de fac-

tores de la produccidn (capital y trabajo).

A largo plazo, el Tratado de Montevideo se propone
la eliminacibén de las restricciones al comercio entre -
los paises miembros, as{ como de aquellas que dificul--
tan el.movimiento de los factores de la produccibn: ca-
pital y trabajo. Ello necesariamente presupone que, a
nivel constitucional, los paises integrantes de la ALADI
renuncien a regular 1a movilidad de estos factores, --
Sin embargo, ello no sucede asi en todos los casos, pu-

diéndose distinguir dos grupos de paises,

A) Paises cuyas Constituciones Pol{iticas obstaculizan -

la movilidad de factores,

1.~ Brasil. Articulo 82 "Compcte a Uniao: XVII,-Le
gislar sobre: Emigracao e imigracao; entrada,

extradicao e expulsao de extrangeiros'",

2.~ Ecuador. Articulo 18° !"Las personas naturales

o juridicas extranjeras,ni directa ni indirec-



tamente pueden adquirir o cons€rvar el domici-
lio u otros derechos reales sobre bienes ilnmue
bles, ni arrendarlos, obtener el uso de aguas,
establecer industrias, explotaciones agricolas,
domicilio civil o residencia, ni celebrar con-
tratos sobre recursos naturales no renovables-
y en general sobre productos del subsuelo y to
dos los minerales o sustancias cuya naturaleza
sea distinta de los del suelo, en una faja de
50 kilbémetros medida hacia el interior de la -
linea de frontera o de las playas de mar, ni -
en el territorio insular, salvo que en cualquie
ra de estos casos se obtuviera la autorizacidn

correspondiente que prevee la ley...".

3.,- México. Este caso se tratari con mayor deteni

miento en el capfitulo V.

B) Paises cuyas fronteras estfn abiertas a la movilidad
de factores, Forman parte de este grupo: Venezuela,
Colombia, Bolivia, Chile, Argentina y Paraguay. De-
entre ellos destacan por la forma en que se plantean

los siguilentes casos:

1) Perfi.- Articulo 137° "El Estado autoriza, re--

gistra y supervisa la inversibn extranjera di-

recta y la transferencia de tecnologfia forénea
como complementarias de las nacionales, siem--
pre quec estimulen el empleo, la capitalizacibdn
del pais, la participacibn del capital nacio--
nal, y contribuyan al desarrollo en concordan-
cia con los plancs econ?micos y la politica de

integracibn.



2) Uruguay.- Articulo 75° "Tienen derecho a la --
ciudadania legal: A)Los hombres y mujeres ex-
tranjeros de buena conducta, con familia cons-
tituida en la Repiblica, que poseyendc algén -
capital en giro o propiedad en el pais o profe
sando alguna ciencia, arte o industria, tengan
tres afios de residencia habitual en la Reptibli

Cd.ea"

3) Argentina.- Articulo 125° "El Gobierno fomenta
r4 la inmigracibén Europea y no podré restrin--
gir, limitar ni gravar con impuesto alguno 1la
entrada en el territorio Argentino de los ex--
tranjeros que traigan por objeto labrar la tie
rra, mejorar la industria, e introducir y ense

flar las ciencias y las artes',

Sin embargo, como ya apuntamos, ninguno de estos -
paises reconoce a nivel constitucional una jerarquia ma
yor para los tratados internacionales sobre el derecho-
nacional, Su apertura al capital transnacional obedece
més a su carfcter econdmico dependiente que a un deseo-

de integrar la regidn.

3.- (EXISTE UN DERECHO COMUNITARIO LATINOAMERICANO?

Como lo hemos mencionado en el numeral 3 del capitg
lo II, los paises miembros de la ALADI pueden celebrar dos
tipos de acuerdos, aquellos de alcance regional y aquellos
de alcance parcial.Por otra partc, también quedd sefialado

que el Consejo de Ministros de Relaciones Exteriores pueden-



]

adoptar resoluciones que tienen por objaéo el mejor cum-
plimiento de los objetivos de la Asociac¢ibn, as{ como el

desarrollo armbnico del proceso de integracidn.

De manera tal que al interior de la ALADI se produ-
cen dos tipos de normas: unas siguen las pautas del dere
cho internacional tradicional y son creadas de manera --
descentralizada por la via de los convenios internaciona
les, con fundamento en la norma ''pacta sunt servanda'; -
otras de carfcter comunitario en cuya elaboracibn existe

un mayor grado de centralizacidn.

A) Con relacidén al primer tipo de normas México ha
signado mids de 25 acuerdos al alcance comercial-
y cerca de 15 de alcance parcial. Todos ellos -
tienen por funcién la liberalizaciédn del comer--
cio intrarregional a través del otorgamiento de-

preferencias arancelarias,

B) Las resoluciones del Consejo de Ministros, como-
ya se¢ comentd crean normas generales que tienden
al mejor cumplimiento de los objetivos de la Aso
ciacibn, asi como al desarrollo del proceso de -

integracibdn.

Ahora bien, resulta relevante destacar que si bien-
es cierto, hemos seflalado que estas constituyen el esca-
so derecho comunitario que al interior de la ALADI se --
produce, lo cierto es que esta aseveracidn merece una mayor
reflexibdn.



No obstante lo anterior, no podemos llegar a negar-
1a existencia de un derecho comunitario latinoamericano.
Siguiendo la linea de argumentacidén planteada por Kelsen,
en la medida que los estados miembros de la ALADI quedan
sujetos a través del Tratado de Montevideo a seguir los
lineamientos establecidos por las resoluciones del Conse
jo de Ministros existe un derecho comunitario cuyo funda
mento de validez es el orden juridico internacional sobe

rano.,

As{, existen normas de carfcter comunitario progra-
miticas que iran cediendo el paso a normas vinculantes a
medida que los estados integrantes modifiquen sus 6rde--
nes juridicos nacionales y el propio Tratado de Montevi-
deo busque de manera mds audaz la integracibn econbmica-
total.
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V. EL ORDEN JURIDICO NACIONAL Y EL;éRDEN REGIONAL,
EL CASO DE MEXICO,

1,- Las Cinco Expresiones del Nacionalismo Juridico Mexicano

Aunque existe una vasta bibliografia sobre la inte--
gracién latinoamericana, se cuenta afin con muy pocas re--
flexiones sobre el derecho comunitario en general,y en -~

consecuencia sobre el derecho comunitario latinoamericano,

Como lo sefialamos en el capitulo anterior, en reali-
dad, en el caso de la ALADI, dado el nivel del proceso de
integracidn que se plantea en el Tratado de Montevideo --
1980, el desarrollo del derecho comunitario deja an mu--

cho que desear,

Siguiendo a Bela Balaza (*) el establecimiento de un
mercado com@in implica eliminar no sdlo las restricciones-
al comercio sino también las que dificultan el libre movi

miento de factores de la produccibn (capital y trabajo).

De ahi que, para el caso concreto de México, tendre-
mos que reaplantear un cuestionamiento ya analizado de ma
nera general en el capitulo precedente: (Qué tan compati
ble puede ser un régimen regional que pretende borrar las
fronteras para permitir el libre trinsito de mercancias,-
capitales y personas, con un régimen juridico nacional co
mo el mexicano que plantea la rectoria estatal de la eco-
nomia y la plena soberania para regular el comercio exte-
rior, la inversidn extranjera y la migracidén de personas?.
La respuesta constituye el objeto de este apartado,

(*) Bela Balaza. Op. Cit. ‘



De acuerdo con el autor ya citado, podemos sefialar -
que uno de los instrumentos principales de la integracibn
econbmica a nivel nacional resulta scr la formacidn de un
estado nacional fuerte. Sin embargo, el surgimiento de -
éste crea barreras artificiales entre economias indepen--
dientes en forma de aranceles, restricciones cuantitati--
vas al comercio y a los cambios, impedimientos a la movi-
lidad del trabajo, el capital y el empresario, etc.

Por otra parte, el intercambio entre las naciones --
resulta afectado por las politicas econbmicas nacionales:
fiscales, monetarias y alin sociales.

En efecto, hoy en dia es comlin reconocer que el es--
tado mexicano desempefia un rol importante en la politica-
econdmica abarcando distintas facetas que pueden caracte-

rizarse de la siguiente forma:

- Regulador y contralor de la economia,
- Subvencionador de la economia.

- Planificador de la economia,

- Empresario,.

- Protector del sector externo de la economia.

Todas estas facetas se encuentran reconocidas en la-
Constitucién Politica de los Estados Unidos Mexicanos y -

en la legislacibén secundaria que de ella emana,

A) Estado regulador de la economia. Incluimos en esta face

ta la intervencidm directa del Estado en los procesos eco
nbémicos a través de la limitacidn de 1as acciones ---



de los particulares, en nombre del ifterés social, -
determinando el uso que debe dar el productor a sus-
medios de produccién y senalando qué y cuinto debe -
producir, asi como a qué precio y a quién debe ven--

derlo.

Esto es posible porque en la Carta Magna se han con-
sagrado los siguientes principios:

1) La rectoria estatal de la economia (articulos 25
y 26 de la Constitucidén Politica de los Estados-

Unidos Mexicanos).

2) La propiedad como funcibdn social (articulo 27),-
seglin el cual las tierras y aguas perteneéen ---
originalmente a la Nacifén, mientras que la pro--
piedad privada no es sino una delegaci6n que de-
su domio hace aquélla a los particulares, reser
vindose el derecho de expropiarla cuando asi lo-
reclame la utilidad pObklica. Mas atin, la Nacidén-
tiene en todo tiempo el derecho de imponer a la-
propiedad privada las modalidades que dicte el -
interés piblico.

3) E1 articulo 28 constitucional establece la base-
para que se pueda legislar en materia de pre----
cios midximos, y sienta las bases para la confluen
cia de los sectores social, estatal y privado en

la gestibn econdmica,

Con base en estos principios se han dictado leyes --
como: la Ley Orgédnica del Articulo 28 en Materia de Mono-
poliocs, la Ley de Atribuciones del*Ejecutivo Federal en -
Materia Econdmica y la Ley Federal de Proteccién al Consu
midor.



De manera tal que el ingreso efectivo de México a -

un mercado com(n implica la armonizacidn de su legisla--

cibén con la de los restantes paises renunciando, en la -

mayoria de los casos, a muchas de las facultades actua--
les del Estado. (*)

B)

C)

Estado Subvencionador. El1 Estado act@ia sobre la-

economia, dictando politicas fiscales y crediti-
cias para obtener ciertas conductas econbmicas.-
Esto es factible en virtud de que el articulo 28
Constitucional otorga al Estado el monopolio de~
la banco no sblo central sino también comercial.
Con ello puede dictar las tasas de interés, el -
tipo de cambio, las tasas de descuento, etc., pu
diendo asi contar con instrumentos de control so
bre los ciclos econémicos, estimulando e inducien
do a la inversién privada de acuerdo con los objetivos del

proyecto econbmico nacional,

El Estado Planificador. Segln el articulo 25 de-

la Constitucibén Politica de los Estados Unidos -
Mexicanos, "E1 Estado planeari, conducir4, coor-
dinar4 y orientari la actividad econbmica nacio-
nal''.

Por otra parte, el articulo 26 indica que el Es-
tado "organizard un sistema de planeacidén demo--
crética del desarrollo nacional que imprima soli
dez, dinamismo, permanencia y equidad al creci--
miento de la economia para la independencia y la
democratizacibén pol{tica, social y cultural de -
la nacién", |

(*) Tal como sucederid en breve, como con secuencia del ingreso de Mé
xico al GATT.



De nueva cuenta, el orden juridico mexicano pos-
tula un sistema.de planeacidn con un alto grado-
de nacionalismo que tampoco es compatible con un
sistema econbmico que plantea la cesibdn de la so

berania nacional en aras de un mercado comfin.

D) Estado Empresario. El1 sistema econdmico mexicano

es un sistema de economia mixta e~ que el estado
tiene reservada la gestibén (articulos 27 y 28) -
de ciertos sectores estratégicos. Ello también-

tendria que ser armonizado con el orden regional.

E) Estado protector del sector externo de la econo-

mia. A nivel juridico el Estado Mexicano apare-
ce como un ferviente protector de la Balanza Na-
cional de pagos (*). Este caricter esti dado --
por las facultades conferidas a aquel para regu-
lar: E1 Comercio Exterior; las inversiones ex--
tranjeras; la transferencia de tecnologia, y des
de hace poco tiempo para establecer el control -

de cambios (**).

Sin embargo, quizi sea este el Gnico sector del naciona--
lismo juridico que ha experimentado una considerable mo--
dificacién. En efecto, en los (ltimos tres afios la ---
economia nacional se ha caracterizado por su apertura -

(*) Se define Balanza de Pagos, de un pais dcterminado, -
con un registro global de sus transacciones con los demas pa-
ises; un par de cuentas donde se registran, por un lado, el -
fIUJo de todos los ingresos o créditos de un pais provenlentes
del comercio exterior y,por el otro, el flujo de todos los --
egresos o débitos de un pais hacia el exterior. Cuando habla-
mos de proteccidn dc la Balanza Nacional de Pagos queremos re
ferirmos a la procuracidn que dcbe 0x1st1rp3151que los prime-
Tos superen a los segundos. Véase Gaitfn, Manuel. Bulanza de-
Pagos. Centro de Estudios Monctarios Latinoamericanos, 1976,

(**) Véase Diario Oficial de fecha 1° de septiembre de 1982,



al triafico de mercancias de procedencia extran-
jera, Esta apertura ha quedado claramepte expresada en-
las (iltimas resoluciones de la Comisién Nacional de In--
versiones Extranjeras que con fundamento en el articulo-
12, fracciones I, II, III y IV de la Ley de Inversiones-
Extranjeras han modificado los porcentajes méximos que -
el articulo 4° de la misma autoriza como partici
pacibdn de capital extranjero en industrias na--
cionales (*); la sustitucibén del sistema de per
misos previos para importar por el del arancel-
(**); el paso del control generalizado de cam--
bios al control dual y mAs adelante a la constitucién
de un mercado superlibre de divisas; y finalmen
te el reciente ingreso de México al GATT (***).

Esta apertura de las aduans nacionales a los factores de la -

produccidén no significa una apertura hacia los mercados latinoameri

canos sino a las relaciones de libre cambio postuladas por el GAIT.

Es decir que mientras que el ingreso formal de México, en 1960,aun

mercado regional no pudo estimular la apertura de los mercados nacie

nales hacia el exterior,las presiones que ejerce la expansidn del -

capital transnacional sobre la economia, ahora seriamente dafiada por

la crisis, permitirdn el rompimiento de una tradicidn nacionalista-

muy afieja en nuestra historia juridica.

*)

**)

(***)

En efecto, mientras que el articulo 5° de la Ley para promover
la inversidn mexicana y regular la inversidn extrnajera esta--
blece ciertos porcentajes miximos con los cuales seri admitida
la inversidn extrnajera, el articulo 12 faculta a la Comisibn-
Nacional de Inversiones Extranjeras para que discrecionalmente
pueda ampliar dichos mirgenes.

Véase: Acuerdo que exime del requisito del permiso previo, por
parte de la Sccretaria de Comercio y Fomento Industrial, la im
portacién de todas las mercancias comprendidas en la tarifa --
del impuesto general de importacidn que en dichas mercancias -
se realice cen las zonas libre del pails. Diario Oficial del 25-
de julio de 1986,

Véansc: Diarios Oficiales de fechas 13 de diciembre de 1982 y-
31 de julio de 1985,



2.- La desarmonia relativa entre el proyecto econfmico-juridico

nacional y el régimen comunitario

2.1.- LA LEGISLACION SOBRE EL COMERCIO EXTERIOR,

La base de la legislacibn sobre el comercio exterior
se encuentra en el articulo 131 Constitucional y en su --
respetiva Ley Reglamentaria (*), con base en lo cual la -
Federacién tiene la facultad privativa para gravar las --

(*) Ley Reglamentaria del articulo 131 de la Constitucibn Politica -
de los Estados Unidos Mexicanos en Materia de Comercio Exterior.
Diario Oficial de la Federacibén de fecha 13 de enero de 1986. Es
ta Ley tiene por finalidad, dé acuerdo con lo sefialado por su ar
ticulo 1°, '"regular y promover el comercio exterior, la economia
del pais, la estabilidad de la produccién nacional o de realizar
cualquier otro propdsito similar en beneficio del mismo, a cuyo-
fin se faculta al Ejecutivo Federal, en témminos del articulo --
131 Constitucional para: '

I.~ Aumentar, disminuir o suprimir las cuotas arancelarias de =--
las tarifas de exportacidn y para crear otras. No podrin es-
tablecerse cuotas diferentes a las generales establecidas, -
salvo cuando existan compromisos internacionales que asi lo
justifique,

II.-Establecer medidas de regulacidn o restricciones a la expor-
tacién o importacién de mercancias consistentes en:

a) Requisito de permiso previo para exportar o importar mer-
cancias de manera temporal o definitiva, inclusive a las-
zonas libres del pais.

b) Cupos méximos de mercancias de exportacibén o de importa--
cibn en razbn de los excedentes de produccién de los re--
querimientos del mercado o de los acuerdos o convenios in

.. ternacionales. -

¢) Cuotas compensatorias, provisionales y definitivas, a la-
importacién de mercancias en condiciones de précticas des
leales de comercio internacional, las que seran aplica---
bles independientemente del arancel que corresponda a la-
mercancia de que se trate.

d) Prohibicibdn de importacibdn o exportacién de mercancias.

II1.-Restriccibu de la circulacidn o el trénsito por el territorio
nacional dc las mercancias procedentes del y destinadas al -
extranjero, por razones dec seguridad nacional, de sanidad fi
topecuaria o conservacidn o aprovechamiento de especies,

El propio Ejeccutivo Federal, al enviar al Congreso el presu-
pucsto fiscal de cada afio, someterd a su aprobacidn el uso que --
hubicra hecho de las facultades concedidas,
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mercancias que se importen o se exporten, /o que pasen dc-
trinsito por el territorio nacional, asi tomo de reglamen
tar en todo tiempo y afin de prohibir, por motivos de segu
ridad o de policfia, la circulacibén en toda la Repiiblica,-
de toda clase de efectos, cualquiera que sea su proceden-

cia.

El carfcter nacionalista de esta legislacidn viene a
reforzarse por la Ley Aduanera y la Ley de Atribuciones -
del Ejecutivo Federal en Materia Econdmica, que estable--
cen el pago de impuestos por la importacibn y exportacibn
definitiva de mercancias (*) y sujetan éstas a permisos -
previos, constituyendo la omisibén de estos requisitos el-
delito de contrabando (**).

2.2.- LA REGULACION DE LAS INVERSIONES EXTRANJERAS,

‘ La libre movilidad de factores de la produccidn (ca-
pital y trabajo), presupuesto tebrico para el estableci--
miento de un mercado com@in, se encuentra aparentemente im
pedida, en lo referente a los capitales, por la Ley de In
versiones Extranjeras. Esta Ley, sin embargo, no prohibe
la inversibn extranjera, sino en ciertos sectores estraté
gicos de la ecconomia nacional. Asi, reserva al estado 1la
explotacidn de ciertos campos econbmicos, aquellos mencio
nados en el articulo 27 constitucional; y exclusivisa al-
gunos otros para los nacionales, pero permite la inver---
sibén extranjera en ciertos sectores y en determinados mon
tos.

(*)}  Articulos 25 y 115 de la Ley Aduanera.

(**)  Articulo 92 de la Ley de Atribuciones del Ejecutivo Federal -
en Materia Econbmica. .



Por otra parte, si bien es cierto establece limites-
porcentuales a la inversidén extranjera, cdya magnitud va-
rpa de acuerdo a la rama de actividad econbmica de que se
‘ trate, también lo es que de acuerdo con el pérrafo 7° del
articulo 52 y con las fracciones I a IV del 12° de la Ley
para Promover la Inversién Mexicana y Regular la Extranje
ra, la Comisién Nacional de Inversidn Extranjera puede --
autorizar la inversibn extranjera en montos superiores a

los sefialados en la propla Ley.

2,3,- LA REGULACION DE LA TRANSFERENCIA DE TECNOLOGIA.

La comercializacidn de la tecnologia, como una mer--
¢ . : :
cancia mds, se encuentra sujeta a ciertas reglas en el --
caso de México, fijadas en la Ley de Transferencia.de ---
Tecnologia, que tiene por objeto, segln su articulo 1° --
"el control y orientacibn de las transferencia de tecnolo
gia y el fomento de fuentes propias de ésta',

Para e¢llo se establece la obligacibén de registrar,
en el Registro de Transferencia de Tecnologia, toda tran-
saccién que tenga por objeto introducir al pais tecnolo--
gia procedente del exterior. Este registro requiere pre-
viamente de la autorizacidén de la SECOFI (articulos 2°,-
8° y 15°)., Sin embargo, nuevamente, las facultades de --
la Secretaria son muy amplias y de acuerdo con el articu-
lo 17 de la Ley puede autorizar el registro incluso de --
aquellos transacciones que de acuerdo con la Ley no debe-
rfan autorizarse.

2.4,.- LA MOVILIDAD DEL TRABAJO.

La libertad de circulacidn de personas, se encucntra
limitada dc una manera més rigida ‘que los factores ante--
riores. En efecto, la Ley Gencral de Poblacibdn, regula --



las condiciones bajo las cuales los extranjeros pueden --
internarse, radicar en el pais, y en su caso desempefiar -

alguna actividad econbmica.

5.- EL CONTROL DE CAMBICS.,

El 1° de septiembre de 1982 se decretd por vez pri--
mera en el pais el control generalizado du cambios con el
afén de evitar la desmesurada fuga de divisas que se ve--

nfia presentando.

Sin embargo, este régimen tuvo una corta vida ya que
el 13 de diciembre del mismo afio fue sustituido por el --
control dual de cambios y el 31 de julio de 1985 se intro
dujo al sistema el mercado super libre de divisas (*). -
No obstante lo anterior el Banco de México sigue tenien-
do la facultad, en su Ley Orgénica, de instrumentar el --

control generalizado,

(*) En las fechas scinladas fucron publicados en el Diario Oficial -
de 1la Federacidn los respectivos decretos.



Este orden jur{dico de corte nacionalista permitid,
entre otros factores, que México lograse un desarrollo-
econémico sostenido hacia adentro, entre los afios de --
1940 a 1970,

En efecto, la Carta de Querétaro y su legislacibn-
secundaria han dado forma a un Estado, que si bien capi
talista, puede caracterizarse como un intervencionilsta,
No obstante, las disposiciones en ellas contenidas no -
son absolutamente rigidas y presentan hipbtesis, en tor
no a las cuales, al menos tebricamente, el orden juridi
co econbmico mexicano puede oscilar entre un esquema ab

solutamente liberal y otro bisicamente estatista.

Mis a(n, si bien es cierto, en el actual régimen -
de gobierno se reformd nuestra Constitucién Politica pa
ra establecer el llamado capitulo econdmico en el que -
se explicitan una serie de facultades que desde afios --
atrfs el Ejecutivo Federal habia venido ejerciendo; 1la
actual administracibén se acerca mis al liberalismo eco-
nbmico que a un sistema de rectorfa estatal. Prueba de
ello es la reciente liberalizacién del comercio extc--
rior que se expresd en la derogacibén de los permisos --
previos para importar en la gran mayoria de las fraccio
nes arancelarias, como uno de 1o0s prepérativos del in--
greso de México al GATT.

Asi que paradbjicamente, mientras el derecho nacio
nal se presenta como un obstfculo para la integracibn -
plena de México a la ALADI, este no sufre ninguna modifi
cacibn de fondo con el ingreso de México al GATT.



Lo que viene a probar la tesis Weberiana en el --
sentido de que: "Considerando desde el punto de vista-
.de las categorfas del pensador juridico, el orden juri
dico de una situacibn real puede ser fundamentalmente-
deficiente sin que por ello las relaciones econbmicas-

sean afectadas en medida considerable'',

Esto es mientras que la apertura del comercio --
a través del GATT responde a una necesidad de México -
de buscar mejores condiciones de competitividad en sus
mercados internacionales efectivos, el fracaso de la -
ALADI, a pesar del Tratado de Montevideo guarda una es
trecha relacidén con la ausencia de creacién y desvia--

cién de comercio en la regibn.

Los obsthculos juridicos existen y afectan negati
vamente el proceso integracionista, pero no son absolu
tos y su peso serfia minimo si en la regidn llegaran a-
existir ventajas comparativas suficientes para estimu-

lar la integracibn de América Latina,



CONCLUSTONES.

A 1o largo del presente trabajo hemos expuesto tanto el enfoque
econbémico de las relaciones comerciales desarrolladas entre los
paises que conforman la ALADI, como el marco juridico dentro --
del cual dichas relaciones se desarrollan., Asi, del andlisis --
se desprenden las siguientes deducciones:

I E1 Fracaso de T1a ALADI. Razones.
A) De caracter econfmico:

1) Los flujos comerciales entre los paises de la regién -
no se han incrementado con el Tratado de Montevideo -
1980, y en algunos casos han decrecido,

2) Paralelamente al surgimiento de la Asociacibn, la cri-
sis econémica mundial 1lega a su mdximo nivel de expre
si6n golpeando con mayor intensidad a los paises de --
América Latina y bloqueando el avance del proceso de -
integracidén, en la medida que obliga a los paises de -
la regidén a buscar mejores mercados,

3) En el caso de México, su intercambio comercial es mu--
cho menor con la ALADI que con el MCE., y con relacidn
a los E.U. es totalmente desproporcionado.

4) Existe una falta de diversificacién de la produccidn -
al interior de la regidén lo que dificulta la existen--
cia no solo de complementaridad sino de ventajas compa
rativas.

5) Por todas estas razones la ALADI no ha podido crear ni

desviar comercio.

6) E1 fracaso de las virtudes que ofrece el propio proce-
so de integracién, se ven reflejadas en los pocos bene
ficios que han recibido los paises de menor desarrollo
relativo dentro de la ALADI.,

B) A nivel Juridico.

1) E1 modelo de integracidn propuesto por la ALADI es po-
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co audaz y se limita a la creacidn del mercado comin.

2) Sin embargo aln dentro de dicho marco la integracidn
se enfrenta al poder soberano de lo0s EstadoE—Nacién,-
entendiendo como tal nacionalismo juridico que priva
en las constituciones de los paises miembros, pero --
que contradictoriamente coexiste con normas de conte-
nido netamente liberal (librecombista).

3) Lo anterior imp]icaﬁque la produccién legislativa al
interior de la ALADI se concrete a la elaboracidn de
normas programdticas.

4) Al privar el imperativo nacional sobre el regional no
es posible estimular la creacidn y desviasion de co--
mercio,

5) Dado que la diversidad de la produccibén regional pro-
picia la competencia entre los paises miembros por --
otros mercados internacionales de productos bdsicos,
y ante la ausencia de una politica arancelaria conjun
ta que permita desviar el comercio hacia la regibdn,--
no es posible propiciar ventajas comparativas que es-
timulen el intercambio comercial intrazonal y en con-
secuencia estimular el desarrollo del proceso integra
cionista.

(COémo explicar el fracaso?

Pareciera que el proceso integracionista es incapaz de esti
mular el desarrollo econfmico de la regidén y por tanto - -
habria que descartarlo como propuesta de desarrollo. Sin em-
bargo no es nuestro objetivo reforzar esta tesis ya enuncia

da por otros autores.

Consideramos que en gran medida el fracaso de la vida comu-
nitaria es debido a que el marco juridico de los paises - -
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miembros no ha asimilado el proceso integracionista y es -
anacronico a é1 por lo que asentida las dificultades genera
das por la estructura econdmica regional, En otras pala- -
bras un acoplamiento de los drdenes juridicos nacionales -
como medida tendiente a la identificacidn regional podria
generar un impulso integracionista mayor.

Las virtudes de la ALADI,

Lla década de los 80s. se caracteriza por el padecimiento de
una crisis mundial de magnitudes mayores a la de 1929, En -
este marco, a cinco anos de vida de la ALADI, algunos pafses
especialmente Tos Tlamados desarrollados, han dado muestra

de cierta recuperacién, Vgr. Estados Unidos, Jap6n y otros.

Sin embargo, no son muy alentadoras estas muestras de recu-
peracién, en la medida en que los efectos sobre el resto de
la economia mundial ha sido prdcticamente nulos, La situa--
cién es particularmente dificil paré América Latina.

A la rescesi6n, algunos pafTses como los Estados Unidos han
respondido con barreras arancelarias y una gama de comple--
jas trabas que van desde las normas de calidad hasta res- -
tricciones voluntarias a las exportaciones de paises en de-
sarrollo.

Por otra parte, los energéticos se han convertido en el cen
tro de las disputas internacionales agravdndose las causas
mas significativas del desorden econdmico internacional y -
como consecuencia aumentado la brecha comercial con rela- -
cidén a los paises cuya estabilidad en la balanza de pagos -
depende basicamente del mercado del oro-negro.

La situacién para México es harto dificil. No obstante, se
encuentra en una situacidén privilegiada de cara a la que --

priva en el resto de la regidn, ya que sus productos pueden

ser colocados adn en otros mercados {alguno ‘mﬁﬂbﬁmﬁ
F AL XEGE\H‘\LEUO STORIC



propicios por su ubicacidn geogréfica)./
/

Mds adn, en el marco de su reciente ingreso al GATT, nuestro
pais experimenta actualmente un proceso de liberalizacidn de
su comercio con los pafses desarrollados (particularmente ja
p6n); paralelamente se van sentando las bases de una politi-
ca de puertas abiertas al capital extranjero, que rebasa, in
cluso los limites planteados en la legislacidn nacional.

Pero, a pesar de ello México no debe abandonar el proceso in
tegracionista porque existen consideraciones que asi lo jus-
tifican, a saber:

1) Una raz6n de congruencia histérica. México ha manifestado
siempre una gran solidaridad con los paises latinoamerica

nos.

2) Su incorporacidn a Asociaciones supranacionales ateniia --
las presiones derivadas de su participacidén en organismos
internacionales dominados por las grandes potencias.

3) Su vinculacidn con otros pafises productores de petrdleo,-
como es el caso de Venezuela, otorga a México potencial--
mente un elemento de negociacidon global.,.
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CUADRO # 1

VALOR DE LA IMPORTACION DE MEXICOC

POR ZONA GEOECONOMICA Y PRINCIPALES

1982 3 1983 % 1984 %
Argentina 134,096 0.89 35,826 0.44 170,125 1,
Bolivia 859 0.01 11 0.00 102 0.
Brasil 346,851 2,31 139,160 1.70 230,209 1.¢
Colombia 13,211 0.09 9,224 0.11 8,892 0.1
Chile 27,387 0,18 3,826 0.05 13,888 0.
Ecuador 3,488 0.02 239 0.00 1,103 0.
Paraguay 3,168 0.02 746 0.00 1,484 0.
Pertl . 5,595 0.04 2,147 0.03 6,481 0.
Uruguay 6,766 0.04 3,394 0.01 4,918 0.
Venezuela 9,980 0.07 950 0.01 1,516 0.
MCC 64,276 0.43 26,308 0.32 30,873 0.
Resto de América Latina 126,541 0.84 88,298 1.08 22,501 0.:
CARICOM 2,342 0.02 1,641 0.02 3,011 0.
CANADA 319,489 2.12 232,364 2,83 227,741 1.
E.E.U.U. 9'006,474 59,88 4'953,619( 60,10 7'416,156 62.°
Resto de América 12,889 0.09 4,07 0.05 9,880 N
CEE 2'222,203 14.77 1'216,596| 14.84 1'349,817 11.:

FULNIE: Datos proporcionados por lu Sccretaria dJe Comercio y Fomento Imdustrial.



CUADRO # 2

Miles de dblares
enero-diciembre

VALOR DE LA IMPORTACION POR ZONAS GEOECONOMICAS Y PRINCIPALES PA

ZONA GEOECONOMICA Y PAIS

1 95 8 Z
l

VALC

VALOR PORCIENTO

Importacién Total CIF d 15'041,357 100.00 87200,8
Fletes y Seguros 619,712 4.12 422,6
Valor Comercial 14'421,625 95.88 7'778,2
Asociacibén Latinoamericana de 551,401 3.67 195,5
Integracién (ALADI).

Argentina 134,096 0.89 35,8
Bolivia 859 0.01

Brasil 346,851 2.31 139,1
Colombia 13,211 . 0.08 8,2
Chile 27,387 0.18 3,8
Ecuador 3,488 0.02 2
Paraguay 3,168 0.02 7
Perd 5,595 0.04 2,1
Uruguay 6,766 0.04 3,3
Venezuela . 9,980 0.07 9
Mercado Comfin Centroamericano (MCC) 64,276 0.43 26,3
Costa Rica 13,848 0.09 '
El Salvador 399 0.00

Guatemala 38,358 0.26 13,6
Honduras # 500 0.00 3,3
Nicaragua 11,171 . 0.08 9,2
Resto de América Latina 126,541 0.84 88,2
Cuba 64,606 0.40 26,5
Hait{ 37 0.00. 1

FUENTE: Datos proporcionados por la Secretaria de Comercio y Fomento Industrial,



Miles de dblares
enero-diciembre

.

VALCR DE LA IMPORTACION POR IONAS GEOECONOMICAS Y PRINCIPALES P

ZONA GEOECONOMICA Y PAIS 1 9 8 2 _
VALOR l PORCIENTO VAL
Panami 61,890 0.41 59,
Repltblica Dominicana 9 0.00 3,
Mercado Comin del Caribe (CARICOM) 2,342 0.02 s
Belice o 556 0.01
Dominica, Isla - -
Guyana 1,514 0.01 1,
Jamaica 252 0.00
Trinidad y Tobago - -
Otros 20 0.00
Canad4 319,489 2.12 232,
Estados ‘Unidos 9'006,474 59.88 41953,
Estados Unidos de América 8'969,296 59.63 41920,
Puerto Rico 37,178 0.25 32,
Resto de América 12,889 0.09 4,
Antillas Holandesas 6,714 0.05
Bahamas, Islas 3,583 0.02 1,
Bermudas 217 0.00
Virgenes, Islas (Norteamericanas) - -
Otros 2,375 0.03 2,
Europa Oriental 52,783 0.06 18,




Miles de dblares

VALOR DE LA IMPORTACION POR ZONAS GEOECONOMICAS Y PRINCIPALES
enero-diciembre

ZONA GEQECONOMICA Y PAIS 1 2 8 £

VALOR ]  PORCIENTO VAL
Alemania Oriental (RepGblica Demo- 6,936 0.05
critica Alemana)
Bulgaria 2,709 0.02
Checoslovaquia _ 15,395 0.10 6,
Hungria ' 3,098 0.03 3,
Polonia ) 6,587 0.04
Rumania ' 4,806 6.03 3,
Unibén de Repliblicas Socialistas 12,318 0.08 3,
Soviéticas,
Otros 4 0.00
Comunidah Econbémica Europea (CEE) 21222,203 14.77 17216,
Alemania Occidental (Rep@blica Fede
ral de Alemania) 913,880 6.07 371,
Bélgica-Luxemburgo 81,052 0.54 47,
Dinamarca 43,816 0.29 16,
Francia 349,336 2.32 . 370,
Irlanda (Sire) 21,184 0.14 5,
talia 431,774 2,87 " 170,
Paises Bajos 103,131 0.69 & 60,
Reino Unido 278,030 1.85 172,




PSR

Miles de dbdlares
enero-diciembre

VALOR DE LA IMPORTACION POR ZONAS GEOECONOMICAS Y PRINCIPALES P

ZONA GEOQOECONOMICA Y PAIS § Z
VALOR PORCIENTO VAL

Asociacibn Europca de Libre 438,271 2.91 180, 8
Comercio (ALLC)

Austria 33,862 0.23 6,
Finlandia 24,412 0.16 17,°¢
Noruega 8,518 0.06 14,7
Portugal 3,627 0.02 €
Suecia 177,212 1.18 56, :
Suiza 190,624 1.26 84,
Otros 15 0.00

Resto de Europa Occidental 375,237 2.49 173,¢
Espafia 369,618 2.45 170,°¢
Grecia 1,035 0.01

Turquia 26 0.00 G
Yugoslavia | 4,400 0.03 2.(
Otros ' 158 0.00

China 64,784 0.43 12,4
Asia (excluido Medio Oriente y China) 1'030,963 6.85 447,7
Corea del Sur 25,156 0.17 24,3
Filipinas 4,348 0.03 19,1
Hong Kong 73,036 0.48 4,7
India 22,813 0.15 4,
Indonesia 19,849 0.43 18,¢
Japdn 854,543 . 5.68

358, 8




Miles de dblares
enero-diciembre

YALOR DE LA IMPORTACION POR ZONAS GEOECONCMICAS Y PRINCIPALES ]

ZONA GEOECONOMICA Y PAIS 2 8 : —
VALOR l PORCIENTO V AL
Malasia 5,564 0.04 3,
Pakistén 966 0.01
Singapur .0.09 10,
Sri Lanka 0.06 2,
Tailandia 0,00
Otros 0.00
Medio Oriente 44,818 0.17 9,
Arabia Saudita 9,075 0.06
Egipto 221 0.00
Irak - -
Irén ) 391 0.00 ‘
Israel 11,690 0.08 2,1
Kuwait 16 0.00
Lfbano . 20 0.00
Otros ' 3,403 0.03
Africa (excluido Medio Oriente) 42,129 0.28 21,
Argelia 8 0.00
Congo 1,057 0.01
Costa de Marfil 299 0.00
Kenia 476 0.00
Liberia 6,430 0.04 7,
Libia 608 0.01




Miles de dblares
enero-dicicmbre

- VALOR DE LA IMPORTACION POR ZONAS GEOECONCMICAS Y PRINCIPALES P

ZONA GEQECONOMICA Y PAIS 7 § 2 '
VALOR l PORCIENTO VAL
Marruecos 28,202 0.19 10,:
Mozambique 48 0.00
Nigeria - -
Sudifrica, Repfiblica de 1,459 0.01
Zaire 1,513 0.01
Otros 1,969 .01 2,
Oceania 72,642 0.48 23,
Australia 21,367 0.14 6,
Naurf - -
Nueva Zelandia 35,464 0.24 16,
Otros 15,811 0.10
Otros no declarados 14,383 0.16 178,
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CUADRO # 3

Miles de dblares
enero-diciembre

VALOR DE LA IMPORTACION POR ZONAS GEOECONOMICAS Y PRINCIPALES P

ZONA GEOECONOMICA Y PAIS 3 8 4
VALOR |  PORCIENTO VAL

Importacibn Total CIF d 11'788,191 100.00 131'993,5
Fletes y Seguros 533,892 4.53 553,9
Valor Comercial 117'254,299 © 05,47 137439,5
Asociacibn Latinoamericana de 488,717 3.72 564,7
Integracidn (ALADI)

Argentina ' 170,125 1.44 268,8
Bolivia 102 0.00 1,0
Brasil 230,208 1.95 203,5
Colombia 8,892 0.08 6,2
Chile . 13,888 0.12 52,0
Ecuador 1,103 0.01 1,9
Paraguay 1,484 0.01 8
Perd 6,481 0.06 10,6
Uruguay 4,918 0.04 6,0
Venezuela 1,516 0.01 13,5
Mercado Comin Centroamericano (MCC) 30,873 0.26 30,
Costa Rica 13,852 0.12 8,
El Salvador 152 0.00

Guatemala 9,976 0.08 15,
Honduras 177 0.00 5,
Nicaragua 6,710 0.06

FUINTE: Datos proporuionados por la Secretarfa de Comercio y Fomento Industrial.



Miles de dflares
enero-diciembre

VALOR DE LA IMPORTACION POR ZONAS GEQECONOMICAS Y PRINCIPALES P

ZONA GEOECONOMICA Y PAIS ;& 4 -
VALOR |  PORCIENTO VAL
Resto de América Latina 22,501 0.19 22,1
Cuba 13,468 0.11 2,2
Hait{ - ' -
Panamé 8,949 0.08 19,7
Repfiblica Dominicana 84 0.00
Mercado Comfin del Caribe (CARICOM) 3,011 0.02 3,1
Belica 327 0.00 5
Dominica, Isla 182 0.00
Guyana 2,365 0.02 2,1
Jamaica - 127 0.00 1
Trinidad y Tobago - -
Otros 10 0.00 3
Canad4 227,741 1.93 235,4
Estados Unidos 7'416,156 62,91 8'949,4
Estados Unidos de América 7'387,775 62.67 §'907,1
Puerto Rico 28,381 0.24 42,3
Resto de América 9,880 0,08 13,9
Antillas Holandesas 488 0.00
Bahamas, Islas 2,111 0.02 3,7
Bermudas 0.03

3,743




Miles de dflares
enero~diciembre

VALOR DE LA IMPORTACION POR ZONAS GEOECONOMICAS Y PRINCIPALES P

ZONA GEOECONOMICA Y PAIS L 5 8 ¢ -
VALOR l PORCIENTO VALC

Virgenes, Islas (Norteamericanas) - - 4,8
Otros 3,538 0.03 4,7
Europa Oriental 28,958 0.25 43,7
Alemania Oriental (Repftblica Demo- 2,786 0.02 ) &
critica Alemana)
Bulgaria 236 0.00 1
Checoslovaquia 11,082 0.09 14,3
Hungria 4,280 0.04 4,:
Polonia 654 0.01 9,:
Rumania 5,875 0.05 5,9
Unién de Repfiblicas Socialistas 4,039 0.04 6, ¢
Soviéticas.
Otros 6 0.00
Comunidad Econbmica Europea (CEE) 1'349,817 11.45 1'525,¢(
Alemania Occidental (Repfiblica Fe- 484,110 4.11 535,
deral de Alemania)
Bélgica-Luxemburgo 82,813 0.70 88,1
Dinamarca 12,206 0.10 15,7
Francia 253,243 2.15 274 ,8
Irlanda (Sire) 24,376 0.21 140,¢
Italia 224,318 1.90 209,¢€
Paises 'Bajos 59,055 0.50 76,7




Miles de dblares
enero-diciembre

VALOR DE LA IMPORTACION POR ZONAS GEQECONOMICAS Y PRINCIPALES 1

ZONA GEOECONOMICA Y PAIS L - 8 ¢

VALOR |  PORCIENTO VAL
Reino Unido 209,696 1.78 283,¢6
Asociacibn Europea de Libre 274,828 2.33 336,2
Comercio (AELC)
Austria 9,704 0.08 11,¢
Finlandia 11,538 0.10 19,
Noruega 32,668 0.28 18,1
Portugal 521 0.00 1,1
Suectia 106,026 0.90 137,°
Suiza 113,886 0.97 147 ,¢
Qtros * 485 0.00
Resto de furopa Occidental 206,265 1,75 224,
Espana 197,372 1.67 214,
Grecia 4,426 0.04 3,0
Turquia 873 0.01 :
Yugeslavia 3,586 0.03 6,!
Otros ] 0.00
China 26,226 0.21 62,¢
Asia (excluido Medio Oriente y China) 587,932 4.99 §12,¢
Corea del Sur 14,998 0.13 11,¢
Filipinas 2,061 0.02 1,(
ilong Kong 5,768 0.05 12,1
India 5,515 . 0.05 6,




Miles de dblares
enero-dicicembre

VALOR DE LA IMPORTACICN POR ZONAS GEOECONOMICAS Y PRINCIPALES PA

ZONA GEOECONOMICA Y PAIS 1 ° 8 ¢

VALOR |  PORCIENTO VALO
Indonesia 11,495 0.10 9,89
Japbn 502,952 4.26 723,34
Malasia 3,395 0.03 4,50
Pakistln 194 0.00 39!
Singapur 18,461 0.15 21,281
Sri Lanka 4,464 0.04 9,02
Tailandia 14,088 0.12 8,60
Otros 4,541 0.04 4,19
Medio Oriente 13,686 0.12 9,79
Arabia Sauddita 6,169 0.05
Egipto 123 0.00 6
Irak - - 9
Irhn . 547 0.01 70
lsrael ' 6,728 0.06 8,:2
Kuwait - -
Libano - -
Otros 119 0.00 79
Africa (exclufido Medio Oriente) 46,262 0.39 78,22
Argelia - - yA
Congo 303 0.00 7,74
Costa de Marfil - 4

al




Miles de dblares
enero-dicicmbre

VALOR DE LA IMPORTACION POR ZONAS GEOECONOMICAS Y PRINCIPALES F

ZONA GEOECONOMICA Y PAIS ;8 ¢

VALOR ’ PORCIENTO VAL
Kenia - -
Liberia 19,316 0.17 13,0
Libia - -
Wlarruecos 19,771 0.17 21,1
Mozambique 363 0.00 4
Nigeria - -
laire 289 0.00 €
Otros 6,220 0.05 35,¢C
Oceania 79,993 0.68 115,6
Australia 43,230 0.37 74,6
j@urﬁ - -
Nueva Zelandia 35,804 0.30 37,6
Otros 959 0.01 2,8
Otros no declarados 493,453 4,19 412,¢




Miles de dblares

CUADRO # 4

VALOR DE LA IMPORTACION I'OR ZONA GLEOECONOMICA Y PRINCIPALES PAIS]

T 0 8§ 2 T

TOTAL [ % [intomodio. |oapisar . §TOTAL Poe
Argentina 134,096 21,891 | 102,076 10,129 § 35,826 10,¢
wlivia 859 1 615 243 § 11
masil 346,851 49,053 199,110 92,688 139,160 29,
Colemisin 13,211 4,031 6,854 2,326 B 9,224 3,1
Chile 27,387 1,109 26,002 186 3,826
Lciador 3,488 467 2,746 275 B 239
Siraguny 3,168 91 3,050 27 .;'-f. 746
perdi . 5,595 141 5,283 166 2,147
Uruguay 6,766 1,334 5,234 198 , 3,394
Venczuela 9,980 1,290 8,448 242 ; 950
MCC 64,276 29,861 858 12,5578 26,308 15,
Resto de Américd Latina 126,541 67,645 11,341 51,655 88,298 28,
CARTCOM 2,342 410 1,917 115 1,641
Canaif 319,489 66,491 172,782 80,210 i 232,364 4,
ELEULL. 97006,474 906,234 | 5'544,018 2'556;22254’953,619 312,
Resta de Ambrica 12,880 461 12,063 365 % 4,072
CLt 21222,203 | 123,411 | 17115,354 983,41.‘:%1'216,"96 91,

FUENTE: Datos proporcionades por la Sccrctarfa de Comercio y Fomentu Industrial.



Mites e Jddlares

[P

CUADRO # 5

VALOR DE LA IMPORTACION POR ZONA GEOECONOMICA Y PRINCIPALES PAISI

1T 9 8 14 : 1

TOTAL [0 % [intemedio. |copian g TOTAL [
A;'g-,entina 170,525 1,635 165,040 3,4505 268,849 22
Rolivia 102 0 102 1,048
Rrasil 230,208 46,012 161,964 22,232 203,571 6
Colrubia 8,392 863 7,657 372 6,225 1
Chile 13,888 8 13,731 149 52,047 19
Leunler 1,103 8 805 290% 1,963
Paraauay 1,484 - 1,484 813
rerd 6,481 310 6,163 3 ¥ 10,641
Uniguay 4,918 653 4,181 798 6,002 1
Veneouela 1,516 45 1,297 174 : 13,544
MCC 36,873 20,780 9,040 1,053 30,486 13
Resto de Ambrica Latina 22,501 11,806 9,464 1,231 22,100 2
CARLUOM 2,011 103 2,495 413 3,195
Caninda 227,741 20,560 158,275 48,906 235,419 21
EELULUL 7'387,775 545,922 | 5'306,190 1'535,663 8'949,468 751
Resto de América 9,880 695 8,411 744 13,933
CEE 1'349,817 71,308 786,751 491,758 ‘; 1'525,50 84

FUENTE: Datos proporcionados por la Secrctaria de Ceomercio y Fomento Industrial.



Mites Je Jdlares
vhvro-dicionbre

CUADRO # 6
VALOR DE LA IMPORTACION POR ZONAS GEOECONOMICAS Y PRINCIPALES PAISLS, SLGUN TI

1 ] 8 2 1
o gwrowtey Y s [ToTaL Do T TR TWT TS T | o g | Do
Importacibn Total CIFd 15'041,357 8§'200,858
Fletes y Seguros 619,732 422,640
Valor Comercial 14'421,625F 1'519,464| 8'399,937| 4'502,224( 7'778,218 579,
Asociacibn Latinoamericana 551,401 79,408 359,513 112,480 195,523 43,
de Integracibn (ALADI)
Argentina . 134,096 21,891 102,076 10,129 35,826 10,
Bolivia WE 859 1 615 243 11
Brasil 346,851 49,053 199,110 98,688 139,160 29,
Colombia 13,211 4,031 6,854 2,326 9,224 3,
Chile 27,387 1,109 26,092 136 3,826
Ecuador 3,488 467 2,746 275 239
Paraguay * 3,168 91 3,050 27 746
Perf 5,595 141 5,283 166 2,147
Uruguay 6,766 1,334 5,234 198 3,394
YVenczuela 9,980 1,290 8,448 242 950
Mercado ComQn Centroameri- 64,276 29,861 21,858 12,557 26,308 15,
cano (MCC)
Costa Rica 13,848 7,807 4,667 1,284 58
El Salvador 399 184 78 137 14
Guatemala 38,358 10,479 16,747 11,132 13,660 ,
Honduras 500 142 354 4 3,341 ’
Nicaragua 11,171 11,159 12 0 9,235 ’

FUENTE: Datos proporcionados por la Sccretarfa de Comercio y Fomento Industrial.



Mioles e \lélilrt.':i
i ro=drcionbre

VALOR Dt LA IMPORTACION POR ZONAS GEOLCONOMLUAS Y PRINCIPALES PAISES, SLUUN

1 ] [ Z 1
“Urh GEOLCUNOMICA Y PAIS ToTAL |-tenes defhicnes dous 'gi;‘f‘t’ﬁld" TOTAL | Jlones
Resto de América Latina 126,541 63,545 11,341 51,655 88,298 2
Cuba 64,605 57,506 5,544 1,155 25,533 2
Hait1l 37 37 0 0 107
Panam4 61,890 5,594 5,796 50,500 59,225
Reptblica Dominicana 9 3 1 0 3,433
Mercado Comln del Caribe 2,342 410 1,917 115 1,641
{CARICOM)
Belice 556 150 292 114 96
Dominica, Isla - - - - 11
Guyana 1,514 0 1,514 0 1,306
Jamaica ] 252 241 11 0 145
Trinidad y Tobago - - - - -
Otros 20 19 0 1 83
Canad4 319,489 b6 ,491 172,782 80,216 232,364
Estados Unidos 9'006,474 906,234 | 5'544,018 2'556,22A 4'953,619 31
Estados Unidos de América | 8'909,296 905,678 | 5'513,277 2'550,34¢ 4'920,972 31
Puerto Rico 37,178 561 30,741 5,874 32,647
Resto de América 12,889 461 12,063 365 4,072
Antillas tlolandesas 6,714 20 6,694 0; 41
Canarias, Islas 3,583 ‘124 3,274 185 1,382




Miles Jde JStares
chero-Jdiciembre

e

VALOR DE LA IMPORTACION POR ZONAS GEOECONOMICAS Y PRINCIPALES PAISES, SCCGUN

1 ] 8 2 1
o0 oo ves [ TOTAL [ © [T LRI e T [rorar [T
Bermudas 217 0 91 126 21
Virgenes, Islas(norteamericanas) - - - - -
Otros 2,375 317 2,004 54 2,028
Furopa Oriental 52,783 3,332 20,236 29,215 18,471
Alemania Oriental (Repliblica De 6,936 20 622 6,294 865
mocritica Alemana) ' - .
Bulgaria 2,709 1 2,584 124 136
Checoslovaquia 15,395 489 3,303 11,603 6,647
lungria 3,968 5 2,558 1,405 3,670
Polonia * 6,587 387 793 5,407 457
Runania 4,866 5 2,801 2,060 3,393
nién de Repliblicas Socialis- 12,318 2,421 7,575 2,322 3,293
tas Soviéticas.
Otros 4 4 0 0 10
%E!Entu)"lidad Econfmica Buropea 2'222,203 123,411| 1'115,374 983,418 1'216,596 91
Alenania Occidental (RepGblica 913,880 16,296 467,255 430,329 371,830 8
Federal de Alemania)
Bélgica-Luxemburgo 81,052 13,277 46,923 20,852 47,338 16
Dinamarca 43,816 2,068 23,630 18,118 16,767
Francia 349,336 46,396 178,819 124,121 170,752 41
frlanda {Sire) 21,184 13,205 7,183 796 6,761 Z




Miles Je Jdblares
cnero-diciembre

VALOR DE LA IMPCRTACION POR ZONAS GEOLCCONCMICAS Y PRINCIPALES PAISES, SEGUN -

1 ] 8 2 . 1
o crowononcy Y oS [ToTAL |oes o NemE S Mok ® [rgq | Do
Italia 431,774 3,498 183,793 239,483 170,344 1
Pa{ses Bajos 103,131 10,611 48,070 44,450 60,939 18
Reinc Unido 278,030 13,060 159,701 105,269 172,865 2
Asociacién Europea de Libre 438,271 9,211 235,252 193,808 180,804 1
Comercio (AELC) ’
Austria 33,862 544 8,690 24,628 6,955
Finlandia 24,412 195 14,145 10,072 17,586
Noruega 8,518 633 3,687 4,199 14,797
Portugal 3,627 371 2,955 301 651
Suecia 177,212 1,538 114,249 61,425 56,231
Suiza . 190,624 5,297 91,523 93,174 84,574
Otros 15 3 3 9 10
Resto de Buropa Occidental 375,237 66,282 146,476 162,479 173,627 14
Espafia 369,618 66,236 141,688 161,694 170,545 14
Grecia 1,035 19 1,010 6 23
Turquia 20 1 25 0 980
Yugoslavia 4,400 5 3,618 777 2,079
Otros - 158 21 135 2 -
China 64,784 31,914 25,567 7,303 12,457 1




Miles Jo JbBlares
chivto-Jicienbre

VALOR DE LA IMPORTACION POR ZONAS GEOECONOMICAS Y PRINUCIPALLS PAISES, SUCUN

1 9 8 2 ]
o groscosonica v pais | ot AL | T O (Mo BWTTE T | 70T L (b
Asia (excluidos Medio Oriente 1'030,963 108,580 646,200 276,183 447,705 4
y China)
Corea del Sur 25,156 18,167 6,040 949 24,317 2.
Filipinas 4,348 69 4,278 1 19,378 1
“Heng Rong 73,036 53,201 6,476 3,399 4,794
India 22,813 226 21,613 974 4,689
Indonesia 19,849 0 19,849 0 18,643
Japbn 854,543 20,617 564,507 269,419 358,806
Malasia 5,564 22 5,436 107 3,241
Pakistén 966 37 472 457 195
Singapur 14,434 177 13,517 740 10,362
Sri Lanka 9,096 5,630 3,455 11 2,463




miles de ddlares
cenero-diciembre

CUADRG & 7

VALOR DE LA IMPORTACION POR GRANDES GRUPQS, SCEGUN CLASIFI
INDUSTRIAL INTERNACIONAL UNJIFORME

DE ORIGEN Y TIPO DB BII

3. N
CONCEPTO 1 9 8§ ldrtlcipacmn 1 9 8 a1 thip&Clﬁn
Importacibn Total CIF d 15'041,357 100.00 81200,853 100.00
Fletes y Seguros 619,732 4.12 422,640 -5.15
Valor Comercial 14'421,625 95,88 7'778,218 94.85
Agricultura y Silvicultura 926,600 6.16 1'623,247 19.79
Ricnes de consumo 146,612 0.97 47,310 0.58
Bienes de uso intermedio 774,717 5.15 1'575,479 19.21
Bicnes de capital 5,271 0.04 458 0.00
Ganaderia y Apicultura; 172,414 1.15 76.609 0.94
caza y pesca
Bienes de consumo 14,548 0.10 2,112 0.03
Biencs de uso intermedio 108,946 0.72 70,930 0.87
Bicnes de capital 48.921 0.33 3,567 0.04
Industrias extractivas 220,880 1.47 106,682 1.30
Bienes de consumo - - - -
1 Bienes de uso intermedio 220,880 1.47 106,682 1.30
Bienes de capital - - - R -
Industrias manufactureras 12'956,097 £86.13 5'966,503 72.76
Bicnes de consumo 1'223,651 §.14 529,557 6.46
Bienes de uso intermmedio 7v287,128 438.44 3'652,534 44,54
Bicnes de capital 4'445,318 29.55 1'784,412 21.76
FUENTE: Datos proporcionados por la Sccrctar;a de Comercio y Fomento lndustrial,



miles de ddlares YALOR DE LA TMPORTACION POR GRANDES GRUPOS, SCEGUN CLASIT

chiero-dicienbre INDUSTRIAL INTERNACIONAL UNITORME DI ORTGUN Y TIFPC DE B
CONCEPTO 1 9 8 2 Partlcipac16n 1 9 8 3 ’al‘tlcipacxﬁ

Servicios y productos no 145,652 6.97 5,180 0.06

clastificados.

Biencs de consumo 134,652 G6.90 238 0.00

Bienes de uso intemedio . 8,265 0.05 4,534 0.06

Bicnes de capital ‘ 2,712 0.62 408 0.00

&




CUADRO # 8

VALOR DE LA EXIPORTACION DE MEXICO POR ZONA GEOECONOMICA Y PRINCIPALB!

1982 $ 1983 % 1984 |
Argentina 50,629 0.24 37,442 0.18 45,383 0
Bolivia 736 0.00 424 0.00 568 0
Brasil 714,728 3,42 635,145 3.02 561,246 2
Celonmbia 47,569 0.23 68,303 0.33 69,175 0
Chile 11,336 0.05 16,656 0.08 15,832 0
Lcuador 21,992 0.11 24,633 0.12 39,384 0
Paraguay 312 0.00 169 0.00 208 0
Perf: ’ 26,101 0.13 16,913 0.08 14,087 0
Uruguay : : 80,180 0.38 48,739 0.23 42,747 0
Venezuela , 60,676 0.29 32,137 0.15 34,689 0
MCC ' 398,306 1.90 401,393 1.91 354,965 1
Resto de América Latina 342,372 1.64 319,904 1.52 395,216 1
CARICOM 83,247 0.40 63,008 0.30 22,545 0
CANADA 583,989 2.79 467,003 2.22 494,488 2
E.E.U.U, 11'129,675 53.17 127254,775 | 58.12 14'134,311 58
Resto de América 17,610 0.08 73,027 0.35 37,916 0
CEE 2'590,047 12.37 2'185,799 | 10.40 2'606,884 10

FUENTE: Datos proporcionados por la Secretarfa de Comercio y Fomento Industrial.



Miles de dblares
encro-diciembre

VALOR DE LA EXPORTACION POR ZONAS GEOECONOMICAS Y PRINCIPALES

ZONA GEOECONOMICA Y PAIS ! J 8 2 *
VALOR ] _ PORCIENTO V AL
EXPORTACION TOTAL FOB d 20'929,101 100.00 21'012,
Asociacibn Latinoamericana de Integracibn 1'014,259 4,85 830,
(ALADI)
Argentina 50,629 0.24 37
Bolivia 716 0.00
Brasil 714,728 3.42 635,
Colombia 47,569 0.23 © 68,
Chile 11,336 0.05 16,
Ecuador 21,992 0.11 24
Paraguay- © 312 0.00
Perti 26,101 0.13 16,
Uruguay 80,100 0.38 48
Venezuela 60,676 0.29 32,
Mercado Com(n Centroamericano {MCC) 398,306 1.90 401,
Costa Rica 72,209 0.34 67,
El Salvador 68,615 0.33 39,
Guatemala 107,079 0.51 68,
Honduras 9,483 0.05 22
Nicaragua 140,920 0.67 154,
Resto de Ambérica Latina 342,372 1.64 319,
cuba 26,162 0.13 35,

FUCNTE: Datos proporcionados por la Secretarfa de Comercio y Fomento Industrial.



Miles de dblares
encro-diciembre

VALOR PE LA EXPORTACION POR ZONAS GEOECONOMICAS Y PRINCIPALES PA

ZONA GEOECONCMICA Y PAIS 7 & Z =
VALOR |  PORCIENTG VALDQO

Hait$ 190 0.00 5.
Panami 150,086 0.72 134,4:
_RepGblica Dominicana 165,934 1 0.79 149,6:
Mercado Comfin del Caribe (CARICOM) 83,247 0.40 63,01
Belice : 4,640 0.03 5,7
Dominica, Isla 9 0.00 t
Guyana 272 0.00 3
Jamaica 77,089 0.37 50,3
Trinidad y Tobago 534 0.00 5,9
Qtros . 703 0.00 5
Canad4 583,989 2.79 467,0
Estados Unidos 11'128,675 53.17 12'254,7
Estados Unidos'de América 11'115,853 53.11 121239, 5!
Puerto Rico 12,822 0.06 15,1¢
Resto de América 17,630 0.08 73,0,
Antillas Holandesas 1,639 0.01 14,61
Bahamas, Islas 13,771 0.07 9,4.
Bermudas 1,265 0.00 1,1
Virgenes, Islas (norteamericanas) 1 0.00 45,5
Otros 954 0.00 2,3




PO

Miles de délares VALOR DE LA EXPORTACION POR ZONAS GEOECONOMICAS Y PRINCIPALES I
enero-diciembre

ZONA GEOECONOMICA Y PAIS 1 9 8 2 |
VALOR |  PORCIENTO VAL
| _Europa Oriental 65,675 0.31 122,
Alemania Oriental (Rep(iblica Demo- 1,966 0.01 ' 37,
critica Alemana)
Bulgaria _ ‘ 1 0.00
Checoslovaquia 15,164 0.07 29,
Hungria ' 9,588 0.05 40,
Polonia ' 2,899 0.01 8,
Rumania 27,985 0.13 ' 1,
Unién de Repfiblicas Socialistas 7,971 0.04 6,
Soviéticas
Otros 1 0.00
Comunidad Econémica Europea (CEE) 2'590,047 12.37 21185,
Alemania Occidental (Repblica Fe- . 240,354 1.15 260,
deral de Alemania}
Bélgica-Luxemburgo 67,257 0.32 57,
Dinamarca 2,100 0.01 8,
Francia 931,066 4.45 821,
Irlanda (Sire) 307 " 0.00
Italia 417,981 2,00 149,
Paises Bajos 17,931 0.08 33,
Reino Unido 913,051 4,36 855,
Asociacibdn Europea de Libre 209,455 1.00 238,
Contercio {AELC) :




Miles de délares
enero-diciembre

VALOR DE LA EXPORTACION POR ZONAS GEOECONOMICAS Y PRINCIPALES

ZONA GEOECONOMICA Y PAIS 2 8 2
VALOR |  PORCIENTO VA
Austria . 53,690 0.26 102
.Finlandia 10,716 0.05 6
Noruega 336 0.00 2
Portugal 109,603 0.52 100
Suecia 13,683 0.07 9
Suiza 21,422 0.10 16
Otros 5 0.00
Resto de Europa Occidental 1'831,074 8.75 17606
Espafia 1'814,666 8.67 1'604
Grecia ,. 1,014 0.00 1
Turquia 11,862 0.00
Yugoslavia 3,518 0.02
Otros 25 0.00
China 87,266 0.42 53
Asia (excluido Medio Oriente y 1'780,432 8.51 1'730
China)
Corea del Sur 206,754 0.99 135
Filipinas 80,718 0.09 73
Hong Xong 6,142 0.02 17
India 3,009 0.01 6
Indonesia 3,140 0.02 1




Miles de dbélares
encro-diciembre

VALQORL DE LA EXPORTACION POR ZONAS GEQECONOMICAS Y PRINCIPALES

ZONA GEOECONOMICA Y PAIS 1 > 8 ¢

VALOR |  PORCIENTO _ VA
'Japén 1'450,283 0.93 1'460,
Malasia 1,479 0.00 4,
Pakistén 1,452 0.01
Singapur 1,257 0.00 1,
Sri Lanka 59 0.00
Tailandia 3,522 0.02 1,
Otros 21,394 0.10 27,
Medio Oriente 162,070 0.64 539,
Arabia Saudita
Egipto . 1,147 0.00 1,
Irak 10,247 0.05 3,
Irin 248 0.00
Israel 717,972 3.53 530,
Kuwait I 1,525 0.00
Libano 32 0.00
Otros 3,886 0.02 3,
Africa (exclufdo Medic Oriente) 15,975 0.08- 58,
Argelis 2,070 0.01 14,
Congo 379 0.00
Costa Marfil 12 0.00
Kenia 22 0.00
Liberia 7,453 0.04 4,




.,

Miles de dblares VALOR DE LA EXPORTACION POR ZONAS GEOECONOMICAS Y PRINCIPALES

enero-diciembre

ZONA GEOECONOMICA Y PAIS 19 8 2

VALOR |  PORCIENTO _ VAL
Libia 16 0.00 3,1
. Marruecos 3,400 0.02 14 ,¢
Mozambique - -
Nigeria 532 0.00 10,:
Sudifrica, Repfiblica de 272 0.00 5
Zaire - - I
Otros ' : 1,819 0.01 .9,
(Oceania : 15,127 0.07 g,
Australia 13,362 0.06 7,
Naurh . : - -
Nueva Zelandia 1,535 0.01 1,
Otros ' 230 0.00

OTROS NO DECLARALOS ' 3,602 0.02 6,




CUADRO ¢ 10
VALOR DE LA EXPORTACION POR ZONAS GEOECONOMICAS Y PRINCIPALES

Miles de dblares
enero~diciembre

ZONA GEOECONOMICA Y PAIS

9 8§ 4

Vv A

VALOR |  PORCIENTO

Exportacibn Total FORd 241053,5606 100.00 21'819,
Asociacibn Latinoamericana de Integracibn 823,499 3.42 597,
(ALADT)

Argentina 45,383 0.19 . 36,
Bolivia 568 0.00

Brasil 561,426 2.33 297,
Colombia 69,175 0.29 121,
Chile 15,832 0.07 16,
Ecuador 39,384 0.16 48,
Paraguay | 208 0.00

Perfh 14,087 0.06 13,
Uruguay 42,747 0.18 24,
Venezuela 36,689 0.14 39,
Mercado Corfin Centroamericano (MCC) 354,965 1.48 269,
Costa Rica 60,351 0.25 20,
El Salvador 76,991 0.32 88,
Guatemala 102,632 . 0.43 10t,
Honduras 46,373 0.19 28,
Nicaragua 68,618 0.29 30,
Resto de América Latina 395,216 1.64 322,
Cuba §1,076 0.34 69,

FUENTE: Datos proporcionados por la Secretaria de Comercio y Fomento Industrial.



Miles de dblares
encro-diciembre

YALOR DE LA EXPORTACION POR ZONAS GEOECONOMICAS Y PRINCIPALLS PA

ZONA GEOSCONOMICA Y PAIS 8§ 4 .
VALGCR PORCIENTO VALO

Hoiti 692 0.00 1,128
. Panami 150,873 0.63 119,327
Replblica Dominicana 162,575 0.67 131,961
rlercado Comin del Caribe (CARICOM) 22,545 0.09 53,559
Belice 6,055 0.03 4,834
Dominica, Isla 1 0.00 96
Cuyana 2,688 0.01 T3
Jumaica 12,916 0.05 46,853
Trinidad y Tebago 446 0.00 1,224
Otros L. 439 0.00 309
Canadé 404,488 2,06 393,443
Estados Unidos 14'134,311 58.76 13'341,310
Estades Unidon do Ambtica 14'124,691 58.72 137328, .9
Puerto Rico 9,620 0.04 12,841
Resto de América 37,916 0.16 26,332
Antillas Helandesas 11,049 0.05 15,256
Bahamas, Islas 24,469 0.10 2,626
Beirndas 303 0.00 151
Virgenes, Islas (norteamericanas) 0 0.00 -
Otros 2,005 0.01 8,299




Miles de dblares
enero-diciembre

VALOR DE LA EXPORTACION POR ZONAS GEQECONOMICAS Y PRINCIPALES I

(ALLC)

ZONA GEOECONOMICA Y PALS 1 0 8 4
VALOR |  PORCIENTO VAL

| Huropa Oriental 82,629 0.34 56,7
Alemania Oriental (Repiblica Democrtica 12,378 0.06 3,0
Alemnana)

Bulgaria 124 0.00 9]
Checoslovaquia 18,506 0.08 11,3
Hingria 6,476 0.03 9,9
Polonia 24,687 0.10 23,6
Rmania 6,378 0.02 . 2!
Unidn de Repiblicas Socialistas Soviéticas 13,680 0.06 7,6¢
Qtros 0 0.00

Comunidad Econémica Buropea (CCE) 2'606,884 10.84 212451
Alemania Occidental (Repblica Federal 231,278 0.96 292,9:
de ‘Alemania}

Bé1gica-Luxemburog 82,368 0.34 62,01
Dinamarca 5,446 0.02 5,9
Francia 928,171 *3.86 816, 0«
Irlanda (Sire} 569 0.00 2
Italia 304,988 1.27 301,0:
Paises Bajos 34,622 0.15 88,8
Reino Unido 1'015,442 4,24 677, 9!
Asociacidn Puropea de Libre Comercio 263,749 1.10 152, 3¢




B ST,

Miles de ddlares
enero~diciembre

VALOR DE LA LEXPORTACION POR ZONAS GEOECONOMICAS Y PRINCIPALES !

ZONA GEOECONOMICA Y PAIS 1 9 8 &

VALOR |  PORCIENTO VAL
Austria 85,168 0.35 38, 6
hFinIandia 2,306 0.01 5,5
Noruega 6,905 0.03 2,5¢
Portugal 128,645 0.54 77, 3¢
Suecia 7,952 0,03 3,1
Suiza 32,749 0.14 25,0

Otros 24 0.00
Resto de Buropa Occidental 1'710,435 7.11 11713, 2
Espafia 1'702,554 7.08 1,700, 3(
Grecia . 3,750 0.01 2,3
Turquia 1,351 0.01 7,7
Yugoslavia 2,618 0.01 2,8!
Otros 162 0.00 £
China 91,907 0.38 82,4]
Asia (excluido Medio Oriente y China) 21089,767 8.65 1896, 2¢
Corea del Sur 156,169 . 0.65 102, 4]
Filipinas 422 0.00 4,1:
tlong Kong 21,067 0.09 14, 1
India 10,035 0.04 16, 8¢
Indonesia 1,600 0.01 2,0




Miles de dbélares VALOR DE LA EXPORTACION POR ZONAS GEOLCONOMICAS Y PRINCIPALES

encro-diciembre

ZONA GEOECONOMICA Y PAIS 1 5 8 4

VALOR |  PORCIENTO _ VAL
Japbn 1'868,018 7.77 11709,
“Malasia 1,972 0.01 1,
Pakistén 38 < 0,00 1,
Singapur . 2,878 0.01 4,
Sri Lanka : 31 0.00
Tailandia _ 2,833 0.01 16,
Otros ' 24,704 0.10 23,
Sedio Oriente 503,823 2.09 438,
Arabia Saudita _ 1,998 " 0.01 2,

Fgipto . o 1,392 0.0 ;




Miles de dblares
encro-diciembre

VALOR DE LA EXPORTACION POR ZONAS GEQECONOMICAS Y PRINCIPALES

ZONA GEOECONOMICA Y PAIS L

VALOR ]|  PORCIENTO VAL
Irak 986 0.00
Irén 5,810 0.02
Israel 486,093 2.02 431,
Kuwait 124 0.00
Libano 2,999 0.01
Otros 4,421 0.02 2,
Africa (excluido Medio Oriente) 51,331 0.21 80,
Argelia 31,937 0.13 . 16,
Congo - 10 0.00
Costa Marfil ' 2 0.00
Kenia 7 0.00
Liberia 3,056 0.01 47,
Libia : 1,178 0.00
Marruecos 3,652 0.02 5,
Mozambique 2 0.00
Nigeria 4,023 0.02 7,
Zaire 75 0.00
Otros 7,389 0.03 3,
Oceania 13,710 0.06 20,
Australia 9,167 0.04 14,
Naurf 0

0.00




~iiles de dblares
enero-diciembre

VALOR DE LA EXPORTACION POR ZONAS GEOECONOMICAS Y PRINCIPALES PA

ZONA GEOECONOMICA Y PAILS 1 5 8 4 .
VALOR ]|  PORCIENTO VALC

Nueva Zelandia 3,362 0.02 5,67
Otros 881 IO.OO 49
OTROS NO DECLARADGS 376,391 1.57 130,16




Mites Je datares
encro~diciethre

CUADRO # 11
VALOR DE LA EXPORTACION POR ZUNAS GEOLCONOMICAS Y PRINCIPALLS PAISLS, SCEGIIN TL

I ] § 7 1
v Grsenaes Y s To T AL | Dot T THeRS IS TR % Yoy ay | s
Exportacién Total FOB d 20'929,101 1'358,719 |19'293,816 236,566 §21'012,441 1'530,6
Asociacidn Latinoamericana de 1'014,259 40,667 994,925 23,0667 880,561 56,0
Integracibn (ALADI)
Argentina 50,629 4,098 43,126 3,405 37,442 1,7
Bolivia 736 306 324 106 424
Brasil 714,728 3,978 706,839 3,011 635,145 2,0
Colombia 47,569 5,761 39,750 2,058 68,303 30,0
Chile 11,336 1,941 7,054 2,341 16,656 2,4
Ecuador 21,992 5,554 13,488 2,950 24,033 11,7
Paraguay 312 158 108 46 169
Perth : 26,101 4,666 12,124 9,311 16,913 2,4
Uruguay 80,130 440 79,724 16 43,739 2
\enezuela 60,676 13,765 42,338 4,523 32,137 5,2
VMercado Comfin Centroamericano 398,306 23,974 359,150 15,173 401,893 25,1
(MCC)
Costa Rica 72,209 2,938 64,559 4,712 67,638 2,9
El Salvador 68,715 3,587 64,682 346 89,344 4,1
Guatemala 107,079 6,576 57,781 2,722 68,740 4,4
Honluras 9,483 2,907 5,597 919 22,170 3,0
Nicaragua 140,920 7,200 126,540 6,474 154,001 10,0
Resto de América Latina 342,372 25,553 312,915 3,901 - 319,904~ 22,2

FUINTE: Datos propercionados por la Secretarfa de Comercio y Tomento Industrial,



Miles Je JBluares
vncro-diciembre

VALOR DE LA EXPORTACION POR ZONAS GCOLCONOMICAS Y PRINCIPALLS PAISCS, SEGUN '

1 9 B 2 1
s GumaNaCh Y pats [ TOT AL | 0o [UTeres e G TN 05 g g a, | Boe
Cuba 26,162 9,226 15,025 1,911 35,319 10,
Haiti 190 70 109 11 525
Panané 150,086 11,283 137,125 1,578 134,432 7,
Replblica Dominicana 165,534 4,974 160,559 401 149,628 3,
vercado Comfin del Caribe 83,247 515 81,855 877 63,008
(CARICOM)
Belice 4,640 201 3,904 535 5,771
Dominica, Isla 9 6 3 0 65
Guyana 272 0 272 0 345
Jamaica 77,089 49 76,954 86 50,316
Trinidad y *Tobago 534 226 53 255 5,921
Otros 703 33 669 1 590
Canad4 ‘ 583,989 9,281 573,107 1,601 467,003 1,
Estados Unidos 11'128,675 1'148,175 9'833,790 146,710 J12'254,775 11234,
Estados Unidos de América [11'115,853 1'144,338 9'825,156 146,359 [12'239,584 1226,
Puerto Rico 12,822 3,837 8,634 351 15,191 7,
Resto de América 17,630 811 16,346 473 73,027 25,
Antillas llolandesas 1,635 73 1,283 278 14,508
Bahamas, Islas 13,771 146 13,539 36 9,432
Bermudas 1,265 363 901 1 1,176




Miles Jo Jolares
cnero-Jicicnbre

VALOR DE LA EXPORTACION POR ZONAS GEOECONOMICAS Y PRINCIPALES PALSES, SEGUN T

1 9 8 2 1
o ceososnica Y pus [ ToTAL | D 0 e de TS @ { g pay | e
\'irgenes, Islas (norteameri~ 1 1 0 0 45,539 23,
cianas)
Otros 954 228 568 158 2,352 1,¢
Furopa Occidental 63,575 327 65,226 22 122,994 1,f
Atcmania Oriental (Repﬁblica 1,966 8 1,958 0 37,513 :
Democrftica Alemana)
Bulgaria 1 0 1 0 160
thecoslovaquia 15,164 40 15,124 0 29,080 ' ]
fungria 9,588 726 9,340 22 40,162
Polonia 2,899 26 2,873 0 8,591
Rumania . 27,985 0 27,985 0 1,476
Unibn de’Repéblicas Socialis- 7,971 27 7,944 0 6,005
tas Sovieticas
Otros 1 0 1 0 -
Commnidad Econbmica Buropea 2'590,047 85,018 2'484,713 20,316 2'185,799 79,7
(CEE)
Alemunia Occidental (Rephblica 240,354 60,032 169,559 10,763 260,195 58,
Federal de Alemania)
Bllgica-Luxcmburgo 67,257 1,089 65,671 497 57,574 {
Dinamarca 2,100 414 1,507 119 8,000 :
Francia 931,066 8,708 019,745 2,613 821,223 7y
Irlanda (Sire) 307 0 307 0 361
Iralia 417,981 4,836 410,160 2,985 149,358 1,¢




Miles e Jblares
encro-diciembre

VALOR DE LA EXPORTACION POR ZUNAS CGEOLCONODMICAS Y PRINCIPALLS PAISES, SEGIN T

1 9 8 ] I
e R Bicnes de |Bicnes de usd Biencs de Bicnes
ZUNA GEOEUONQMICA Y PAIS TOTAL Consumo intemedio capital TOTAL CONSUMo
Palses Bajos 17,931 3,846 13,637 443 33,375 3,
Reino Unido 913,051 6,093 904,067 2,891 866,713 7,
Asociacibn Buropea de Libre 209,455 3,969 203,814 1,672 235,452 3,
Comercio (AELC) )
Austria 53,690 203 53,478 9 102,302
Finlandia 10,716 102 10,565 49 6,303
Noruega 330 201 03 42 2,656
Portugal 109,603 40 109,562 1 100,590 :
Suecia 13,683 2,140 10,764 779 9,790 1,!
Suiza 21,422 1,230 19,350 792 16,378 1,
Otros . 5 3 2 0 427
Resto de Eyropa Occidental 1'831,074 21,712 1'805,624 3,738 1'606,452 24,
Espana 1'814,655 21,571 1'789,351 3,773 1'604,351 24,
Grecia 1,014 125 889 0 1,354
Turquia 11,862 16 11,842 4 276
Yugoslavia 3,518 3,518 0 464
Otros 25 24 1 12
China 87,266 101 86,649 516 53,641
Asia (exclufdo Medio Oriente y 1'780,432 34,400 1'737,234 8,798 1'730,834 29,

China)




Mites de Jblirves
chero-diciembre

VALOR DE LA EXPORTACION POR ZONAS GEULECONOMICAS Y PRINCIPALES PAISES, SEGUN °

1 9 4 2 1
tow crosomanica ¥ s [ToT AL Do 0[BT & g gy | T
Corea del Sur 206,754 305 206,238 211 135,852 1,
Filipinas 80,718 370 80,175 173 73,366
Hong Kong 5,162 1,327 474 3,361 17,466 2,
India 3,007 21 2,918 68 6,876
Indonesia 3,343 54 2,667 622 1,549
Japén 1'450,281 32,051 1'415,615 2,615 1'400,239 24,
Malasia 3,473 1 2,693 784 4,341
Pakistén 1,457 2 1,453 2 224
Singapur 1,257 191 237 829 1,749
Sri lLanka 59 ] 0 49 69
Tailandia 3,522 71 3,414 37 1,417
Otros 21,394 7 21,350 37 27,696 1,
Medio Oriente 762,070 912 758,594 2,564 539,973 1,
Arabia Saudita 5,998 344 5,384 270 444
Fgipto 2,167 107 1,852 208 1,325
Irak 10,247 7 9,709 531 3,565
Ithn 243 1 242 0 9




Miles Je dblares
encro-diciembre

A —m e &

VALOR DE LA IMPCRTACION POR ZONAS GEOECONOMICAS Y PRINCIPALES PAISES, SEGUN

1 3 8 2 ]
o corcoaicA Y Pais [ ToTAL | T Hieme T T TR I | gqa L [ Do
Tailandia 100 52 47 1 131
Otros 1,058 382 511 165 706
Medio Oriente 24,818 133 16,500 8,185 3,104
Arabia Saudita 9,075 0 9,075 0 -
Egipto 223 0 223 0 -
Irak - - - - -
Irén 391 6 332 53 418
Israel 11,690 104 3,524 8,062 2,651 |
huwait 16 0 16 0 -
Libano 20 0 20 1] 11
Ctros 3,403 23 310 70 24
Africa (excluido Medio Oriente) 42,129 350 41,458 321 21,495 1
Argelia 8 8 0 0 -
Congo 1,057 0 1,057 0 5
Costa de Marfil 299 7 191 101 -
kenia 476 2 474 0 -
Liberia 6,430 0 6,430 0 7,686
Libia 668 0 668 0 13
tarruecos 28,202 0 28,202 0 10,400
Mozambique 48 0 43 0 460

Nigeria




Miles e Jblares
enero-diciembre

VALOR DC LA IMPORTACION POR ZONAS GEOECONCMICAS Y PRINCIPALES PAISES, SEGUN T

1 9 8 2 1
' YR Bienes de |[Bicnes Je uso Bienes de 1Cnes
ZONA GLOECONGMICA Y PAIS TOTAL CONSsSumo intermedio capital TOTAL COnsUmo
Sudifrica, Repiblica de 1,459 4 1,447 8 111
Zaire 1,513 0 1,513 0 152
Qtros 1,969 328 1,428 212 2,668 1,
Oceania 72,642 28,224 22,620 21,798 23,232 15,"
Australia 21,367 481 18,670 2,216 6,415
Naurh - - - - -
Nueva Zelandia 35,464 27,740 3,799 3,925 16,798 15,°
Otros 15,811 3 151 15,657 19
OTROS NO DECLARADOS 1,4383 1,617 6,862 5,904 178,902




Miles Je dblares
cnero-Jdiciembre

~e.

CUADRO # 12
VALOR DE LA EXPORTACION POR ZOUNAS CLOECONCHMICAS Y PRINCIPALES PAISES, SHEGUN

1 ] § 4

“ONA GEOECONGMICA Y PAIS ToTAL |bicnes de TBicnes de usdf Bienes de fo oy ap Blﬁ‘nez

consumo intemmedio capital consum
Exportacién Total FOBd 24'053,566 | 2'118,805 21'451,395 485,366 21'819,549 1'78!
Asociacién Latinoamericana de 823,499 76,468 740,165 6,866 597,364 9
Integracién {ALADI)
Argentina 45,383 2,157 41,461 1,765 36,720
Bolivia 568 35 419 114 165
Brasil 561,426 9,690 551,099 637 297,787
Colombia 69,175 32,553 35,459 1,163 121,171 7
(hile 15,832 1,952 12,703 1,177 16,379
fcuador 39,384 22,099 17,155 130 48,299
Paraguay 208 66 140 3 337
Pertt 14,087 1,793 11,353 941 13,049
Uruguay 42,747 138 42,555 54 24,337
\enezuela 34,689 5,985 27,821 883 39,120
Mercado Comfin Centroamericano 354,965 24,007 325,416 5,542 269,150 1
(MCCA)
Costa Rica 601351 5» 358 54,224 769 20,960
El Salvador 76,991 3,476 72,740 775 88,410
Guatemala 102,632 3,939 97,004 1,689 101,193
Honluras 462373 4,738 40,945 690 28, 264
Nicaragua 68,618 6:490 60s 503 1,619 30,323

[UENiL: Datos proporcionados por la Secretaria de Comercio y Fomente Industrial,



\Miles de Jblares
ciicro-diciembre

VALOR DE 1A BEXORTACION POR ZONAS GCOECONCMICAS Y PRINCIPALES PAISES, SLUUN

1 9 8 4

g AT Bienes de [Bicnes de usd Bicnes de Biene
2UNA GEOGCONOMICA Y PAIS TOTAL CONnSUMO htermedio capi tal TOTAL consy
Resto de América Latina 395,216 32,495 322,203 40,518 322,129 2
Cuba 81,076 19,198 31,610 30,268 69,713

Hait{ 692 278 411 3 1,128

Panami 150,873 10,190 137,582 3,101 119,327 ]
Repiblica Dominicana 162,575 2,829 152,600 7,146 131,961
Mercado Comn del Caribe 22,545 704 21,372 469 53,559
(CARICCM)

Belice 6,055 443 5,414 198 4,834
Dominica, Isla 1 1 - - 96

Guyana 2,688 79 2,609 - 243

Jamaica 12,916 80 12,718 - 118 46,853
Trinidad y Tobago 446 66 279 101 1,224

Otros 439 35 352 52 309

Canada 494, 488 9, 069 481,689 3,730 393,443

Estado Unidos 14'134,311| 1'808,336 11'994, 566 331,409 13'341,310 1'4
Estado Unidos de América 14'124,691 | 1'804,015 111989, 855 330,821 13°328,469 1'4
Puerto Rico 9620 4,321 4,711 588 12,841




N \

Sl Je Jdb8lares
vt 1osJicionbre

VALOR DE 1A EXPORTACION POK JUNAS GLULCONOMICAS Y PRINCIPALES I'AISLS, SEGUN

1 ] 8 4 T
o oo v s [Tor AL [T TR I B T T oAy | Dees
Resto de América 37,916 2,237 34,621 1,058 26,332 1
Antillas Holandesas 11,049 159 9,907 883 15,256
Bahamas, Islas 24,469 1,458 22,943 68 2,626 1
Bermudas _ 303 108 154 1 151
Virgenes, Islas (Norteamerica - - - - -
nas)
Otros 1,095 . 512 1,577 6 8,299
Europa Oriental 82,629 588 82,040 1 56,742
Alemania (RepGblica Democriti 12,376 - 12,376 - 3,003
ca Alemana)
Bulgaria 124 48 76 - 917
Checoslovaquia 15,906 24 15,802 - 11,327
tangrfa 6,476 0 6,476 0 9,929
Polonia 24,687 16 24,671 0 23,603
Ruman{a 6,378 0 6,378 0 290
Unién de Repfiblicas Socialis- _
tas Soviéticas 13,680 500 13,179 1 7,667
(tros - - 0 0 6




Miles Jo dbluares
chero-dicienbre

VAIOR DE LA EXPORTACION POR ZONAS GEOECONOMICAS Y PRINCIPALES PAISES, SEGUN -

1 9 8 4 i
Z0NA GEOFCONOMICA Y PAIS TOTAL |Jhones do e e Eéﬁ?ﬁildc TOTAL | oo
Comunidad Econdmica Buropea 2'606,884 74,293 | 2'507,938 21,653 | 2'245,114 as
(CEE)
Alemania Occidental (Rep(blica 231,278 46,585 171,208 13,485 292,920 17
Federal de Alemania)
Bélgica-Luxemburgo 82,368 870 81,127 3N 62,089
| Dinamarca 5,446 606 4,827 13 5,930
Francia 928,171 5,444 919,338 3,389 816,047 4
Irlanda (Sire) 549 31 522 16 242
Italia 304,938 2,225 299,225 3,588 301,031 3
Paises Bajos 34,622 10,551 23,945 126 88,866
Reino Unido e - 11019,442 7,081 | 1'007,746 3,715 677,999 15
Asociacibn Buropea de Libre 263,749 3,585 259,392 772 152,365 2
Comercio (AELC)
Austria 85,168 167 84,807 104 38,643
Finlandia 2,306 42 2,220 44 5,584
Noluega 6,905 285 6,534 26 2,549
Portugal 128,645 50 128,590 5 77,392
Suecia 7,952 1,527 6,147 278 3,157
Suiza 32,749 1,507 31,017 225 25,040
Otros 24 7 17 - -




Miles Jde Jdblaves
encro-Jdiciembre

P

VALOR DE LA EXPORTACION POR ZONAS GI:OECONCMICAS Y PRINCIPALES PAISES, SEGUN T

T 9 8 3 T

0 cmmcosonion v pais [ TOT AL [P el Wem g {rgq s [P
Resto de Buropa Occidental 1'710,435 14,291 | 1'695,439 705§ 1'713,283 16,¢
Espafia 1'702,554 14,220 | 1'687,750 575 § 1'700,309 16,
Grecia 3,750 71 3,679 - 2,310 ]
Turquia 1,351 - 1,351 - 7,718
Yugoslavia 2,618 - 2,618 - 2,856

Otros 162 - 32 130 90

(hina 91,907 330 91,270 307 82,412

Asia (excluido Medio Oriente y | 2'089,767 25,020 | 2'061,360 3,337 | 1'896,243 20,
China) .

Corea del Sur 156,169 715 155,307 147 102,414 2,(
Filipinas 422 106 309 7 4,138

Hong Kong 21,067 2,496 17,309 1,262 14,141 1,
India : 10,035 1 9,967 67 16,365

Indonesia 1,600 32 1,417 151 2,054

Japbn 1'868,018 20,161 | 1'846,820 1,037 | 1'709,141 16,
Malasia 1,972 31 1,676 265 1,147

Pakistan 38 21 15 2 ) 1,413

Singapur 2,873 208 2,342 328 " 4,900

Sri Lanka 31 - - 31 25

Tailandia 2,833 40 2,731 62 16,622

Otros 24,704 1,209 23,467 28 23,173




Miles Jde Jélures
cnero-Jdiciembre

VALOR DE LA EXiORTACICN POR ZONAS GLOBECUNOMICAS Y PRINCIPALES PAISES, SEGUN

1 9 8 4 1
- R Bienes de [Bicnes Jde usd Bicnes de Bicnes
ZONA GEOECONQMICA Y PAIS TOTAL consumo intermedic capital TOTAL consum
Medio Oriente 503,823 2,350 601,162 311 438,539 2,
Arabia Saudita 1,998 788 928 282 2,711
Egipto 1,392 739 653 - 1,163
1rak 986 6 980 - 151
Irin 5,810 56 5,754 - 56
1srael 486,093 184 485,905 4 431,438
Await 124 43 80 1 218
Libano 2,999 142 2,857 - 258
Otros 4,421 392 4,005 24 2,544
Africa (excluido Medio Oriente) 51,331 813 49,996 522 80,417 29,
Argelia 31,937 2 31,916 19 16,699 3,
Congo 10 - 10 - -
Costa de Marfil 2 - 2 - 564
kenia 7 1 4 2 14
Liberia 3,056 20 3,011 .25 47,426 22,
Libia 1,178 44 1,134 - 57
Mariruecos 3,652 - 3,052 - 5,021
Mozambigue 2 2 - - -
Xigeria 4,023 376 3,647 - 7,266 3,
Zaire 75 75 - - -

L]



Miles de dblares
enero-diciembre

VALOR DE LA EXPORTACION POR ZONAS GEOECONOMICAS Y PRINCIPALES PAISES, SEGUN -

1 g 8 4 T
- AT Bienes de [Bicnes de usd Bienes de Bienes
ZONA GEOECONCMICA Y PAIS TOTAL consumoc intermedio capital TOTAL COnNSLUMY
QOtros 7,389 293 6,620 476 3,370
Oceania 13,710 2,647 10,300 763 20,986 1,
Anstralia 9,467 2,244 6,541 682 14,813 1,
Naurfl - - - - -
Nueva Zelandia 3,362 363 2,923 76 5,679
Otros 881 a0 836 5 494
OTROS NO DECLARADOS .'?76,3_’91 39,572 272,466 64,353 130,161 30,

»




Mibes de JOlares
enero-dicioibre

s

VALOR DE LA IMPORTACION POR ZONAS GEOECONOMICAS Y PRINCIPALES PAISES, SEGUN 1

1 9 8 4 T
ZUNA GIDICONOMICA Y PAIS TOTAL |Jienes co jhienos co uso Egg'jizl‘]e TOTAL |Liones
Importacibn Total CIFd 11'788,191 13'993,505
Fletes y Seguros 533,892 ) 553,955
Valor Comercial 111254 ,299 848,057 7'833,415 2'752,827 137439,550 11077,
Asociacibn Latinoamericana de 438,717 49,539 362,424 26,754 564,793 52
Integracién {ALADI)
Argentina 170,125 1,635 165,040 3,450 268,849 22,
Bolivia 102 0 102 0 1,048
Brasil 230,208 46,012 161,564 22,232 203,571 6,
Colambia 8,892 863 7,657 372 6,225 1,
Chile . 13,888 8 13,731 149 52,047 19,
Lcuador 1,403 8 805 290 1,963
Paraguay 1,454 0 1,484 0 813
Perth - 6,481 310 6,163 8 10,641
Uruguay 4,918 658 4,181 79 6,092 1,
Venezuela 1,916 45 1,297 174 13,544
Mercade Comin Centroamericano 30,873 20,780 9,040 1,053 30,486 13,
(K0)
Costa Rica 13,852 13,816 34 2 8,234 7,
El Salvador 152 28 11 113 419
Guatcemala 9,976 209 8,741 936 15,983 ,
Henduras 177 0 175 2 5,768 ;
Nicaragua 6,716 6,637 79 0 82




Miles de Jdblares
enero-diciembre

VALOR DE LA IMPORTACION POR ZONAS GEOECONCMICAS Y PRINCIPALES PAISES, SEGUN T

! 9 8 4 T
A AT W Bienes de [Bicnes Je usd Bicnes de Biencs
ZUNA GEOLCONOMICA Y PAILS TOTAL CONnsSumo intermedio capital TOTAL -
Resto de América Latina 22,501 11,806 9,464 1,231 22,100 2,
Cuba 13,468 11,173 2,257 38 2,290
Haiti - - - - 1
Punami 8,949 629 7,128 1,192 19,766 1,
Repéblica Dominicana 84 4 79 1 34
Mercado Comfin del Caribe 3,011 103 2,495 413 3,195
(CARTOM)
Belice 327 13 8 306 553
Dominica, Isla 182 90 92 0 7
Guyana 2,365 0 2,365 0 2,137
Jumaica ' 127 0 21 106 148
Trinidad y Tobago - - - - 4
Ctros 30 0 9 1 346
Canald 227,741 20,560 158,275 48,906 235,419 21,
Estados Unidos 71416,156 546,155 5'333,856 17536,145 8'949,468 751,
Estados Unidos de América 7'387,775 545,922 5'306,190 1'535,663 -8'907,105 751,
Puerto Rico 28,381 233 27,666 482 42,363
Resto de América 9,880 695 8,441 744 13,933
Antillas Holandesas 488 0 295 193 12




——— e —e——

- ’
Mites Jde dolires
ciero-diciombre

VALOR DE LA IMPORTACION POR ZONAS GEOECONOMICAS Y PRINCIPALLS PAISES, SEGUN 1

1 9 8 [} 1
ZONA GHOBCONGMICA Y PAIS TOTAL | e e e camen®® JTOTAL |2hnes
Bahamas, Islas 2,111 194 1,397 540 3,782
Bermudas 3,743 619 3,224 0 874
Virgenes, Islas {norteamerica- - - - - 4,866
nas)
Otros 3,638 2 3,525 11 4,399
Europa Oriental 28,958 357 17,446 11,166 43,709
Alemania Oriental (Repfiblica 2,786 3 1,242 1,541 2,935 |
Democritica Alemana)
Bulgaria 236 14 77 145 138
Checoslovaquia 11,082 91 1,780 9,211 14,382
Hurgria ' 4,280 18 4,242 20 4,297
Polonia 654 8 601 45 9,357
Rumania 5,875 1 5,874 0 5,972
Unién de Repiblicas Socialistas 4,039 216 3,630 193 6,617
Soviéticas
Otros 6 6 0 0 11
Comunidad Econbmica Buropea 1'349,817 71,308 786,751 491,758 1,525,050 84,
(CEE)
Alemania Occidental (Repiblica 484,11¢ 12,038 339,380 132,692 535,658 6,
Federal de Alemania)
Bé1gica-Luxemburgo 82,813 17,161 59,498 6,154 88,180 7,
Dinamarca 12,206 230 7,308 4,608 15,723 1,
Francia 253,243 11,468 122,107 119,668 274,888 6,




Nles Jde sldtares
vacro-Jicionbre

VALOR DE LA IMPORTACION POR ZONAS GEOECONOMICAS Y PRINCIPALLS PAISES, SEGUN 1

1 9 k] 4 T
i ZONA GHEOLCONCMIGA Y PAIS TOTAL féﬁ“sﬁfmode li‘n ‘?;crfngd“'i us Big’i‘gildc TOTAL Eé;;‘ﬁ;c
Irlanda (Sire) 24,376 17,982 5,973 421 40,602 30,
Italia 224,318 732 85,294 138,292 209,618 1,
Fafses Bajos 50,055 5,538 41,253 12,264 76,778 10,
Reino Unido 209,696 6,159 125,878 77,659 283,603 19,
Asociacifn Buropea de Libre 274,828 2,430 185,762 86,636 336,291 a,
Comevcio (AELC)
Austria 9,704 64 6,489 3,151 11,054
Finlundia 11,538 0 9,940 1,598 19,478
Noruega 32,663 186 8,530 23,952 18,399
Porn:gal . 521 106 345 70 1,837
Succia 106,026 657 71,452 33,917 137,532
Suizi 113,886 1,417 88,524 23,945 147,964 2,
Otros. 485 0 482 3 27
Resto de Europa Occidental 206,265 19,539 108,667 73,059 224,330 32,
Espaiia 197,372 19,518 99,962 77,892 214,352 31,
Grecia 4,426 2 4,424 0 3,036
Turquia 873 18 855 0 521
Yugoslavia 3,386 0 3,420 166 6,366
Gtros 8 1 6 1 55
iina 24,226 9,195 12,430 2,595 62,084 23,




Miles Jde Jblares
cnero-dicienmbre

VALOR DE LA IMPORTACION POR ZONAS GEOECONCMICAS Y PRINCIPALLS PAISES, SEGUN TII

I 5 8 4 i
00 G Y IS | ToTat s T TR R ST OE o AL [
Asia (excluidos Medio Oriente 587,932 41,774 382,024 164,134 812,432 41, ¢
y thina)
Corea Jdel Sur 14,998 12,118 2,670 210 11,078 3,
Filipinas 2,061 4 2,051 6 1,077
Hoag Kong 5,763 2,000 2,712 1,056 12,105 4,;
India 5,515 14 5,343 153 6,933 5
Indonesia 11,495 84 11,387 24 9,896
Japén 602,952 3,967 336,975 162,010 723,340 9,¢
Malasia 3,395 0 3,389 6 4,505|
Pakistin 194 20 47 127 393
Singapur 18,461 6,467 12,714 280 21,200 4,¢
Sri Lanka ° 4,464 1,943 2,352 169 9,026 7,:
Tailandia 14,088 13,649 439 0 8,600 8,
Otros 4,541 2,508 1,940 93 4,199 2,!
Medio Oriente 13,686 6,262 5,224 2,200 9,779 :
Arabia Saudita 6,169 6,169 0 0 -
Egipto 123 46 76 1 65
Irak - - - - 950
Irin 547 0 547 0 700 ]
Israel 6,728 45 4,526 2,157 8,128
Kuwait - - - - -
Libano - - - - -
atros 119 2 75 42 796




Miles Je Jblares
cnero-dJdiciembre

VALOR DE LA IMPORTACION POR ZONAS GEOECONOMICAS Y PRINCIPALES PAISES, SEGUN -

1 9 3 4 T
2o coonemica v onis 0Tl [Doe B [ T e [0 r s, [Toe
Africa (excluido Medio Oriente) 46,262 123 35,368 10,771 78,223
Argelia - - - - 20
Congo 303 0 303 0 7,747
Costa de Marfil - - - - 45
Kenia - - - - 63
Liberia 19,316 1 9,191 10,124 13,088
Libia - - - - -
Marruecos 19,771 0 19,768 3 21,125
Mozambique 363 9 363 0 445
Nigeria - - - - 7
Zaire 289 0 289 0 657
Otros ) 6,220 122 5,454 643 35,026
Oceania 79,993 33,587 44,314 2,092 115,648 40,
Australia ' 43,230 337 42,287 606 74,900 n,
Naur(y - - - - -
Nueva Zelandia 35,804 33,244 1,780 780 37,946 30,
Otros 959 6 247 706 2,802
OTROS NO DECLARADOS 493,453 . 13,844 371,428 108,131 " 412,610 8,




GRAFICA # 1

VALOR DE LA IMPORTACION DE MEXICO POR PAISES ALADI, E.U, Y C.E.E.

miles d-= dblares

1982
1985 - 1982 ' u 1985
91006,474
81949,468
2'222,203
17525,050
346,851
268,849
203,571
134, 096 r‘ (
52,047 - | ‘ ) [ I ‘:.
27,387 : ' |
13,544 | | |
13,211 | - {
10,641 ' 3 _ ;
9,980 i -
6,766 | | 3 ST }
6,225 : : 1.0 1
6,002 - | S 1
5,595 | ]
3,488
3,168
1,963
1,048 : - : ' .
859
813 | |
o -
g a - o a w o
5 T 2 8 e 2 & 3 & e
b o @d o a5 & % 5’ E 5 om
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Fuente: Anuario ONU 198



